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Andrzej Starmach - historyk sztuki, marszand, kolekcjoner, prezes
Fundacji Nowosielskich. Od 1989 r. prowadzi (wspdlnie z Zzona Teresa)
Galerie Starmach w Krakowie. W 2009 r. w Muzeum Narodowym
w Krakowie odbyt sie pokaz kolekcji Starmachoéw, uznawanej za jedna
z najlepszych prywatnych kolekcji sztuki wspétczesnej w Polsce.

Jak by¢ bogatym?

How does it feel like to be rich?

Liberalna ustawa o dziatalno$ci gospodarczej weszta w zycie
1 kwietnia 1989 r., a juz 3 kwietnia ztozyt Pan wniosek o otwarcie
galerii. W pazdzierniku, w imieniny zony Teresy, otworzyli Paristwo
Galerie Starmach w Krakowie. Czego Pan sie spodziewal?

Andrzej Starmach: Chciatem spetni¢ swoje marzenia. Kiedy
rozpoczatem studia z historii sztuki w 1973 r., méwitem, ze in-
teresuje mnie handel sztukg i bede miat prywatng galerie sztu-
ki wspotczesnej. Wtedy brzmiato to jak absurd.

Jaki byt polski rynek sztuki na starcie?

Nie byto rynku. Byt monopol panstwowej Desy. Najwazniejsze,
ze zaczeto nastepowac urealnienie czarnorynkowej ceny dola-
ra. W PRL najlepsze obrazy wspoétczesne kosztowaty najwyzej
200-300 dolaréw. W ciggu mniej wiecej trzech lat po 1989 r.
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obrazy wspotczesne zaczety kosztowac tysigce dolaréw. Ten skok cenowy wynikat
w duzej mierze z urealnienia ceny dolara.

Zdarzato sie, ze sprzedawatem ten sam obraz cztery razy w roku. Klient kupit ob-
raz za réownowartos¢, powiedzmy, 200 dolaréw. W ciggu paru tygodni obraz wart
byt juz np. 500 dolaréw i klient sprzedawat go, bo uwazat, ze duzo zarobit.

Za chwile ten sam obraz kosztowat 1000 dolaréw i kolejny wtasciciel odsprzeda-
wat go. To byty najwieksze btedy, jakie klienci wtedy popetniali. Zamiast przetrzy-
mac obraz pare lat, cieszyli sie doraznym zyskiem.

Wtedy mato kto zdawat sobie sprawe, ze nasz rynek idzie ta sama droga co ry-
nek swiatowy, ze dolar bedzie tylko dolarem, a nie p6tbogiem. Uwazam, ze sztuka
w Polsce nadal jest wyjatkowo tania w poréwnaniu do innych débr luksusowych.

W sensie gustu, jaki byt ten rynek? Z notowan aukcyjnych do 2001 r. wynika, ze
w latach 90. w pierwszej dziesiatce najwyzej licytowanych malarzy nie bylo zyja-
cego artysty. Pierwsze miejsca w rankingu zajmowali: Wlastimil Hofman, Jacek
Malczewski, Wojciech i Jerzy Kossak i np. Teodor Axentowicz. Jerzy Nowosielski,
dzieki Pana staraniom, z miejsca w trzeciej dziesiatce wszedt na druga pozycje
bodaj w 2001 r.

Kossak to byta podstawa handlu sztuka. Gdy chodzi o sztuke wspdétczesna, kroé-
lowali tzw. kolorysci, np. Hanna Rudzka-Cybisowa, Jan Cybis, Czestaw Rzepiniski.
Przez pierwszych 10 lat nastapit zwrot w handlu. Dzi$ obrazy kolorystow maja
wzglednie niskie notowania na rynku.

Od poczatku interesowatem sie malarzami Grupy Krakowskiej. Dla mnie to pod-
stawa sztuki nowoczesnej. Jesli wezmiemy np. | Wystawe Sztuki Nowoczesnej, to
wszyscy najwazniejsi uczestnicy, to byta Grupa Krakowska. Uznana byta w sensie
naukowym i muzealnym, ale nie istniata na rynku.

Dlaczego zaczat Pan handlowaé sztuka nowoczesna, a nie dawna?

Juz jako student zbieratem sztuke nowoczesng. W 1976 r. wrécitem do Polski ze
Skandynawii. W Finlandii bytem cenionym rolnikiem, a w Szwecji awansowatem
Z mycia garow na szefa kuchni w dos¢ podrzednej restauracji. Miatem ,duze” pie-
nigdze jak na polskie warunki. Wszyscy dziwili sie, ze nie kupuje samochodu, tylko
obrazy! Obraz Nowosielskiego byt oczywiscie pierwszy. Kupitem go w Desie.
Poznatem wtedy wszystkich artystow, zaprzyjaznitem sie m.in. ze Sternem, Brzo-
zowskim, Stazewskim, Nowosielskim. Bardzo dobrze znatem Kantora.

Mial Pan jako marszand spisany plan rozwoju? Planowat Pan, co Pan zrobi za
5-10 lat?

Planu nigdy nie spisatem. Chciatem handlowac tym, co sam lubie, zeby mdc szcze-
rze, z przekonaniem polecac te sztuke klientom. Polecatem i polecam doktadnie to,
co sam lubie od lat studenckich.
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Najwazniejszy zwrot w wizerunku galerii nastapit po tym, jak z zong w 1992 r. po-
jechalismy do USA. Odwiedzalismy wielkie, wspaniate prywatne galerie. Postano-
wilismy, ze my tez znajdziemy odpowiedni lokal. Nasza pierwsza galeria miescita
sie w Sredniowiecznej piwnicy kamienicy w Rynku Gtéwnym 45 w Krakowie. Prze-
strzen piwnicy ograniczata prace. Po powrocie z USA zaczeli$my szukaé¢ nowego
lokalu.

Tak wyladowalismy w bardzo woéwczas zaniedbanej dzielnicy Podgoérze, bo na
Srédmiesécie nie byto nas staé. Z dziecirstwa pamietam, ze nie wolno mi byto cho-
dzi¢ do Podgérza, bo to byta gorsza dzielnica. ZnalezZlismy ruiny Domu Modlitwy
Zuckera przy Wegierskiej. Wykonalismy generalny remont i otworzylismy galerie
27 maja 1997 r.

Jako jedyny polski marszand prowadzi Pan dziatalnos¢ kulturotwércza. Organi-
zowal Pan glosne wystawy, np. | Wystawe Sztuki Nowoczesnej. 50 lat poznie;j”,
»Nowoczesni a socrealizm”. W 2003 r. odbyta sie monograficzna wystawa Jerzego
Nowosielskiego w Zachecie. Miato to jakis skutek handlowy?

Nie miato. Organizowatem wystawy niesprzedazne. Zrobitem u siebie powtérke
I Wystawy Sztuki Nowoczesnej”, a pdzniej ,Nowoczesni a socrealizm”. Zainwesto-
walismy w to swoje olbrzymie pienigdze. Ponad 30 muzedéw nam zaufato, wypozy-
czyto nam najlepsze obrazy. Najwazniejsze, ze robitem to, co lubie, i robitem to za
wtasne pieniagdze. Dzieki temu nikt nie hamowat mnie w moich planach. Dzieki wy-
stawom wzrést prestiz galerii. Ukoronowaniem naszej pracy wystawienniczej byto
zaproszenie do Zachety przez Ande Rottenberg, zebysmy te dwie nasze wystawy
powtérzyli w Zachecie.

Jezdzil Pan po $wiecie. Zastosowal Pan jakie$ zachodnie rozwigzania w swojej
pracy?

Nadal nie jest mozliwe jakiekolwiek poréwnywanie naszego rynku do $wiatowego!
Inny putap sztuki, inny putap ceni kapitatu. Tam jest wielu kolekcjoneréw, ktérzy sg
wybitnymi znawcami. Oni dobrze wiedzg, czego szukajg i dlaczego.

Kiedy otwieratem galerie, to marzytem, ze po latach bede miat taki zeszyt, gdzie
zanotuje, ze pan X to szuka Nowosielskiego tylko z lat 50., a pan Y szuka np. Kan-
toratylko z lat 60. itd. Tak $wiadomych kolekcjoneréw, ktérzy sami dokonujg este-
tycznych wyboréw, moge dzi$ policzy¢ na palcach jednej reki! Nie potrzebuje ich
zapisywac w zeszycie...

W 2016 r. po raz pietnasty Starmach Gallery weZzmie udziat w targach Art Basel
w Bazylei.

Sktadatem aplikacje siedem razy i nie przyjeli mnie... Na pierwszych targach poka-
zatem instalacje z Umartej klasy Kantora, kilka relieféw Stazewskiego z lat 60. Jeden
z nich sprzedalismy.
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»Art Basel” - jakie pierwsze skojarzenie budza w Panu te stowa?

Pierwsze skojarzenie, takie niepogtebione?

Tak.

Jest to wielkie targowisko préznosci! Najbogatsi na Swiecie ludzie interesujacy sie
sztuka obecni sg w dniu otwarcia. Nie ma miejsca w hotelach, nie miejsca do lado-
wania dla prywatnych samolotéw. Milionerzy, a raczej miliarderzy potulnie stojg
w gigantycznej kolejce i czekajg na otwarcie o 11. To jest Szwajcaria, nikt pana nie
wpusci wczesniej, po znajomosci.

W kolejce tatwo odréznié statych bywalcéw od debiutantéw. Nowicjuszki na tar-
gach sg w szpilkach, bo nie wiedzg, ze tam trzeba maszerowac kilometry przez caty
dzien. Panie, ktére stale bywaja, s3 elegancko ubrane, ale w adidasach... Widac
rownoczesnie, ze kolekcjonerzy doktadnie wiedzg, po co przyjechali. Idg od razu
do ,swojej” galerii, bo wiedza, ze tam znajda towar, ktéry ich interesuje.

Po czternastu latach uczestnictwa w targach udato nam sie zapracowac na niewiel-
ka grupke klientow, ktdrzy przychodza specjalnie do nas. Oczywiscie polska sztuka
na tle Swiatowej jest i pozostanie anonimowa. Ale ci, ktérzy szukaja Krasinskiego,
Stazewskiego, Szapocznikow, rysunkéw Strzeminskiego, przychodza do nas. Nie-
ktérzy zaraz po otwarciu. Zdarzyto sie, ze o 11.30 wszystkie transakcje mielismy
juz zaklepane. Tam zawarcie transakcji odbywa sie w cywilizowany sposob, to zna-
czy poprzez podanie reki i wizytéwki.

Udziat w targach optacit sie w sensie finansowym?

Juz wyszlismy na plus, odrobilismy straty z pierwszych lat. Nie mozna wszystkich
dziatan przelicza¢ na pienigdze! Dla mnie zyskiem jest samo to, ze w Bazylei po-
trafie przekonaé do zupetnie niszowej, nieznanej, zdecydowanie taniej polskiej
sztuki. Zysk z udziatu w targach to przede wszystkim budowanie prestizu galerii.
Mam nadzieje, ze w 2016 r. nie dotozymy do targdéw, choc¢ tego w handlu nigdy nie
wiadomo.

Dlaczego jedyne krajowe targi sztuki, odbywajace sie w Arkadach Kubickiego
Zamku Krélewskiego, nie moga zdobyé sponsora? Dlaczego od poczatku s nie-
rentowne?

Zeby cokolwiek, nie tylko targi sztuki, miato wysoki poziom, musi by¢ salon od-
rzuconych. Musi by¢ mozliwos¢ wyboru i ostra selekcja. W Polsce nie ma nawet
tylu galerii, zeby mozna byto wybra¢. Pomine poziom oferty. W Bazylei wybieraja
uczestnikéw sposrod okoto tysigca Swiatowych galerii, a samo zgtoszenie kosztuje
500 frankéw.

Jesli w polskich targach moze uczestniczy¢ kazda galeria, to jak zapewnic¢ odpo-
wiedni poziom? Trudno dziwi¢ sie, ze nie ma sponsora. Sponsorem targéow w Bazylei
jest bank UBS. Na Frieze w Londynie sponsorem jest Deutsche Bank. Zwiedzatem
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polskie targi jako turysta. Gdybym byt bankowcem odpowiedzialnym za marketing,
nie zasponsorowatbym takiego poziomu, takiej przypadkowosci. Zjedza mnie, jak
pan to wydrukuje (Smiech).

Jakie cechy charakteru potrzebne sa w handlu sztuka?

Na pewno potrzebna jest szczegdlna sktonnos¢ do ryzyka. Kupié¢ najlepsze rze-
czy mozna tylko wtedy, kiedy sie ryzykuje, bo albo one sg nieodkryte i nic nie-
warte, albo s3g juz na tyle uznane, ze majg wysokie ceny. Nigdy nie wiadomo, czy
co$, co ma juz wysoka cene, bedzie jeszcze wiecej warte. Trzeba na tym sie zna¢,
obserwowac rynek. My z zong nie przyjmujemy rzeczy w komis, a w komisowej
sprzedazy ryzyko finansowe nie istnieje. Tak wiec sktonnos$¢ do ryzyka jest nam
potrzebna.

Co po 25 latach jest najwiekszym hamulcem rozwoju krajowego rynku sztuki?

Swiadomos¢ ludzi. Pienigdze sa. Wszystkie towary luksusowe sa w tych samych
wysokich cenach co na swiecie i s3 u nas kupowane. Nikogo nie bulwersuje cena
np. 100 tys. euro za lepszy samochdéd. Natomiast nawet ludzie swiadomi, np.
dziennikarze, robig sensacje, ze polski obraz klasyka sztuki sprzedat sie za milion
ztotych. To jest Smieszne! W 40-milionowej Polsce, w sSrodku Europy, dzieto sztu-
ki sprzedano za 250 tys. dolaréw i o tym gazety pisza na pierwszych stronach!

Nie ma drugiego cywilizowanego kraju na $wiecie, gdzie taka cena uznana be-
dzie za rekord i wzbudzi ogélnonarodowg sensacje. Na $wiecie dziennie tysigce
dziet sprzedaje sie za istotnie wyzsze ceny. Te naszg zasciankowg swiadomos¢
umacniajg dziennikarze, ktérzy z miliona ztotych robig niezdrowg sensacje. Bo-
gaci ludzie wydaja u nas wieksze pienigdze na luksusowe towary, z ktérych jest
zerowy stopien zwrotu, ale sztuki nie kupuja. Zawodzi swiadomos¢. Nie mamy
tradycji kupowania sztuki, zycia posréd sztuki. Wygraja ci, ktérzy szybciej zro-
zumieja zyski z posiadania sztuki, przede wszystkim duchowe, a przy okazji fi-
nansowe. Sztuka to jedno z niewielu, a moze jedyne dobro luksusowe, ktére ma
stope zwrotu.

Gdyby miat Pan na poczatek np. 10 milionéw dolaréw do wydania, co by Pan zrobit?

Na pewno kupitbym sztuke. Ale w Polsce za takg kwote nie miatbym co kupic...

Spodziewatem sie, ze 10 milionow dolaréw zainwestuje Pan w wylansowanie na
Swiecie Wiadystawa Hasiora. W 2013 r. wystawit Pan dzieta artysty pierwszy raz
w Bazylei.

Pieniadze nie wystarcza do wylansowania artysty. To nie takie proste. Nie wystar-
cza wystawy, albumy, programy telewizyjne, reklamy. Nigdy nie wiadomo, jaka
sztuka wzbudzi zainteresowanie. W handlu sztukg musi zaiskrzy¢ tak jak w mitosci
do kobiety. Musi pojawic sie chemia...
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Pan sprzyjatby tej chemii, gdyby w prestizowym miejscu na swiecie za miliony zor-
ganizowal wystawe Hasiora.

Od razu wszyscy by wiedzieli, ze to kupiona wystawa. Tego nie mozna kupié! Takie
wystawy nie mogg odbywac sie w sali do wynajecia. Ale zat6zmy, ze Hasiora po-
kazano w dobrym niekomercyjnym muzeum. Nie znaczy to jeszcze, ze mitosnicy
sztuki by go pokochali.

To po co skupowat Pan po Swiecie dzieta Hasiora i zawidzt je do Bazylei?

Kupowatem, bo mi sie Hasior podoba. Reakcja w Bazylei byta fantastyczna i obiek-
tywna. Nikt wczesniej nie znat tego artysty. MieliSmy propozycje wspdtpracy z wy-
bitng angielska galerig, ale warunki, jakie nam proponowano, nie odpowiadaty nam.
Swiat dowie sie kiedys o Hasiorze! To sie kiedys stanie. Dopdki $wiat nie wie o Ha-
siorze, warto kupowac jego dzieta, bo sg naprawde tanie.

Nie kusito Pana, zeby na state przenies¢ sie do Europy Zachodniej i tam handlowaé
na prawdziwym rynku?

Nigdy mnie nie kusito, zeby na state wyjechac z Polski, nawet w studenckich cza-
sach. Zajmuje sie polska sztuka, ktora nie istnieje na Swiatowym rynku. W swiecie
nie wyzytbym z handlu polskimi obrazami.

W postawie naszych marszandéw dominuje nastawienie, ze klient ma kupowaé
sztuke na inwestycje.

To jest najwiekszy btad! Jesli ktos kupuje tylko na inwestycje, to nie bedzie z tego
ani inwestycji, ani sztuki. Na inwestycje lepiej kupowa¢ akcje, bo one nie majg war-
tosci estetycznej, symbolicznej. Zeby co$ wyszto z inwestycji w sztuke, to trzeba
ja kochad i trzeba zna¢ sie na rynku sztuki. Procentuje uczucie wtozone w sztuke,
a nie same pieniadze! Jak kto$ przychodzi do galerii i méwi, ze chce co$ kupi¢ na
inwestycje, to ja méwie, ze tym sie nie zajmuje. Pienigdze nigdy nie byty dla mnie
najwazniejsze, gdy chodzi o zbieranie sztuki. Jesli kto$ kupuje sztuke z nastawie-
niem tylko na zysk, to nic z tego nie bedzie! Nie bedzie ani dobrej kolekgcji, ani zysku.

Co zwieksza prawdopodobieristwo sukcesu finansowego artysty i jego marszanda?

Gdybym wiedziat co, bytbym bogaty, a na pewno nie jestem... W handlu wazne jest
zaufanie, praca i musi zaiskrzy¢. To tak jakby zapytaé, dlaczego mezczyzna kocha
sie w tej pani, a nie winnej. Tego nie da sie sprecyzowac. Zaiskrzytoijuz...

Sasnala mijat Pan na ulicy w Krakowie i nie domyslit sie Pan, ze to bedzie rekordo-

wo drogi malarz?

Nigdy nie zajmowatem sie mtodg sztuka. Nie znam sie na tym. Zajmuje sie klasyka
polskiej awangardy. To kocham. Na tym sie troche znam i stale ucze sie.
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Powiedzial Pan kiedys, ze aby w Polsce byt normalny rynek, jak na $wiecie, to krajo-
we galerie powinny sprzedawac nie tylko polska sztuke, ale takze miedzynarodowa.

Panuje u nas niska rozpoznawalnos¢ $wiatowych artystéw, moze poza piecioma
nazwiskami typu Warhol czy Picasso. Obrazy tych rozpoznawalnych artystéw
kosztuja jednak nieprawdopodobne miliony. W Polsce nie ma takich pieniedzy
na sztuke. Barierg do takich zakupéw jest tez stan $wiadomosci. Mowilismy, ze
media podniecajg sie ceng 250 tys. dolaréw za obraz. Co by byto w takim razie,
gdyby Polak wydat kilkadziesigt milionéw dolaréw na obraz? Oczywiscie nasi
marszandzi nie maja takich kapitatéw obrotowych. Nie wydaje mi sie z kolei,
zeby ktoérys polski marszand zdotat naméwi¢ swoich klientéw do zakupu ob-
razu anonimowego zachodniego malarza, w dodatku mtodego, ktéry dopiero
startuje.

Jak wygladatby rynek sztuki, gdyby historia Polski po 1945 r. potoczyla sie inacze;j?

Cudow by nie byto! Moze bytoby troche lepiej, bo bytyby paszporty. Jestesmy je-
dyni w Europie odporni na sztuke. JesteSmy chyba jedynym krajem, gdzie pierwszy
malarz pojawit sie dopiero w potowie XIX w., mam na mysli Piotra Michatowskiego.
Jak studiowatem historie sztuki polskiej, to szybko zorientowatem sie, Ze to jest
historia importu trzeciorzednych artystéw do Polski. To, co zebralismy w muzeach,
frekwencja w nich, wszystko to $wiadczy, ze jako naréd specjalnie nie potrzebuje-
my sztuk pieknych.

Zyjemy mitem, ze wszystkie dzieta sztuki ukradli nam kolejni okupanci. A przeciez
Swiatowej sztuki nigdy nie mieliSmy, wiec nie byto co ukras¢. Hrabia Raczynski po-
jechat do Paryza i zamiast kupowac wielka sztuke, kupowat trzeciorzedne akade-
mickie obrazy. Tu zndw zadziatat stan naszej $wiadomosci.

Jak bedzie wygladat Polski rynek sztuki za 10 lat?

Gdybym wiedziat, to za 10 lat bytbym bogaty! Po tylu latach handlu jestem bogaty
tylko we wrazenia z ogladania sztuki, w zachwyt, jaki przezywam, patrzac na sztu-
ke, w rados¢ ze spotkan z artystami i nielicznymi u nas kolekcjonerami. Z tych po-
woddéw uwazam sie za bogatego cztowieka.

Pana zona i Pan kolekcjonujecie sztuke. W 2009 r. za wlasne pieniadze zorganizo-
waliscie wystawe rodzinnych zbhiorow w Muzeum Narodowym w Krakowie. Co dalej
z rodzinng kolekcja?

Czes¢ obrazow wisi w domu. W magazynie zapakowane lezg te obrazy, ktore stale
jezdza po muzealnych wystawach.

Utworzy Pan muzeum prywatne?

Zaco?!
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Odda Pan to do muzeum parnstwowego?

Niby dlaczego? Chce to mie¢! Posiadanie to wazny motyw kolekcjonerstwa. Ja
mam, a ty nie masz. Wymieniam sobie te obrazy na $cianach, zeby patrze¢ narézne.
Ale najwazniejsze jest poczucie: ja mam! Jak widze obraz, ktéry chce mie¢, ale mnie
nie sta¢, to szlag mnie trafia!

Jak Pan sie budzi co rano, jaki obraz widzi Pan zaraz po otwarciu oczu?

Zawsze $pie na prawym boku, otwieram oczy i widze Dziewczyne w okularach No-
wosielskiego z 1945 r. Mam ten obraz od bardzo dawna, lubie na niego patrzec.

Bezinteresownie prowadzit Pan bodaj wszystkie aukcje charytatywne po 1989 r.

W domu nauczono mnie, zeby pomagacd potrzebujacym, zeby sie dzieli¢ tym, co
mam. W 1981 r. byta pierwsza aukcja na rzecz ,Solidarnosci”, prowadzit j3 Edward
Lubaszenko i musiat przerwad, bo miat préobe. Wtedy sala mnie wywotata, zebym
to poprowadzit. Tak zostato.

Ostatnig poprowadzitem XX jubileuszowa aukcje ,Wielkiego Serca” w 2011r. Skon-
czytem z ta dziatalnoscia, bo juz jestem starszym panem. Zniechecit mnie przede
wszystkim fakt, ze Polacy przychodza na aukcje charytatywne, zeby zaptaci¢ naj-
mniej. Na prowadzonych przez siebie aukcjach sam kupowatem rzeczy, ktérych
nikt nie chciat kupi¢. Moja siostra ma dom urzadzony tymi rzeczami...

Bardzo Panu dziekuje za rozmowe.



