
International Business and Global Economy 2016, no. 35/1, pp. 236–251
Biznes miêdzynarodowy w gospodarce globalnej 2016, nr 35/1, s. 236–251

Edited by the Institute of International Business, University of Gdañsk
ISSN 2300-6102
e-ISSN 2353-9496 DOI 10.4467/23539496IB.16.018.5599
���������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������������

Renata Knap
Uniwersytet Szczeciñski

Handel Polski z krajami Afryki –
tendencje i potencja³ rozwoju

Celem artyku³u jest okreœlenie tendencji w wymianie handlowej miêdzy Polsk¹ a krajami Afryki
oraz ocena potencja³u eksportu Polski w handlu z Afryk¹. W pierwszej czêœci opracowania przed-
stawiono kszta³towanie siê rozmiarów, dynamiki i bilansu obrotów, w drugiej omówiono struk-
turê towarow¹ wymiany, w trzeciej zaprezentowano strukturê geograficzn¹ handlu, w czwartej
natomiast ocenê potencja³u rozwoju eksportu Polski do Afryki. Do okreœlenia tendencji rozwoju
wymiany handlowej Polski z krajami Afryki zastosowano metody analizy statystycznej w postaci
narzêdzi analizy struktury zbiorowoœci i dynamiki zjawisk. Oszacowania potencjalnego eksportu
dokonano przy u¿yciu wskaŸnika orientacyjnego potencja³u handlu ITP (indicative trade poten-
tial). Na podstawie przeprowadzonych analiz mo¿na stwierdziæ, ¿e w latach 2000–2014 tendencje
rozwoju wymiany handlowej Polski z krajami Afryki kszta³towa³y siê dla naszego kraju korzyst-
nie. Z szacunków potencja³u eksportowego Polski do Afryki wynika, ¿e mo¿liwoœci rozwoju eks-
portu na afrykañski rynek tak¿e nale¿y oceniæ pozytywnie, zarówno pod wzglêdem rozmiarów,
jak i struktury towarowej wywozu.
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Poland’s trade with African countries:
Trends and potential of development

The aim of this paper is to define the trends of the trade between Poland and African countries
and the potential of exports in Poland’s trade with Africa. The first part of the work outlines the
scale, the dynamics, and the account balance of the trade, the second part discusses its commodity
structure, the third one presents its geographical structure, and the fourth is an attempt to evalu-
ate the potential of the exports from Poland to Africa. The statistical analysis tools – such as the
community structure analysis and dynamic phenomenon analysis – were used in order to define
the development trends of the trade between Poland and Africa. The evaluation of the exports po-
tential was obtained by means of the indicative trade potential index. On the basis of the con-
ducted analysis it may be stated that the development trend of Polish trade with Turkey in the
years 2000–2014 was favourable to Poland. Estimates of Polish export potential show that oppor-
tunities for exports to the African market are also favourable, in terms of both size of exports as
well as their commodity structure.
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Wprowadzenie

W warunkach spowolnienia wzrostu gospodarczego w krajach wysoko roz-
winiêtych, bêd¹cych g³ównymi partnerami handlowymi Polski, do najwa¿niej-
szych uwarunkowañ rozwoju polskiego eksportu zalicza siê intensyfikacjê
wymiany handlowej z „rynkami wschodz¹cymi” (emergingmarkets) krajów rozwi-
jaj¹cych siê [SEP, 2012; Kugiel, 2015]. W pierwszej dekadzie XXI w. do grupy naj-
szybciej rosn¹cych gospodarek œwiata do³¹czy³o wiele krajów Afryki, które
uznano za „nowe rynki wschodz¹ce” (frontier markets) [Santiso, 2007; Devlin, 2014;
Aitken, 2015]. Wzrost zainteresowania Polski wspó³prac¹ gospodarcz¹ z dynamicz-
nie rozwijaj¹cymi siê krajami Afryki znalaz³ odzwierciedlenie w rz¹dowej polityce
wspierania polskiego eksportu. W 2013 r. z inicjatywy Ministerstwa Gospodarki
zosta³ uruchomiony program Go Africa, którego celem jest zwiêkszenie wymiany
handlowej miêdzy Polsk¹ a kontynentem afrykañskim. Istota programu polega
na udzielaniu informacyjnego, dyplomatycznego i finansowego wsparcia polskim
przedsiêbiorstwom rozpoczynaj¹cym i rozwijaj¹cym dzia³alnoœæ w Afryce [KPRM,
2013; WoŸniak, 2014; Lewandowski, 2015; Wnukowski, 2015].

Celem artyku³u jest okreœlenie tendencji rozwoju wymiany handlowej miêdzy
Polsk¹ a krajami Afryki oraz ocena potencja³u eksportu Polski w handlu z Afryk¹.
Problem badawczy sprowadza siê wiêc do próby odpowiedzi na nastêpuj¹ce pyta-
nia: jak kszta³towa³a siê wymiana handlowa Polski z krajami Afryki w pierwszym
piêtnastoleciu XXI w. oraz jaki jest potencja³ zwiêkszenia polskiego eksportu na
rynek afrykañski?

W pierwszej czêœci opracowania przedstawiono rozmiary, dynamikê i bilans
obrotów, w drugiej omówiono strukturê towarow¹ wymiany, w trzeciej zapre-
zentowano strukturê geograficzn¹ handlu, w czwartej natomiast ocenê poten-
cja³u rozwoju eksportu Polski do Afryki.

Materia³ statystyczny wykorzystany w badaniach pobrano z bazy danych
UNCTAD. Przeprowadzono studia literaturowe, które pos³u¿y³y do wyboru metod
analizy i sposobu prezentacji jej wyników oraz do ich interpretacji. Do okreœlenia
tendencji rozwoju wymiany handlowej Polski z krajami Afryki zastosowano me-
tody analizy statystycznej w postaci narzêdzi analizy struktury zbiorowoœci i dy-
namiki zjawisk. Oszacowania potencjalnego eksportu dokonano przy u¿yciu
wskaŸnika orientacyjnego potencja³u handlu ITP (indicative trade potential).

Badaniami objêto lata 2000–2014. Szczegó³owe dane statystyczne dotycz¹ce
handlu zagranicznego Polski i Afryki dostêpne s¹ w bazie UNCTAD za okres
1995–2014, lata dziewiêædziesi¹te XX w. wy³¹czono jednak z analizy, przyjêto bo-
wiem, ¿e przemiany zachodz¹ce w XXI w. w gospodarce œwiatowej oraz gospo-
darkach krajów Afryki i Polski zmieni³y uwarunkowania rozwoju handlu Polski
z Afryk¹, wyznaczaj¹c nowy etap w jego rozwoju.
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1. Rozmiary, dynamika i saldo obrotów

W latach 2000–2014 wartoœæ obrotów towarowych Polski z krajami Afryki
wzros³a z 645,9 mln USD do 4,8 mld USD, czyli 7,5-krotnie. Wzrost ³¹cznych obro-
tów by³ wynikiem zwiêkszenia siê eksportu z Polski do Afryki z 344,8 mln USD do
3 mld USD (blisko 9-krotnego) oraz wzrostu polskiego importu z Afryki
z 301,1 mln USD do 1,8 mld USD (prawie 6-krotnego) (tab. 1).

Tabela 1. Wartoœæ i dynamika obrotów towarowych Polski z krajami Afryki w latach
2000–2014

Lata

Eksport Import

mln USD
2000=100

(%)
rok pop.=100

(%)
mln USD

2000=100
(%)

rok pop.=100
(%)

2000 344,8 100,0 90,8 301,1 100,0 70,8

2001 495,2 143,6 143,6 419,3 139,3 139,3

2002 400,0 116,0 80,8 460,5 152,9 109,8

2003 395,6 114,7 98,9 520,7 172,9 113,1

2004 554,1 160,7 140,1 629,3 209,0 120,9

2005 770,8 223,5 139,1 723,6 240,3 115,0

2006 957,5 277,7 124,2 1039,0 345,1 143,6

2007 1269,2 368,1 132,6 1293,9 429,7 124,5

2008 1551,4 449,9 122,2 1677,5 557,1 129,6

2009 1601,6 464,5 103,2 1584,6 526,3 94,5

2010 1781,5 516,7 111,2 1362,8 452,6 86,0

2011 1818,2 527,3 102,1 1660,0 551,3 121,8

2012 1968,6 570,9 108,3 1688,2 560,7 101,7

2013 2627,5 762,0 133,5 1863,5 618,9 110,4

2014 3046,2 883,5 115,9 1790,2 594,6 96,1

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].

Tempo wzrostu wymiany handlowej Polski z Afryk¹ by³o zbli¿one do dynami-
ki obrotów Polski ogó³em, przy czym import z Afryki zwiêksza³ siê nieco szybciej
ni¿ import ogó³em w ca³ym analizowanym okresie, eksport natomiast w wiêkszo-
œci badanych lat wykazywa³ nieco ni¿sz¹ dynamikê ni¿ eksport ca³kowity Polski.
W dwóch ostatnich latach okresu 2000–2014 osi¹ga³ jednak wyraŸnie wy¿sze tem-
po wzrostu ni¿ eksport ogó³em (rys. 1).

W wyniku ukazanych tendencji charakteryzuj¹cych dynamikê obrotów
udzia³ Afryki w handlu zagranicznym Polski zwiêkszy³ siê w analizowanym okresie
z 1,1% do 1,4% w eksporcie i z 0,6% do 0,8% w imporcie. Udzia³ Polski w handlu
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zagranicznym Afryki utrzymywa³ siê w latach 2000–2014 na znacznie ni¿szym
poziomie (tab. 2). Mo¿na wiêc stwierdziæ, ¿e pomimo 7,5-krotnego wzrostu wzajem-
nych obrotów rola Afryki w handlu zagranicznym Polski i znaczenie Polski
w handlu zagranicznym Afryki by³y niewielkie.

Tabela 2. Rola krajów Afryki w handlu zagranicznym Polski i rola Polski w handlu
zagranicznym krajów Afryki w latach 2000–2014 (w %)

Lata
Udzia³ Afryki w obrotach Polski Udzia³ Polski w obrotach Afryki

eksport import eksport import

2000 1,1 0,6 0,1 0,2

2001 1,4 0,8 0,2 0,3

2002 1,0 0,8 0,2 0,3

2003 0,7 0,8 0,2 0,2

2004 0,8 0,7 0,1 0,3

2005 0,9 0,7 0,1 0,3

2006 0,9 0,8 0,1 0,3

2007 0,9 0,8 0,2 0,3

2008 0,9 0,8 0,2 0,3

2009 1,2 1,1 0,2 0,3

2010 1,1 0,8 0,2 0,4

2011 1,0 0,8 0,2 0,3

2012 1,1 0,9 0,2 0,3

2013 1,3 0,9 0,2 0,4

2014 1,4 0,8 0,2 0,5

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].
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Rysunek 1. WskaŸniki dynamiki obrotów handlowych Polski z Afryk¹ na tle tempa wzrostu
obrotów handlowych Polski ogó³em w latach 2000–2014 (2000=100; w %)

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].



W pierwszych dwóch latach badanego okresu bilans obrotów Polski z Afryk¹
by³ dodatni, w latach 2002–2008 (z wyj¹tkiem 2005 r.) Polska notowa³a deficyt
w handlu z Afryk¹, natomiast w kolejnych szeœciu – saldo polskiej wymiany towa-
rowej z krajami Afryki by³o dodatnie i wykazywa³o wyraŸn¹ tendencjê rosn¹c¹.
Uzyskanie i wzrost nadwy¿ki handlowej w obrotach z Afryk¹ zas³uguje na pod-
kreœlenie w kontekœcie utrzymywania siê ujemnego salda w handlu zagranicz-
nym Polski w ca³ym analizowanym okresie (tab. 3).

Tabela 3. Bilans obrotów towarowych Polski z krajami Afryki na tle bilansu handlowego
Polski w ujêciu absolutnym i relatywnym w latach 2000–2014

Lata

Handel Polski z Afryk¹ Handel Polski ogó³em

saldo
(mln USD)

eksport/import
(%)

saldo
(mln USD)

eksport/import
(%)

2000 43,8 114,5 -17 171,7 64,3

2001 75,9 118,1 -14 080,3 71,5

2002 -60,5 86,9 -14 012,4 74,2

2003 -125,1 76,0 -14 390,6 78,6

2004 -75,2 88,1 -14 375,5 83,7

2005 47,2 106,5 -12 160,7 88,0

2006 -81,6 92,1 -15 645,3 87,5

2007 -24,7 98,1 -25 172,5 84,7

2008 -126,2 92,5 -38 478,5 81,7

2009 17,0 101,1 -12 569,8 91,6

2010 418,6 130,7 -17 127,6 90,2

2011 158,2 109,5 -21 191,5 89,9

2012 280,4 116,6 -11 430,1 94,0

2013 764,0 141,0 -1 613,8 99,2

2014 1 256,0 170,2 -2 687,3 98,8

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].

2. Struktura towarowa obrotów

W analizowanym piêtnastoleciu struktura towarowa eksportu z Polski do kra-
jów Afryki wed³ug sekcji SITC by³a doœæ stabilna. Najwiêksz¹ rolê w wywozie od-
grywa³y maszyny, urz¹dzenia i sprzêt transportowy. Drugie i trzecie miejsce
zajmowa³y odpowiednio towary przemys³owe sklasyfikowane g³ównie wed³ug
surowca oraz ¿ywnoœæ i zwierzêta ¿ywe (od 2013 r. kolejnoœæ ich pozycji by³a od-
wrotna). W ca³ym badanym okresie na trzy wymienione grupy towarów przypa-
da³o ³¹cznie 67–83% wartoœci polskiego eksportu do Afryki (tab. 4).
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Tabela 4. Struktura towarowa eksportu Polski do Afryki wed³ug sekcji SITC w latach
2000–2014 (w %)

Nr
sekcji

Sekcja 2000 2003 2006 2009 2012 2013 2014

0 ¯ywnoœæ i zwierzêta ¿ywe 16,4 21,7 14,4 16,4 17,3 16,6 28,0

1 Napoje i tytoñ 1,6 6,4 4,9 0,7 1,4 1,3 1,5

2
Surowce niejadalne z wyj¹tkiem
paliw

9,1 5,6 4,2 2,0 6,1 4,3 4,1

3
Paliwa mineralne, smary
i materia³y pochodne

6,7 6,4 8,4 4,3 5,4 7,3 6,0

4
Oleje, t³uszcze, woski zwierzêce
i roœlinne

0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0

5 Chemikalia i produkty pokrewne 3,1 6,2 5,7 7,1 11,5 9,1 8,1

6
Towary przemys³owe sklasyfiko-
wane g³ównie wed³ug surowca

21,2 18,2 21,5 26,2 17,5 13,8 13,3

7
Maszyny, urz¹dzenia i sprzêt
transportowy

38,7 32,1 38,6 40,0 37,0 43,2 34,6

8 Ró¿ne wyroby przemys³owe 3,2 3,4 2,3 3,3 3,8 4,4 4,4

9
Towary i wyroby niesklasyfi-
kowane w SITC

0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0

10 Razem wszystkie produkty 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].

Udzia³ poszczególnych grup towarów w imporcie z Afryki znacznie siê nato-
miast waha³. Najwiêkszy udzia³ w przywozie mia³y maszyny, urz¹dzenia i sprzêt
transportowy; ¿ywnoœæ i zwierzêta ¿ywe oraz surowce niejadalne, na które w la-
tach 2000–2014 przypada³o ³¹cznie 67–85% importu. Odsetek towarów prze-
mys³owych sklasyfikowanych g³ównie wed³ug surowca by³ znacznie mniejszy
ni¿ w eksporcie i zajmowa³y one pi¹t¹ pozycjê, ustêpuj¹c w imporcie ró¿nym to-
warom przemys³owym (tab. 5).

Z przedstawionej struktury obrotów na poziomie sekcji SITC wynika, ¿e to-
wary przetworzone, przemys³owe, a zatem o wysokim udziale wartoœci dodanej,
mia³y wiêkszy udzia³ w eksporcie Polski do Afryki ni¿ w imporcie z krajów Afryki,
natomiast towary nieprzetworzone odgrywa³y wiêksz¹ rolê w przywozie ni¿
w wywozie do krajów Afryki. Strukturê polskich obrotów towarowych z krajami
Afryki mo¿na wiêc uznaæ za typow¹ dla gospodarek ró¿ni¹cych siê poziomem
rozwoju, wykazuj¹cych istotn¹ komplementarnoœæ miêdzyga³êziow¹.

Powy¿sza ocena znajduje w znacznym stopniu potwierdzenie w wynikach
analizy struktury obrotów wed³ug stopnia przetworzenia i intensywnoœci technolo-
gicznej wymienianych produktów, w której zastosowano klasyfikacjê towarów
opracowan¹ przez Sanjaya Lalla [Lall, 2000].
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Tabela 5. Struktura towarowa importu Polski z Afryki wed³ug sekcji SITC
w latach 2000–2014 (w %)

Nr
sekcji

Sekcja 2000 2003 2006 2009 2012 2013 2014

0 ¯ywnoœæ i zwierzêta ¿ywe 38,3 30,6 19,0 15,8 20,4 20,1 23,7

1 Napoje i tytoñ 5,3 2,0 3,6 3,8 5,3 6,7 7,0

2
Surowce niejadalne z wyj¹tkiem
paliw

34,2 21,1 17,7 9,8 23,9 20,8 21,5

3
Paliwa mineralne, smary
i materia³y pochodne

0,1 0,4 0,2 17,3 5,6 0,3 0,4

4
Oleje, t³uszcze, woski zwierzêce
i roœlinne

· · 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0

5 Chemikalia i produkty pokrewne 2,6 2,1 1,8 2,0 2,9 2,3 3,8

6
Towary przemys³owe sklasyfiko-
wane g³ównie wed³ug surowca

3,5 4,4 11,0 6,8 6,3 7,2 9,6

7
Maszyny, urz¹dzenia i sprzêt
transportowy

11,1 33,7 40,9 37,7 24,4 31,6 21,5

8 Ró¿ne wyroby przemys³owe 4,9 5,8 5,3 6,3 11,1 11,0 12,1

9
Towary i wyroby niesklasyfi-
kowane w SITC

· · 0,5 0,5 0,1 0,0 0,4

10 Razem wszystkie produkty 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].

W polskim eksporcie do Afryki najwiêkszy udzia³ mia³y towary przetworzone
œrednich technologii, relatywnie wysoki udzia³ osi¹gnê³y te¿ produkty przetwo-
rzone wysokich technologii. Polski eksport do Afryki wykazywa³ wiêc cechy
charakterystyczne dla dojrza³ych, rozwiniêtych gospodarek. W imporcie z Afryki
najwiêkszy udzia³ przypada³ produktom podstawowym (nieprzetworzone suro-
wce rolne i mineralne), co wskazuje na ni¿szy poziom rozwoju i surowcowy cha-
rakter gospodarek afrykañskich partnerów handlowych Polski. Na podkreœlenie
zas³uguje przy tym wzrostowa tendencja odsetka produktów przetworzonych
w dostawach krajów Afryki na polski rynek, wskazuj¹ca na postêpuj¹cy rozwój
gospodarczy tych pañstw w badanym okresie (tab. 6).

Wzrostowi wzajemnych obrotów towarzyszy³ w badanym okresie wzrost
dywersyfikacji towarowej wymiany. WskaŸnik koncentracji towarowej1 w ekspor-
cie Polski do Afryki zmniejszy³ siê z 0,231 w 2000 r. do 0,11 w 2014 r., a w imporcie
Polski – odpowiednio z 0,228 do 0,133. Liczba produktów o wartoœci przekra-
czaj¹cej 100 tys. USD lub udziale w obrotach wiêkszym ni¿ 0,3% wzros³a w latach
2000–2014 ze 110 do 186 w polskim eksporcie do Afryki i z 78 do 147 w imporcie
Polski z Afryki (rys. 2).
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Tabela 6. Struktura towarowa obrotów Polski z krajami Afryki wed³ug stopnia przetwo-
rzenia i intensywnoœci technologicznej produktów w latach 2000–2014 (w %)

Produkty
Eksport

2000 2003 2006 2009 2012 2014

Produkty podstawowe 32,0 30,0 17,4 17,6 13,3 24,0

Produkty przetworzone 67,8 70,0 82,5 82,3 86,6 75,8

oparte na surowcach naturalnych 14,6 20,6 21,4 17,7 27,3 22,0

niskich technologii 11,3 6,6 12,0 14,4 11,4 8,6

œrednich technologii 38,2 36,6 44,8 35,0 37,7 31,4

wysokich technologii 3,7 6,2 4,3 15,2 10,2 13,8

Produkty niesklasyfikowane 0,2 · 0,0 0,1 0,1 0,2

Razem 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Produkty
Import

2000 2003 2006 2009 2012 2014

Produkty podstawowe 72,2 50,9 42,0 45,3 49,5 41,6

Produkty przetworzone 27,8 49,2 57,5 54,2 50,4 58,0

oparte na surowcach naturalnych 7,2 4,5 5,3 5,2 9,4 15,0

niskich technologii 6,3 8,4 8,3 9,0 13,0 17,2

œrednich technologii 9,2 34,1 42,4 39,0 24,2 21,9

wysokich technologii 5,1 2,2 1,5 1,0 3,8 3,9

Produkty niesklasyfikowane – – 0,5 0,5 0,1 0,4

Razem 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].
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3. Struktura geograficzna wymiany

Rozpatruj¹c strukturê geograficzn¹ polskiego eksportu do Afryki wed³ug sub-
regionów, mo¿na stwierdziæ, ¿e w ca³ym analizowanym okresie g³ównymi odbior-
cami naszych towarów by³y najlepiej rozwiniête obszary Afryki, czyli Afryka
Pó³nocna oraz Afryka Po³udniowa i Afryka Zachodnia. Import z Afryki charakte-
ryzowa³ siê natomiast wiêkszym zró¿nicowaniem regionalnym i wiêkszym ni¿
w eksporcie udzia³em najs³abiej rozwiniêtego podregionu, czyli Afryki Wschodniej2

(rys. 3). Analiza struktury polskich obrotów z krajami Afryki wed³ug najwa¿niej-
szych partnerów potwierdza dominacjê w handlu Polski z Afryk¹ najbardziej roz-
winiêtych i najbogatszych krajów Afryki (tab. 7 i 8).

W 2000 r. Polska prowadzi³a wymianê z 43 z 56 krajów Afryki3, a w 2014 r.
w statystykach odnotowano obroty ze wszystkimi 56 krajami kontynentu
[UNCTAD, 2016]. Znaczenie znakomitej wiêkszoœci z nich w handlu z Polsk¹ by³o
jednak znikome. W ca³ym badanym okresie na grupê tylko 10 krajów, najwa¿niej-
szych pod wzglêdem wielkoœci importu z Polski w danym roku, przypada³o 80%
i wiêcej ca³kowitego wywozu Polski do Afryki. Œcis³¹ czo³ówkê tworzy³y zaledwie
trzy kraje, na które corocznie przypada³o a¿ 50% i wiêcej polskich dostaw do Afry-
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Rysunek 3. Struktura geograficzna obrotów Polski z krajami Afryki wed³ug subregionów
w latach 2000–2014 (w %)

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].

2 Szerzej na temat charakterystyki i problemów rozwojowych regionów Afryki zob. [Miklaszewski,
2007].

3 Okreœlenie „kraje Afryki” oznacza w artykule 54 pañstwa Afryki, 1 terytorium zale¿ne (Wyspa
Œwiêtej Heleny) oraz 1 terytorium o nieustalonym statusie miêdzynarodowym (Sahara Zachodnia).



ki (tab. 7). Wysoki poziom koncentracji geograficznej charakteryzowa³ tak¿e im-
port Polski z Afryki (tab. 8).

Tabela 7. Struktura eksportu Polski do Afryki wed³ug krajów w latach 2000 i 2014 (w %)

Kraje 2000 Kraje 2014

1. Egipt 22,9 1. RPA 22,5

2. Liberia 21,9 2. Algieria 22,3

3. Algieria 14,5 3. Maroko 14,2

4. Maroko 12,8 4. Egipt 9,1

5. Nigeria 8,6 5. Nigeria 4,7

6. Libia 4,2 6. Tunezja 4,3

7. RPA 3,4 7. Libia 2,2

8. Tunezja 1,9 8. Benin 2,0

9. Ghana 1,6 9. Liberia 1,9

10. Kamerun 1,4 10. Kenia 1,8

Razem 1–10 93,2 Razem 1–10 85,0

Pozosta³e 46 6,8 Pozosta³e 46 15,0

Razem Afryka 100,0 Razem Afryka 100,0

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].

Tabela 8. Struktura importu Polski z Afryki wed³ug krajów w 2000 i 2014 roku (w %)

Kraje 2000 Kraje 2014

1. RPA 24,9 1. RPA 17,0

2. Maroko 18,8 2. Maroko 16,0

3. Wybrze¿e Koœci S³oniowej 17,4 3. Wybrze¿e Koœci S³oniowej 12,1

4. Tunezja 7,5 4. Tunezja 10,7

5. Uganda 3,9 5. Egipt 7,6

6. Zimbabwe 3,6 6. Liberia 7,5

7. Kenia 2,8 7. Mozambik 3,7

8. Egipt 2,4 8. Algieria 3,2

9. Togo 2,2 9. Sudan 2,5

10. Malawi 2,0 10. Ghana 2,1

Razem 1–10 85,5 Razem 1–10 82,4

Pozosta³e 46 14,5 Pozosta³e 46 17,6

Razem Afryka 100,0 Razem Afryka 100,0

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].

Kraje Afryki s¹ ogromnie zró¿nicowane pod wzglêdem gospodarczym, spo³ecz-
nym, politycznym, kulturowym, religijnym itd. Oprócz gospodarek wschodz¹cych
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Afryka XXI w. to tak¿e najbiedniejsze kraje œwiata, z konfliktami zbrojnymi, epi-
demiami œmiertelnych chorób, nierozwiniêt¹ infrastruktur¹, totalitarnymi
rz¹dami, wszechobecn¹ korupcj¹ i wieloma innymi problemami, które stanowi¹
bariery w rozwijaniu stosunków miêdzynarodowych [UN ECA-OECD, 2015;
WEC, 2015]. Problemy te by³y jednym z najwa¿niejszych powodów utrzymywa-
nia siê wysokiej koncentracji polskich obrotów z Afryk¹ w bogatszych, lepiej roz-
winiêtych i stabilnych politycznie krajach kontynentu afrykañskiego4.

4. Potencja³ rozwoju eksportu

Ocenê potencja³u eksportowego Polski w handlu z krajami Afryki przepro-
wadzono na podstawie wskaŸnika orientacyjnego potencja³u handlu ITP (indica-
tive trade potential)5, który obliczono wed³ug nastêpuj¹cego wzoru:

ITP = min (XPi, MAi) – XPAi [1]

gdzie:
XP – eksport Polski ogó³em,
MA – import Afryki ogó³em,
XPA – eksport Polski do Afryki,
i – produkt/grupa produktów.

Z porównania wielkoœci popytu importowego Afryki, ca³kowitej poda¿y eks-
portowej Polski i eksportu Polski do Afryki zrealizowanego w 2014 r. wynika, ¿e
potencjalny eksport (ITP) Polski do Afryki wynosi³ ponad 211 mld USD, czyli pra-
wie tyle, ile ca³kowity polski eksport w 2014 r. Najwiêkszy potencja³ rozwoju eks-
portu z Polski do Afryki mia³y towary sekcji 7 SITC – maszyny, urz¹dzenia i sprzêt
transportowy, które w latach 2000–2014 osi¹ga³y najwy¿szy udzia³ w polskim eks-
porcie na afrykañski rynek. Wysokie wartoœci ITP charakteryzowa³y równie¿ pro-
dukty sekcji 6 – towary przemys³owe sklasyfikowane g³ównie wed³ug surowca,
sekcji 5 – chemikalia i produkty pokrewne oraz sekcji 8 – ró¿ne wyroby prze-
mys³owe (tab. 9).
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4 Szerzej na temat uwarunkowañ rozwoju wymiany Polski z krajami Afryki zob. np. [MSZ RP,
2004].

5 WskaŸnik ITP, który zaprezentowa³ w 2003 r. Indra N. Mukherji, coraz czêœciej wykorzystywa-
ny jest w zagranicznej literaturze przedmiotu do szacowania potencja³u rozwoju handlu miêdzy kra-
jami/grupami krajów jako metoda alternatywna lub komplementarna do modelu grawitacji [Bano,
Takahashi, Scrimgeour, 2013; Helmers, Pasteels, 2006; Mukherji, 2003].



Tabela 9. Eksport potencjalny Polski do Afryki wed³ug sekcji SITC w 2014 r.

Nr
sekcji

Sekcja

Eksport
Polski

ogó³em

Import
Afryki

ogó³em

Eksport
Polski

do Afryki
EZR

Eksport
potencjal-

ny ITP
EZR/ITP

mln USD %

0 ¯ywnoœæ i zwierzêta ¿ywe 22 974 71 479 852 6 890 3,9

1 Napoje i tytoñ 3 376 6 755 46 760 1,4

2
Surowce niejadalne
z wyj¹tkiem paliw

5 094 18 574 124 5 051 2,5

3
Paliwa mineralne, smary
i materia³y pochodne

8 875 99 951 184 8 863 2,1

4
Oleje, t³uszcze, woski
zwierzêce i roœlinne

620 8 935 0 620 0,0

5
Chemikalia i produkty
pokrewne

19 579 67 606 248 19 189 1,3

6
Towary przemys³owe
sklasyfikowane g³ównie
wed³ug surowca

42 424 106 270 405 37 924 1,0

7
Maszyny, urz¹dzenia i sprzêt
transportowy

82 151 190 399 1 054 63 935 1,3

8 Ró¿ne wyroby przemys³owe 29 087 45 927 133 15 265 0,5

9
Towary i wyroby niesklasyfi-
kowane

297 11 658 · 295 ·

0-9 Razem wszystkie produkty 214 477 625 065 3 046 211 431 1,4

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].

W celu dok³adniejszej identyfikacji produktów o najwiêkszym potencjale eks-
portu obliczono wskaŸniki ITP dla grup towarów na ni¿szym poziomie agregacji
(trzycyfrowym poziomie SITC). Na podstawie otrzymanych wyników okreœlono
grupê 20 produktów o najwy¿szej wartoœci wskaŸnika ITP w 2014 r. (tab. 10).

W grupie 20 towarów o najwiêkszym potencjale eksportowym a¿ dziesiêæ re-
prezentowa³o grupê maszyny, urz¹dzenia i sprzêt transportowy (SITC 7) i zajmo-
wa³y one czo³owe pozycje w tym zestawieniu. Piêæ pozycji nale¿a³o do produktów
przemys³owych sklasyfikowanych g³ównie wed³ug surowca (SITC 6), dwa pro-
dukty to ró¿ne artyku³y przemys³owe (SITC 8), a po jednej pozycji przypada³o na
chemikalia (SITC 5), paliwa mineralne i smary (SITC 3) oraz ¿ywnoœæ (SITC 0)
(tab. 10).
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Tabela 10. Produkty o najwiêkszym potencjalnym eksporcie Polski do Afryki w 2014 r.
wed³ug grup SITC

Nr
grupy
SITC

Grupa

Eksport
Polski

ogó³em

Import
Afryki

ogó³em

Eksport
Polski

do Afry-
ki EZR

Eksport
poten-
cjalny

ITP

EZR/
ITP

mln USD %

784
Czêœci i akcesoria do pojazdów
mechanicznych objêtych grupami
722, 781, 782, 783

10 750 6 449 43 6 406 0,7

781
Pojazdy samochodowe do przewozu
osób

6 555 20 876 154 6 401 2,4

764 Sprzêt telekomunikacyjny 5 827 15 519 18 5 809 0,3

793 Statki, ³odzie i konstrukcje p³ywaj¹ce 5 628 7 418 61 5 566 1,1

821 Meble i ich czêœci 10 937 4 933 25 4 909 0,5

334
Przetworzone oleje ropy naftowej
i otrzymane z minera³ów bitumicz-
nych

4 607 54 780 53 4 554 1,2

893
Artyku³y z tworzyw sztucznych,
gdzie indziej niewymienione

4 496 5 070 18 4 478 0,4

699
Wyroby z metali nieszlachetnych,
gdzie indziej niewymienione

4 071 5 984 20 4 051 0,5

752
Maszyny i urz¹dzenia do automa-
tycznego przetwarzania danych

3 473 5 365 29 3 444 0,8

778
Pozosta³a aparatura i urz¹dzenia
elektryczne

3 465 5 261 36 3 430 1,0

775
Urz¹dzenia elektryczne i nieelek-
tryczne, typu domowego

5 157 3 470 63 3 406 1,9

542 Leki (tak¿e weterynaryjne) 3 265 11 956 70 3 196 2,2

682 MiedŸ 3 702 3 128 0 3 128 0,0

713 Spalinowe silniki t³okowe i ich czêœci 4 862 3 078 5 3 073 0,2

773 Elektryczny sprzêt przekaŸnikowy 3 062 5 200 47 3 015 1,6

012 Miêso i jadalne podroby 2 967 2 964 91 2 874 3,2

642
Papier i tektura ciête wg rozmiaru
i kszta³tu, wyroby

2 830 3 948 58 2 772 2,1

641 Papier i tektura 2 650 5 551 49 2 602 1,9

691
Konstrukcje lub czêœci konstrukcji
z ¿elaza, stali lub aluminium

2 601 5 441 20 2 581 0,8

772
Aparatura elektryczna do zamykania
i otwierania obwodów elektrycznych

2 576 6 591 25 2 551 1,0

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].
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Z analizy eksportu potencjalnego Polski do Afryki wed³ug stopnia przetwo-
rzenia i intensywnoœci technologicznej towarów wynika, ¿e najwiêkszy potencja³
eksportowy mia³y produkty przetworzone œredniej technologii, które w latach
2000–2014 by³y najwa¿niejsz¹ grup¹ w polskim eksporcie do krajów Afryki. Nie-
przetworzone produkty podstawowe, zajmuj¹ce drugie miejsce w wywozie Pol-
ski do Afryki, w zestawieniu wielkoœci eksportu potencjalnego spad³y na ostatni¹
pozycjê, ustêpuj¹c produktom niskiej technologii, opartym na surowcach natura-
lnych i wysokiej technologii (tab. 11).

Tabela 11. Eksport potencjalny Polski do Afryki wed³ug stopnia przetworzenia i inten-
sywnoœci technologicznej produktów w 2014 r.

Grupy produktów

Eksport
Polski

ogó³em

Import
Afryki

ogó³em

Eksport
Polski do

Afryki EZR

Eksport
potencjal-

ny ITP
EZR/ITP

mln USD %

Produkty podstawowe 22 211 106 935 732 21 478,1 3,4

Produkty przetworzone: 190 312 505 180 309 189 640,5 1,2

oparte na surowcach 41 185 144 685 671 40 513,6 1,7

niskiej technologii 43 755 86 813 261 43 494,3 0,6

œredniej technologii 77 440 200 592 956 76 484,2 1,3

wysokiej technologii 27 931 73 091 420 27 511,0 1,5

Niesklasyfikowane 1 954 15 438 5 1 949,4 0,2

Razem wszystkie produkty 214 477 625 065 3 046 211 431,0 1,4

�ród³o: Opracowanie w³asne na podstawie: [UNCTAD, 2016].

Poniewa¿ konstrukcja wskaŸnika ITP opiera siê na za³o¿eniu, ¿e ca³y eksport
Polski danego towaru mo¿e byæ przeznaczony na pokrycie popytu importowego
Afryki, przedstawione wartoœci eksportu potencjalnego Polski do Afryki maj¹
oczywiœcie charakter tylko orientacyjny. Mog¹ siê jednak staæ wa¿n¹ wskazówk¹
dla przedsiêbiorstw rozpoczynaj¹cych i rozwijaj¹cych dzia³alnoœæ w krajach Afryki,
a tak¿e dla rz¹du promuj¹cego polsk¹ gospodarkê na afrykañskim rynku.

Podsumowanie

Pomimo wzrostu udzia³u Afryki w obrotach Polski w badanym okresie, rola kon-
tynentu afrykañskiego w polskim handlu zagranicznym by³a niewielka. Na podsta-
wie przeprowadzonych analiz mo¿na jednak stwierdziæ, ¿e tendencje rozwoju
wymiany handlowej Polski z krajami Afryki w latach 2000–2014 kszta³towa³y siê
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korzystnie dla Polski, o czym œwiadcz¹: wy¿sza dynamika polskiego eksportu ni¿
importu, uzyskanie i wzrost dodatniego salda wymiany, dominacja wyrobów
przemys³owych i rosn¹cy udzia³ produktów wysokiej technologii w polskim eks-
porcie oraz postêpuj¹ca dekoncentracja towarowa wywozu.

Z szacunków potencja³u eksportowego Polski do Afryki wynika, ¿e mo¿liwoœci
rozwoju eksportu na afrykañski rynek tak¿e kszta³tuj¹ siê korzystnie, zarówno pod
wzglêdem rozmiarów, jak i struktury towarowej wywozu. Przedstawiona ocena
potencjalnego eksportu ma charakter ex post i bazuje na dotychczasowych ten-
dencjach w polskim eksporcie i imporcie krajów Afryki, nie uwzglêdnia wiêc mo-
¿liwoœci istotnych zmian uwarunkowañ rozwoju wymiany Polski z Afryk¹, które
mog¹ byæ wynikiem przekszta³ceñ w gospodarkach krajów Afryki i Polski oraz
w gospodarce œwiatowej. Dok³adniejsza analiza uwarunkowañ realizacji potencja³u
handlu z Afryk¹ oraz przedstawionych w artykule tendencji rozwoju wymiany
handlowej w ostatnim piêtnastoleciu wymagaj¹ odrêbnego opracowania, szcze-
gólnie wobec ogromnego ich zró¿nicowania w poszczególnych krajach Afryki.
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