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Szkota Gtéwna Handlowa w Warszawie

Swiatowy i polski handel brutto
oraz handel wartosciag dodang — analiza por6wnawcza

Celem opracowania jest proba znalezienia odpowiedzi na pytanie o istnienie réznic miedzy
handlem miedzynarodowym mierzonym wartoscia brutto (tradycyjnie) i handlem mierzonym
wartoscig dodana oraz o ich stopien. Dokonana analiza pozwala stwierdzi¢, ze oba rodzaje handlu
wiele laczy, ale i wiele dzieli. Z jednej strony, trzej najwieksi uczestnicy handlu nie zmieniaja sie,
bez wzgledu na to, w jaki sposéb mierzony jest handel, z drugiej — w zaleznosci od metody jego
pomiaru — zasadniczo zmieniaja sie¢ zajmowane przez nich miejsca (np. pozycja Chin). W latach
1995-2011 nastapito zwielokrotnienie wartoéci handlu miedzynarodowego (w tym handlu zagra-
nicznego Polski), przy czym handel wartoscia brutto wzrést bardziej niz handel wartoscig do-
dana. Na skutek kryzysu gospodarczego w 2009 r. nastgpil jednak znaczacy spadek wartosci
zaréwno handlu wartoscia dodana, jak i handlu brutto. Spadek tego drugiego byl jednak silniej-
szy. Ponadto w badanym okresie wida¢ spadek relacji miedzy wartoscia handlu mierzonego war-
toscia dodang a wartoéciag handlu brutto — w przypadku Polski spadek ten jest wiekszy niz
w handlu $wiatowym.

Stowa kluczowe: handel brutto, handel wartoscia dodana, handel $wiatowy, handel zagraniczny Polski

Klasyfikacja JEL: F10, F14

World and Polish gross trade and value-added trade:
Comparative analysis

The study is aimed at answering the question of whether, and if so how much, world and Polish
gross trade differ from value-added trade. Gross trade and value-added trade are similar up to
a point, but there are also some crucial differences between them. On the one hand, world top
three exporters and importers are the same despite of different measures (gross and value-
added); on the other hand, there are differences in the order among these groups of exporters and
importers — for example the ranking of China. During period of 1995-2011, world and Polish trade
grew by several times and the increase of gross trade was higher than the growth of value-added
trade. Due to the world crisis, there were falls in gross and value-added trade in 2009 and the de-
crease in gross trade was stronger than in the case of value-added trade. Additionally, the propor-
tion between value-added trade and gross trade during the period of 1995-2011 dropped. In the
case of Poland this fall was higher than in the case of world trade.

Keywords: gross trade, value-added trade, world trade, Poland’s foreign trade
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Wprowadzenie

Celem opracowania jest odpowiedz na pytanie, czy handel miedzynarodowy
mierzony wartoécig brutto (tradycyjnie) i handel mierzony wartoscia dodang réznia
sie miedzy soba, a jesli tak, to jaki jest stopien owych réznic. Chodzi zatem o iden-
tyfikacje wystepowania i wielkosci r6znic miedzy rozmiarem handlu miedzyna-
rodowego mierzonego na dwa sposoby.

Opracowanie prezentuje wyniki badan poréwnawczych handlu zagraniczne-
go $wiata i Polski w latach 1995-2011 mierzonego w spos6b tradycyjny (wartoscia
brutto) oraz za pomocg wartoéci dodanej. Opiera si¢ ono na danych statystycz-
nych zgromadzonych przez Organizacje Wspdlpracy Gospodarczej i Rozwoju
(OECD) w ramach wspolnej inicjatywy OECD i WTO (Measuring Trade in Value
Added. An OECD-WTO joint initiative). Artykul sklada sie z trzech zasadniczych
czedci. Pierwsza zawiera opis metod mierzenia handlu miedzynarodowego za po-
moca wartosci dodanej oraz przeglad wybranych studiéw poswieconych tej te-
matyce, druga dotyczy handlu wartoscia dodang na $wiecie, a trzecia handlu
zagranicznego Polski.

1. Mierzenie handlu miedzynarodowego
za pomoca wartosci dodanej

Badania handlu mierzonego za pomocg wartosci dodanej sa nowa forma ana-
lizy handlu miedzynarodowego. Siegaja one konca pierwszej dekady XXI w. Jest
to podejécie do empirycznego badania migedzynarodowej wspoétpracy gospodar-
czej nie tylko nowe, lecz takze wazne, gdyz analiza handlu wartoscig dodana istot-
nie r6zni sie od analizy wartosci handlu mierzonego za pomocg wartosci brutto.
Np. jezeli kraj A eksportuje do kraju B dobro posrednie o wartosci 100, a B ekspor-
tuje do C dobro finalne o wartosci 110, to eksport z B do C mierzony za pomoca
wartosci dodanej wynosi 10 (a nie wedlug miary brutto 110), a eksport z A do C
wynosi 100 (a nie 0).

Te réznice zainspirowaly specjalistéw ekonomii miedzynarodowej oraz anali-
tykéw Swiatowej Organizacji Handlu (WTO). World Trade Report 2013 zawiera
fragment poSwiecony nowemu sposobowi mierzenia handlu miedzynarodowe-
go i jest przywolywany jako przyklad nowatorskiego podejscia do tego handlu.
Zainteresowanie nowa metodg analizy handlu owocuje rozwojem statystyk oraz
studiow. Pojawiaja sie przy tym dwa rodzaje studiow (ktérych podzial nie jest
ostry): metodologiczne, w ktérych wiecej uwagi poswieca si¢ metodom szaco-
wania handlu mierzonego wartoscia dodana, oraz empiryczne, zawierajace gtow-
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nie analize danych statystycznych handlu mierzonego za pomoca wartosci dodane;.
Poniewaz jest to zagadnienie nowe, nie istnieje literatura klasyczna (kanon) i opra-
cowania ja uzupelniajace, a jedynie badania pionierskie.

Do nurtu badan metodologicznych naleza opracowania zawierajace analize
poréwnawcza sposobéw szacowania handlu wartoscia dodang (trade in value ad-
ded — TiVA?) oraz wartosci dodanej w handlu (value-added in trade — VAi1?2). Zawie-
rajg one m.in. definicje, wzory i przyklady (np. Steher [2012; 2013], ktéry
przedstawia takze badania empiryczne handlu kilkudziesieciu panstw; Koopman
i in. [2010; 2012; 2014]; Johnson [2014]; Wang i in. [2013]). Z kolei opracowania
Dietzenbacheraiin. [2013] dotycza sposobéw wykorzystania miedzynarodowych
tablic przeplywéw miedzygaleziowych skonstruowanych w ramach projektu
WIOD do szacowania wartosci TiVA oraz VAiT. Polskich opracowan na ten temat
praktycznie nie ma. Wyjatek stanowi ksigzka pod redakcja Ewy Kaliszuk [2013],
w ktorej poza czescia metodologiczng zaprezentowano wyniki badan empirycz-
nych handlu panstw UE, a takze przyklady mierzenia wartosci dodanej na poziomie
mikroekonomicznym (handel wybranymi produktami koncernéw Apple i Nokia).

Jezeli chodzi o studia empiryczne, wykorzystuja one statystyki dotyczace
handlu mierzonego za pomoca wartosci dodanej do analizy zagadnierr mikro-
i makroekonomicznych. I tak, Baldwin i Lopez Gonzalez [2015] analizujg cechy
miedzynarodowych faficuchéw produkgji i role, jaka odgrywaja w nich poszcze-
goblne panstwa, zwlaszcza Chiny. Podobnie Timmer i in. [2014] szczegdlowo anali-
zuja laficuchy produkgji i $ledza na ich podstawie tworzenie wartosci dodanej
dzigki zatrudnianiu sity roboczej i kapitalu w produkgji débr finalnych. Réwniez
opracowanie Losa i in. [2015] dotyczy globalnych lancuchéw tworzenia wartosci
dodanej. Autorzy ci twierdza, ze od 1995 r. na $wiecie roénie zawarto$¢ zagranicznej
wartosci dodanej w produkcji débr finalnych. Tej kwestii dotyczy tez opracowa-
nie przygotowane pod auspicjami Miedzynarodowego Funduszu Walutowego
[2013], kolejnej (po OECD i WTO) organizacji miedzynarodowej badajacej handel
mierzony za pomoca wartosci dodanej.

Z kolei Costinot i Rodriguez-Clare [2014], wykorzystujac miedzynarodowe tablice
przeplywéw miedzygaleziowych, mierza korzysci ptynace z liberalizacji handlu
i globalizacji (tamze metodologiczne podstawy ich mierzenia). Foster-McGregor

T W przypadku eksportu chodzi o obliczenie, ile wartosci dodanej wytworzonej w kraju zawiera sie
w popycie na dobra finalne zglaszanym przez zagranice (domestic value added embodied in foreign final de-
mand). Innymi slowy, ile krajowej wartosci dodanej powstaje w zwiazku z zaspokajaniem potrzeb za-
granicznych konsumentéw débr finalnych (domestic value added created to satisfy foreign final demand).
W rezultacie mierzy sie intensywnos¢ relacji miedzy krajowymi wytwoércami a zagranicznymi konsu-
mentami, bez wzgledu na to, czy taczy ich bezposrednia relacja handlowa. Analogicznie, import war-
tosci dodanej pozwala mierzy¢, ile wartosci dodanej wytworzonej za granica zawiera sie¢ w popycie na
dobra.

2 Przy obliczeniu zawartosci wartosci dodanej w handlu (VAiT) w rachunkach zamiast wielkosci
popytu na dobra finalne uwzglednia sie wielkosci handlu (eksportu i importu) brutto.



Swiatowy i polski handel brutto oraz handel wartoscig dodang — analiza poréwnaweza 35

i Stehrer [2013] analizujg zawarto$¢ krajowej i zagranicznej wartoéci dodanej
w handlu dobrami posrednimi wytwarzanymi w ramach pionowych tfaficuchéw
produkcji proeksportowej. Z kolei Nagengast i Stehrer [2014] poréwnuja handel
mierzony wartoscig brutto i wartoécia dodana gospodarek europejskich, wska-
zujac na istotne réznice miedzy warto$ciami handlu mierzonego na dwa sposoby.
Natomiast Pothen i Schymura [2015], za pomoca migdzynarodowych tablic
przeplywéw miedzygaleziowych, badaja czynniki wplywajace na wielkos¢ zuzy-
cia materialéw w produkgji globalnej i krajowej, analizujac cze$¢ procesu produkeji
komplementarng wzgledem tworzenia wartosci dodane;.

Jezeli chodzi o opracowania empiryczne w jezyku polskim, to jedynymi poza
praca pod redakcjg Kaliszuk sg publikacje Lukasza Ambroziaka [2014], ktory
pisze, ze w latach 1995-2011 udziat krajowej wartosci dodanej w eksporcie Polski
zmniejszyl sie o kilkanascie punktéw procentowych, co oznacza, ze Polska zna-
lazla sie wéréd panistw UE, ktérych zaangazowanie w globalne fancuchy wartosci
wzroslo najbardziej, przez co stala sie ona odbiorca komponentéw do produkgji
proeksportowe;j.

Podsumowujac, mozna stwierdzié, ze powstalo juz troche réznorodnych
opracowan zwigzanych z mierzeniem handlu za pomoca wartosci dodanej, cho-
ciaz statystyki pozwalajace szczeg6lowo mierzy¢ taki handel dostepne sg zaledwie
od kilku lat. Te statystyki sa uzupelniane i dopracowywane, co w konsekwencji
pozwala juz przygotowywac opracowania o charakterze zaréwno teoretyczno-
-metodologicznym, jak i empirycznym.

2. Swiatowy handel brutto oraz handel wartoscia dodang

Analize poréwnawcza handlu brutto oraz handlu wartoscia dodana warto
zacza¢ od poréwnania wartoéci $wiatowego eksportu i importu w wybranych latach
okresu 1995-20113 (tab. 1). Zwracaja uwage zmiany wartoéci w calym badanym
okresie, jak réwniez zmiana wartosci handlu w 2009 r. w poréwnaniu z 2008 r.,
wywolana $wiatowym kryzysem gospodarczym. Oczywiscie kryzys ten nie trwat

3 Mimo iz dane dotycza wybranych lat, a nie catego okresu 1995-2011, sa one wystarczajace, by
opisa¢ gléwne tendencje w handlu miedzynarodowym w ciggu ostatnich kilkunastu lat. Rok 1995
mozna traktowac jako pierwszy okres wiarygodnych danych pochodzacych z gospodarek Europy
Srodkowej i Wschodniej (w tym Polski), przechodzacych transformacje ustrojowa. Z kolei rok 2000 to
ostatni rok przed spowolnieniem gospodarczym, ktére mialo miejsce na poczatku XXI w. Rok 2005 to
w przyblizeniu $rodek okresu intensywnego ozywienia gospodarczego miedzy wspomnianym
spowolnieniem a ostatnim kryzysem gospodarczym. Rok 2008 to symboliczny poczatek kryzysu
i ostatni rok przed duzymi spadkami wartosci produkgji i handlu miedzynarodowego, ktére miaty
miejsce w 2009 r. Okres 2010-2011 to kolejne lata kryzysu gospodarczego, podczas ktérych jednak
wartoéci handlu miedzynarodowego przewaznie wzrastaly.
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tylko jeden rok, ale to wiasnie w 2009 r. mialy miejsce najwieksze spadki wielkosci
handlu miedzynarodowego [Czarny, Sledziewska, 2012].

Tabela 1. Warto$¢ swiatowego handlu brutto i wartoscia dodana w latach 1995-2011
(w bln USD) i jej zmiany (w %)

Gosgiiasrka/ 1995 | 2000 | 2005 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 2;;192/ 22%%98/
Eksport brutto
Swiat | 575 | 719 | 1133 | 1730 | 1384 | 1636 | 1917 | 233,39 | 20,00
Eksport wartosci dodanej
Swiat | 460 | 547 | 853 | 1279 | 105 | 1222 | 1415 | 20761 | 1767
Import brutto
Swiat | 571 | 715 | 127 | 71 | 1371 | 1623 | 1903 | 23327 | -1987
Import wartosci dodanej
Swiat | 460 | 547 | 853 | 1279 | 105 | 1222 | 1415 | 20761 | 1767

Zrédto: Opracowanie wlasne na podstawie: [OECD, 2015].

Statystyki dotyczace zaréwno handlu brutto, jak i handlu wartoéciag dodang
pochodzace z bazy danych OECD-WTO odnoszg sie do facznego handlu towarami
iustugami. Opracowanie zawiera tylko statystyki wykorzystujace koncepcje oparta
na popycie na dobra finalne (TiVA). Wartosci Swiatowego eksportu (importu)
warto$cig dodang stanowig okoto 70-80% wartosci §wiatowego eksportu (impor-
tu) brutto. Zaréwno warto$¢ swiatowego eksportu brutto, jak i eksportu wartosci
dodanej w 2011 r. byla ponadtrzykrotnie wieksza niz w 1995 r., cho¢ wzrost tej
pierwszej byt nieco wiekszy. Niemal identycznie ksztattowaly sie zmiany warto-
$ci importu brutto oraz importu wartoscia dodang (warto zauwazy¢, ze wartosci
Swiatowego eksportu i importu brutto nieco si¢ r6znig?, a w przypadku handlu
warto$cia dodang sa identyczne — to konsekwencja sposobu ich mierzenia). Z kolei
na skutek kryzysu gospodarczego mniej niz handel brutto ucierpial handel war-
todcia dodana (mniejsze spadki wartosci w 2009 r. o ponad 2 p.p.).

Prawdopodobnych przyczyn silniejszych spadkéw handlu brutto niz handlu
warto$cig dodang w 2009 1. jest wiele. Po pierwsze, ceny nakladow materialowych
(w szczegolnosci wrazliwe ceny surowcoéw) spadaja szybciej niz wynagrodzenia
czynnikéw produkcji (zwlaszcza sztywne place). Po drugie, nastepuje wzmocnienie
reakcji etapéw produkcji nalezacych do gérnej czesci tancucha dostaw na zmiany
popytu w jego dolnej czesci (u nabywcéw finalnych) — tzw. efekt Forrestera

4 Po pierwsze, dane dotyczace eksportu pochodza najczesciej z deklaracji podatkowych przed-
siebiorstw (moga by¢ w zwigzku z tym specjalnie zanizane), a dane dotyczace importu z deklaracji cel-
nych. Po drugie, istotne jest takze uwzglednianie r6znych miedzynarodowych regut handlu (Inco-
terms) — najczesciej FOB w przypadku eksportu i CIF w przypadku importu.
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[1961]. W konsekwencji np. kilkuprocentowy spadek (wzrost) popytu detalistow
przeklada sie na kilkunastoprocentowy spadek (wzrost) produkcji pétproduktéw
(w okresie kryzysu gospodarczego wytworcy nie tylko redukuja produkcje
finalna, lecz takze dostosowuja zapasy do zmniejszonej wielkoéci zamoéwienia,
dlatego zamawiaja mniej pétproduktow niz zazwyczaj — efekt Forrestera jest tym
silniejszy, im dluzszy jest laficuch produkcyjny). W rezultacie wartoéci handlu
dobrami posrednimi podczas kryzysu maleja bardziej niz wartosci handlu produk-
tami finalnymi [Czarny, Sledziewska, 2012]. A poniewaz na wielkos¢ handlu
brutto sktadaja si¢ wielko$ci handlu zaréwno dobrami poérednimi, jak i finalny-
mi, a wielkosci handlu wartoscig dodang wyznacza sie na podstawie wielkosci
handlu produktami finalnymi, to zmiany wielkosci handlu brutto sa wieksze niz
zmiany wielkosci handlu wartoscig dodang. Po trzecie, cecha ostatniego kryzysu
gospodarczego, a przynajmniej jego pierwszej fazy, byla silniejsza reakcja handlu
na zmiany $wiatowego PKB. Oznacza to, ze w 2009 r. spadki wartosci handlu
(wartosci brutto) byly znacznie wieksze niz spadki PKB (suma wartosci dodanej)
[Czarny, Sledziewska, 2012]. Pozostaje to w spéjnosci z silniejszymi spadkami
handlu brutto niz handlu wartoécia dodang. Podsumowujac, mocniejsze spadki
handlu brutto niz handlu wartoscig dodang w 2009 r. sa konsekwencja: (1) sposobu
mierzenia handlu, (2) specyfiki ostatniego kryzysu gospodarczego oraz (3) specy-
fiki wspodlczesnej gospodarki Swiatowej (coraz bardziej ztozone miedzynarodowe
faficuchy produkcyjne).

Po przeanalizowaniu §wiatowego handlu brutto oraz wartoéciag dodana zana-
lizowano zmiany warto$ci handlu Chin, Niemiec oraz USA, czyli trzech gtéwnych
uczestnikéw handlu miedzynarodowego (tab. 2 i 3). Biorac pod uwage wartosé
brutto, w 2011 r. najwiekszym $wiatowym eksporterem byly Chiny, z wartoscia
eksportu znacznie przekraczajaca 1,9 bln USD (tab. 2). Drugim co do wartosci
brutto eksporterem swiatowym byly USA (nieco ponad 1,9 bln USD), trzecim za$
Niemcy (ponad 1,4 bln USD). Z kolei liderem w eksporcie wartoéci dodanej
w 2011 r. byly USA z wartoscia eksportu przekraczajacq nieco 1,5 bln USD (tab. 2).
Drugim co do wartoéci dodanej eksporterem $wiatowym byly Chiny (prawie
1,3 bln USD), trzecim za$ Niemcy (ponad 1 bln USD). Biorac pod uwage wartosc¢
brutto, w 2011 r. najwigkszym $wiatowym importerem byly USA z wartoscig im-
portubliska 2,5 bln USD (tab. 3). Drugim co do wartosci brutto importerem swiato-
wym sg Chiny (prawie 1,8 bln USD), trzecim za$ Niemcy (ponad 1,2 bln USD).
Roéwniez liderem w imporcie wartoéci dodanej w 2011 r. byly USA z wartoscig im-
portu przekraczajgca prawie 2,1 bln USD (tab. 3). Drugim co do wartoéci dodanej
importerem Swiatowym sa Chiny (nieco ponad 1,1 bln USD), trzecim za$ Niemcy
(ponad 0,8 bln USD).
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Tabela 2. Warto$¢ eksportu brutto i eksportu wartoéci dodanej Chin, Niemiec i USA
w latach 1995-2011 (w mld USD) i jej zmiany (w %)

. 2011/ | 2009/

Panstwo/ Okres | 1995 | 2000 | 2005 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 1995 | 2008
Eksport brutto
Chiny 1434 271,6 7955 | 1502,2 | 1280,3 | 1647,7 | 1969,2 | 1273,2 | -14,8
Niemcy 543,1 542,4 960,0 | 14652 | 1122,4 | 12258 | 1431,9 163,7 | -23,4
USA 770,7 | 1024,6 | 1201,0 | 1708,2 | 1459,7 | 1683,3 | 1908,5 147,6 | -14,5
Eksport wartosci dodanej

Chiny 94,9 | 1689 | 486,5 996,8 | 8609 | 10855 | 1290,7 | 1260,1 | -13,6
Niemcy 4443 | 4164 | 7249 | 10581 | 8449 | 9046 | 10235 | 1304 | -20,1
USA 6293 | 7927 | 9458 | 1332,9 | 1202,6 | 1350,6 | 15089 | 139,8 9,8

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie: [OECD, 2015].

Najwiekszy awans w handlu miedzynarodowym sposéréd gléwnych $wiato-
wych eksporteréw i importeréw w latach 1995-2011 osiagnetly Chiny. Wartosci
ich eksportu oraz importu (bez wzgledu na to, czy mierzone tradycyjnie, czy za
pomoca wartosci dodanej) wzrosty o ponad 1000%. Poprawa pozycji Chin odbyla
sie kosztem pozycji Niemiec i USA. Nie bez znaczenia w tym kontekscie jest ostat-
ni kryzys gospodarczy. Ot6z w 2009 r. w poréwnaniu do roku poprzedniego war-
tos¢ chinskiego importu brutto i importu wartosci dodanej spadly o wiele mniej
niz wartosci importu Niemiec i USA. Z kolei w przypadku eksportu brutto w 2009 r.
spadek jego wartosci w Chinach byl prawie réwny spadkowi w USA i duzo nizszy
niz spadek wartosci eksportu Niemiec. Jedynie w przypadku eksportu wartosci
dodanej kryzys zdecydowanie stabiej dotknat USA niz Chiny, ktére z kolei ucier-
pialy mniej niz Niemcy. A zatem niewatpliwie ostatni kryzys gospodarczy umoc-
nit w handlu miedzynarodowym tendencje polegajaca na wzmocnieniu pozycji
krajow rozwijajacych sie kosztem roli krajow wysoko rozwinietych [Czarny, Sle-
dziewska, 2012].

Nalezy jednak zwréci¢ uwage, ze tendencja ta jest wyrazniejsza w odniesie-
niu do handlu brutto niz w przypadku handlu wartoscia dodana. Po pierwsze,
Chiny sa liderem w eksporcie brutto, ale nie w eksporcie wartosci dodanej (2011 r.).
Ponadto réznice miedzy wartoscia chinskiego i niemieckiego eksportu wartosci
dodanej sa znacznie mniejsze niz analogiczne réznice miedzy ich warto$ciami
brutto, co réwniez oslabia pozycje Chin w miedzynarodowym handlu wartoscia
dodana. Po drugie, w 2011 r. stosunek wartosci chifiskiego eksportu wartosci do-
danej do wartosci chinskiego eksportu brutto wyniost okolo 66%, w przypadku
niemieckiego eksportu 71%, a amerykanskiego az 79% (analogiczne relacje warto-
$ci w imporcie wyniosty: 62%, 67% oraz 84%).
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Tabela 3. Warto$¢ importu brutto i importu wartosci dodanej Chin, Niemiec i USA
w latach 1995-2011 (w mld USD) i jej zmiany (w %)

, 2011/ | 2009/

Panstwo/ Okres | 1995 | 2000 | 2005 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 1995 | 2008
Import brutto
Chiny 121,9 243,0 | 6697 | 1151,8 | 1056,3 | 1424,3 | 1781,5 | 13614 -8,3
Niemcy 528,9 537,7 | 817,56 | 1239,5 963,0 | 1042,5 | 1246,0 1356 | -22,3
USA 8664 | 14124 | 19304 | 2426,7 | 1856,8 | 2204,1 | 2486,0 186,9 | -23,5
Import wartosci dodanej

Chiny 73,4 1403 | 3608 | 646,5 | 6369 | 8621 | 1103,0 | 1402,7 -1,5
Niemcy 430,2 411,7 | 5823 | 8325 | 6855 | 7214 | 8380 | 948 | -17,7
USA 7249 | 1180,6 | 16752 | 2051,4 | 1599,7 | 18715 | 2086,5 | 187,8 | -22,0

Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie: [OECD, 2015].

Oznacza to, ze sposréd trzech glownych swiatowych eksporteréw Chiny eks-
portuja towary i ustugi zawierajace najwiecej zagranicznej wartosci dodanej, czyli
znajduja sie najblizej Srodkowej czedci miedzynarodowego tancucha produkcji
(przetwarzanie importowanych towaréw i ustug zawierajacych wzglednie duzo
zagranicznej wartoéci dodanej). Wspomniane liczby stanowia réwniez ilustracje
statystyczna stwierdzenia, ze ,USA (ogdlniej gospodarki wysoko rozwiniete) pro-
dukuja w Chinach”. Nie oznacza to jednak, ze wzrost roli Chin w handlu miedzy-
narodowym mozna traktowac¢ jako pozorny i niegrozny z punktu widzenia
panstw wysoko rozwinietych. Nalezy raczej stwierdzi¢, ze Chiny $wietnie wyko-
rzystuja szanse wynikajace z proceséw umiedzynarodowienia dzialalnosci gospo-
darczej. Ponadto przykiad Chin potwierdza, dlaczego warto analizowaé handel
mierzony wartoscig brutto oraz za pomoca wartosci dodanej.

3. Handel zagraniczny Polski

Dotychczas zanalizowano zmiany zachodzace w handlu $wiatowym oraz
handlu jego najwiekszych uczestnikéw. Skupiono sie przy tym na réznicach mie-
dzy tendencjami w handlu wartoscig dodang oraz handlu mierzonego wartoscia
brutto. Teraz zbadane zostana réznice w handlu zagranicznym Polski.

Wartosci polskiego eksportu (importu) wartoécia dodang stanowia okoto
67-84% wartosci polskiego eksportu (importu) brutto. W latach 1995-2011 zauwaza
sie spadek tego udziatu. W przypadku eksportu w 1995 r. wynosit on az niespelna
84%, a w 2011 r. juz tylko nieco ponad 67%. Prawdopodobnie wiazalo sie to
z rosnacym naplywem bezposrednich inwestycji zagranicznych (BIZ) do Polski
irosnacg aktywnoscia filii zagranicznych korporacji transnarodowych (KTN) zlo-
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kalizowanych w Polsce. Na poczatku lat dziewie¢dziesigtych XX w. znacznie
mniejsza czes$¢ polskiego eksportu zwigzana byla z dzialalnoscia KTN, ktére do-
piero rozpoczynaly ekspansje na rynek Polski przechodzacej transformacje ustro-
jowa. Oznacza to, ze wigksza cze$¢ wartoéci eksportowanych towaréw i ustug
Polski powstawala w kraju, nierzadko w przedsiebiorstwach panstwowych, ktére
nie zostaly jeszcze poddane procesom prywatyzacji. Wraz z intensyfikacja
naplywu BIZ znaczenie Polski w miedzynarodowych tancuchach produkcyjnych
wzroslo, co przelozylo sie na spadek udziatu wartosci eksportu wartosci dodanej
do wartosci eksportu brutto. Analogiczne udzialy dotyczace importu réwniez zma-
laly. Maksymalny w 1995 r. wyniost okoto 82%, a minimalny w 2011 r. okolo 68%.

Tabela 4. Warto$¢ polskiego handlu brutto i wartoscia dodana w latach 1995-2011
(w mld USD) i jej zmiany (w %)

Gospodar 2011 2009,
(};kres kal 1995 2000 2005 | 2008 2009 2010 2011 19 95/ 200 8/
Eksport brutto
Polska ‘ 30,9 ‘ 44,1 ‘ 104,9 ‘ 195,9 ‘ 157,1 ‘ 184,0 ‘ 213,6 ‘ 591,26 ‘ -19,8
Eksport wartosci dodanej
Polska | 259 | 354 | 748 | 1340 | 1139 | 1255 | 1433 | 45328 | -150
Import brutto
Polska ‘ 28,3 ‘ 55,7 ‘ 107,9 ‘ 2184 ‘ 157,9 ‘ 190,9 ‘ 220,6 ‘ 679,5 ‘ 27,7
Import wartosci dodanej
Polska ‘ 23,2 ‘ 45,0 ‘ 77,8 ‘ 156,6 ‘ 114,7 ‘ 1324 ‘ 150,6 ‘ 549,14 ‘ -26,8

Zrédto: Opracowanie wlasne na podstawie: [OECD, 2015].

W 2011 r. zaréwno warto$¢ polskiego eksportu brutto, jak i eksportu wartosci
dodanej byta kilkakrotnie wigksza niz w 1995 r., cho¢ wzrost tej pierwszej byt znacz-
nie wiekszy niz drugiej (tab. 4). Podobnie ksztaltowaly sie zmiany wartosci impor-
tu brutto oraz importu wartoscia dodana. Z kolei na skutek kryzysu gospodarcze-
go mniej niz handel brutto ucierpial handel wartoscig dodang (mniejsze spadki
wartosci w 2009 r. o prawie 5 p.p. w przypadku eksportu i prawie 1 p.p. w przypadku
importu). Istotne jest rowniez to, ze z wyjatkiem 1995 r. Polska notowata deficyt
zaréwno w handlu brutto, jak i handlu wartoscia dodang (ich wartosci powinny
by¢ identyczne, w praktyce moga wystepowac drobne rozbieznosci wynikajace
z niedoktadnosci pomiaruy).

W latach 1995-2011 Polska poprawita swoéj udzial w handlu swiatowym, za-
réwno tym mierzonym tradycyjnie, jak i wartoéciag dodang (w przypadku tego
drugiego poprawa byta mniejsza). W 2011 r. $redni udziat Polski w handlu $wiato-
wym brutto wyniést okolo 1,1%, a w handlu wartoscia dodang okolo 1% (analogicz-
ne udzialy w 1995 r. wynosily odpowiednio okolo 0,5% i 0,55%). Warto odnoto-
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wag, ze w 2009 r., w poréwnaniu z 2008 r., poprawa udziatu polskiego eksportu
iimportu wartosci dodanej w swiatowym handlu wartoscia dodang byla wieksza
niz analogiczna zmiana pozycji Polski w przypadku handlu brutto.

Podsumowanie

W nawigzaniu do pytania badawczego sformutlowanego w niniejszym opra-
cowaniu uzasadnione jest stwierdzenie, ze $wiatowy handel wartoscia dodang
i handel mierzony tradycyjnie cechuje wiele podobienstw, ale i kilka r6znic. Po
pierwsze, w latach 1995-2011 nastapilo zwielokrotnienie wartoéci handlu, przy
czym handel wartoscig brutto wzrést bardziej niz handel wartoscig dodang. Po
drugie, na skutek kryzysu gospodarczego w 2009 r. znaczaco spadly zaréwno war-
tosci handlu wartoscig dodang, jak i handlu brutto. Spadki tego drugiego byty
jednak silniejsze. Po trzecie, w badanym okresie wida¢ spadek relacji miedzy war-
toscia handlu wartosciag dodana a wartoscia handlu brutto — z niespelna 80% do
okolo 70%. Po czwarte, w 2011 r. najwazniejszymi uczestnikami zaréwno handlu
wartoscig dodanag, jak i handlu brutto sg trzy panstwa: Chiny, Niemcy oraz USA.
Te ostatnie sg liderem eksportu wartoscig dodang oraz importu zaréwno brutto,
jak i wartosci dodanej. Z kolei Chiny sa eksporterem numer jeden w przypadku
handlu mierzonego tradycyjnie. Z jednej strony, w latach 1995-2011 chinski han-
del brutto i wartoscia dodana wzrést o wiele bardziej niz handel swiatowy oraz
handel NiemieciUSA, a z drugiej— Chiny cechuje nizsza relacja wartosci eksportu
warto$cig dodana do wartosci eksportu brutto (niespelna dwie trzecie) niz analo-
giczna relacja w eksporcie Niemiec i USA (okoto czterech piatych).

Podobnie jak w przypadku handlu §wiatowego, polski handel wartoécig dodana
i handel mierzony tradycyjnie réwniez cechuje wiele podobienstw i kilka réznic. Po
pierwsze, w latach 1995-2011 nastapito zwielokrotnienie wartosci polskiego handlu,
przy czym handel wartoscia brutto wzrést bardziej niz handel wartoscia dodana.
Po drugie, na skutek kryzysu gospodarczego w 2009 r. znaczaco spadla wartos¢
zaré6wno handlu warto$cig dodana, jak i handlu brutto. Spadek tego drugiego byt
jednak silniejszy. Po trzecie, w badanym okresie wida¢ spadek relacji miedzy war-
todcig handlu wartoscia dodana a wartoécia handlu brutto — z ponad 80% do
mniej niz 70% (silniejszy niz w przypadku handlu $wiatowego). Po czwarte, w la-
tach 1995-2011 Polska poprawila swéj udzial w handlu $wiatowym oraz handlu
unijnym, zaréwno tym mierzonym tradycyjnie, jak i wartoéciag dodana. W przy-
padku tego drugiego poprawa byla nieznacznie mniejsza.
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