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Specjalizacja Polski w eksporcie do Unii Europejskiej —
produkty zywnosciowe versus niezywnosciowe

Celem artykutu jest ocena specjalizacji Polski w eksporcie do Unii Europejskiej w zakresie produktow
zywnoéciowych i niezywnosciowych. W pracy przeprowadzono analize wynikéw handlu zagra-
nicznego produktami zywnosciowymi na tle handlu produktami niezywnosciowymi w latach
2003-2014, zaréwno handlu Polski ogétem, jak i z samg UE. Zmiany poziomu specjalizacji w pol-
skim eksporcie do UE oceniono na podstawie dwdch wskaznikéw miedzynarodowej konku-
rencyjnosci, tj. wskaznika specjalizacji SI i wskaznika pokrycia importu eksportem TC. Oceny tej
dokonano dla sekgji obejmujacych produkty zywnosciowe (4 sekcje) i niezywnosciowe (17 sekgji).
W analizie wykorzystano dane o $wiatowym handlu zagranicznym pochodzace z bazy WITS-
-Comtrade. Przeprowadzona analiza wykazala, Ze w okresie czlonkostwa Polski w UE nastapit
rozwdj polskiego handlu zagranicznego produktami zywnosciowymi. Zwiekszyla sie takze spe-
cjalizacja Polski w eksporcie tych produktéw do UE na tle produktéw niezywnosciowych. Zjawiska
te wskazuja na poprawe konkurencyjnosci i wzrost znaczenia polskiego sektora zywnosciowego
dla gospodarki narodowe;j.
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Klasyfikacja JEL: F14, L66, Q17

Poland’s export specialisation in trade with the European Union:
Food products versus non-food products

The aim of the article is to assess the specialization of Polish exports to the European Union in
terms of food and non-food products. The paper analyses the results of Polish foreign trade (in-
tra-EU and total) in food and non-food products in the years 2003-2014. Changes in the level of
specialization in Polish exports to the EU were assessed on the basis of two indicators of interna-
tional competitiveness: specialization indicator (SI) and trade coverage index (TC). That assess-
ment was made for the sections covering food products (4 sections) and non-food products
(17 sections). The analysis used global trade data from the WITS-Comtrade database and showed
that in the period of Polish membership in the EU, Polish foreign trade in food products devel-
oped. Polish specialization in export of these products to the EU against non-food products in-
creased as well. These phenomena indicate an improvement of competitiveness and a growing
importance of Polish food sector to the national economy.
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Wprowadzenie

Globalizacja i integracja gospodarcza sprawiajg, ze konkurencyjno$¢ podmio-
tow coraz czesciej analizuje si¢ w kontekscie ich powigzan z rynkiem miedzynaro-
dowym [Ambroziak, Szczepaniak, 2013; Misala, 2007; 2011]. Jednym ze sposobéw
oceny konkurencyjnosci polskiego sektora zywnosciowego jest zatem analiza
specjalizacji w eksporcie produktéw tego sektora na tle wybranych grup produk-
tow niezywnosciowych. Wyniki handlu zagranicznego i poziom specjalizacji
w eksporcie Swiadcza bowiem o konkurencyjnosci i znaczeniu poszczegdlnych
sektoréw dla gospodarki narodowej. Zalozenie takie zgodne jest takze ze stwier-
dzeniem, ze konkurencyjnos¢ zawsze ma charakter wzgledny i jej ocena wymaga
przyjecia okreslonego punktu odniesienia.

Biorac powyzsze pod uwage, za cel niniejszego opracowania przyjeto ocene
znaczenia wymiany handlowej produktami Zywno$ciowymi i niezywnosciowymi
w handlu zagranicznym Polski z Unia Europejska, uznajac, ze polski sektor zywnos-
ciowy jest konkurencyjny na tym rynku, jesli osiggane przezen wyniki handlowe
(eksport, saldo) maja istotne znaczenie dla poprawy krajowego bilansu handlowego,
a Polska jako kraj specjalizuje sie w eksporcie produktow tego sektora do UE.

Specjalizacje Polski w eksporcie do UE produktéw zywnosciowych na tle
wybranych grup produktéw niezywnosciowych oceniono na podstawie dwoch ilos-
ciowych wskaznikéw konkurencyjnosci, tj. wskaznika specjalizacji SIi wskaznika
pokrycia importu eksportem TC!. Ocene te poprzedzono analizg zmian obrotéw
handlu zagranicznego produktami Zywno$ciowymi i niezywno$ciowymi na tle
handlu Polski og6lem, analiza salda obrotéw handlowych tymi produktami na tle
krajowego bilansu handlowego, jak réwniez analizg znaczenia UE w polskim
handlu produktami Zywno$ciowymi.

Okres objety badaniem obejmuje lata 2003-2014. Zrédlem danych byta baza
danych handlowych WITS-Comtrade, w ktorej strumienie handlu sg wyrazone
w USD. Analize przeprowadzono na poziomie sekcji HS. Pod pojeciem , produkty
zywnos$ciowe” rozumiane sa nastepujace sekcje HS: I — zywiec i produkty pocho-
dzenia zwierzecego, II — produkty pochodzenia roslinnego, III — tluszcze i oleje
oraz IV — przetwory spozywcze. Pozostalych 17 sekcji HS obejmuje poszczegoélne
grupy produktéw niezywnosciowych (por. tab. 11 2).

1. Rola produktéw zywnosciowych w handlu zagranicznym Polski

Handel produktami zywnosciowymi (sekcje I-IV) zajmuje istotna pozycje
w strukturze polskiego handlu zagranicznego ogoélem [Blaszczuk-Zawita, 2015].

1 Charakterystyke i interpretacje tych wskaznikéw przedstawiono w czesci trzeciej niniejszego
artykulu.
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Udzial eksportu zywnosci w eksporcie Polski ogétem przed akcesjg ksztaltowat
sie w granicach 8-9%, w kolejnych latach wzrést do 11-12%, a w latach 2013-2014
przekroczyl 13%. Udzial importu zywnosci w imporcie Polski ogétem byl nizszy,
w latach 2003-2008 wahatl sie w przedziale 6-7%, w 2009 r. przekroczyt 8%,
a w ostatnich latach zblizyl sie do 9% (rys. 1). R6znica na korzysc¢ eksportu powiek-
szala sie w analizowanym okresie, cho¢ nie systematycznie, i w ostatnim analizo-
wanym roku wyniosta 4,1 p.p.
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Rysunek 1. Udzial produktéw zywnosciowych w handlu zagranicznym Polski ogétem (w %)
Zrédto: Obliczenia na podstawie danych z bazy WITS-Comtrade.

Handel zagraniczny jest waznym czynnikiem rozwoju polskiego sektora
zywnosciowego. Wobec wyzszej dynamiki wzrostu produkcji zywnosci niz krajo-
wego popytu na zywnos¢ wieksza czes¢ przyrostu produkcji sektora jest kierowa-
na na rynki zagraniczne. Eksport stal sie waznym sposobem zagospodarowania
nadwyzek, a tym samym stanowi znaczace zrédlo wpltywoéw dla krajowego sekto-
ra zywnosciowego. To z kolei wywiera korzystny wplyw na koniunkture w wielu
branzach rolnictwa i przemystu spozywczego [Szczepaniak, 2015]. Sektor zywno-
Sciowy jest przy tym jedna z nielicznych gatezi gospodarki narodowej, ktéra uzy-
skuje dodatni bilans w wymianie handlowej. W warunkach znaczacego deficytu,
ktéry wystepuje w polskim handlu produktami niezywnosciowymi (w 2014 r.
prawie 11 mld USD), wysoka nadwyzka w handlu produktami rolno-spozywczy-
mi (8,8 mld USD) ma zatem ogromne znaczenie dla naszego bilansu handlowego.
W 2014 r. nadwyzka ta pokryla prawie 80% deficytu w handlu produktami pozo-
stalych sektoréw i istotnie wplyneta na kierunek zmian salda wymiany handlo-
wej Polski ogélem (rys. 2).



Specjalizacja Polski w eksporcie do Unii Europejskiej — produkty Zywnosciowe versus niezywnosciowe

485

10,0

0,00

-20,0

X

-30,0

i

-40,0

-50,0

2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014
Il zywnosciowe niezywnosciowe —4—— ogotem

Rysunek 2. Saldo handlu produktami Zzywnos$ciowymi, niezywno$ciowymi i saldo handlu
zagranicznego Polski ogélem (w mld USD)

Zrédto: Obliczenia na podstawie danych z bazy WITS-Comtrade.

Dominujacymi partnerami w wymianie handlowej produktami Zzywnoscio-
wymi od lat pozostaja kraje czlonkowskie UE (rys. 3). Jest to efekt pelnej integracji
Polski z UE. Krajowi producenci zywnosci, ktérzy spelniaja okreslone standardy
sanitarne, weterynaryjne, fitosanitarne oraz dobrostanu zwierzat i ochrony $ro-
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Rysunek 3. Udzial UE w handlu zagranicznym produktami Zywno$ciowymi Polski (w %)

Zrédto: Obliczenia na podstawie danych z bazy WITS-Comtrade.
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dowiska, uzyskali nieograniczony dostep do duzego i zamoznego rynku zbytu
[Szczepaniak, 2014]. W 2014 r. udziat UE w eksporcie produktéw zywnosciowych
Polski wyniost 78,5% (o ok. 9 p.p. wiecej niz w 2003 r.), a w imporcie — 68,3%
(o ponad 5 p.p. wiecej niz w 2003 r.). Dodatnie saldo obrotéw zywnoscia z krajami
unijnymi przekroczylo 8,8 mld USD (w 2003 r. wyniosto niespetna 0,6 mld USD).
W calym analizowanym okresie nadwyzka w handlu produktami zywnos$ciowy-
mi z UE z nawiazka pokrywala deficyt w wymianie handlowej z krajami spoza UE

(rys. 4).
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Rysunek 4. Saldo handlu zagranicznego Polski z UE i z krajami spoza UE oraz saldo
handlu produktami Zywno$ciowymi Polski ogélem (w mld USD)

Zrédto: Obliczenia na podstawie danych z bazy WITS-Comtrade.

Reasumujac, handel produktami Zywnosciowymi od lat stanowi wazng czes¢
polskiego handlu zagranicznego. Udziat eksportu zywnosci w eksporcie ogétem
jest wyzszy niz importu zywnosci w imporcie ogdélem, a Srednioroczne tempo
wzrostu polskiego eksportu zywnosci na rynek swiatowy jest wyraznie wyzsze
niz calego polskiego eksportu. Sektor zywnosciowy, bedac galezia gospodarki,
ktéra uzyskuje dodatnie saldo w wymianie handlowej, ma ogromne znaczenie
dla krajowego bilansu handlowego. W polskim handlu produktami zywnoscio-
wymi kluczowg role odgrywa wymiana z krajami cztonkowskimi UE.
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2. Handel zagraniczny produktami zywno$ciowymi Polski
z UE na tle handlu produktami niezywno$ciowymi

W latach 2003-2014 produkty zywnoéciowe stanowily jedng z najwazniej-
szych grup towarowych zaréwno w handlu zagranicznym Polski ogétem, jak
i w handlu z samg UE. W kolejnych latach znaczenie tej grupy produktéw systema-
tycznie rosto i w 2014 r. udzial Zzywnosci w eksporcie do UE wynidst 13,4% (wobec
7% w 2003 r.), a w imporcie z UE — 10,5% (5,3%). Do innych waznych grup towa-
rowych (sekcji HS) nalezaly: maszyny i urzadzenia, sprzet transportowy, metale
nieszlachetne i wyroby z nich, tworzywa sztuczne i wyroby z nich, produkty
przemysiu chemicznego, produkty mineralne, r6zne wyroby przemystowe, ma-
terialy i wyroby widkiennicze oraz $cier drzewny, papier i wyroby. W analizowa-
nym okresie na grupy te przypadalo §rednio okoto 80% polskiego eksportu do UE
i okolo 85% polskiego importu z UE (tab. 1).

Najwazniejsza role w polskim handlu z UE odgrywa grupa ,maszyny i urza-
dzenia”. O ile jednak w eksporcie do UE udzial maszyn i urzadzen byl w analizo-
wanym okresie dos¢ stabilny (ok. 24%), o tyle w imporcie zmalal (o prawie 4 p.p.
do ok. 22%). W latach 2003-2014 wartos¢ eksportu maszyn i urzadzen zwigkszylta
sie prawie czterokrotnie, do blisko 40 mld USD, a importu — ponaddwukrotnie, do
27,3 mld USD. Od 2006 r. Polska stala si¢ eksporterem netto maszyn i urzadzen.

~Sprzet transportowy” to kolejna wazna grupa towarowa w polskim handlu
zagranicznym z UE. I chociaz w latach 2003-2014 jej udzial zaréwno w eksporcie
do UE, jak i imporcie z UE obnizy! sie (odpowiednio o0 21 1,6 p.p.), to nadal pozo-
stal znaczacy, w obu przypadkach siegajac okolo 13%. W analizowanym okresie
warto$¢ eksportu srodkéw transportu do UE wzrosta ponadtrzykrotnie i na koniec
analizowanego okresu wyniosta okoto 21,5 mld USD. Zmiany w imporcie byly
mniejsze — jego warto$¢ zwiekszyla sie blisko dwuipétkrotnie, do 16,3 mld USD.
0Od 2004 r. Polska notowata nadwyzke w handlu sprzetem transportowym z UE.

Kolejna grupa towarowa w polskim eksporcie do UE byly ,metale nieszlachetne
iwyroby z nich”, z udzialem w latach 2003-2014 w granicach 11-13%. W imporcie
z UE udzial tej grupy byt nieco wyzszy i wynosit 11-15%. W okresie tym znacze-
nie tej grupy produktéw w eksporcie nieznacznie zmalalo (o niecaly 1 p.p.),
a w imporcie zwiekszylo sie (o blisko 2 p.p.). Wartosc¢ eksportu metali nieszlachet-
nych i wyrobéw z nich do UE zwigkszyla sie trzyipotkrotnie, do prawie 18 mld USD.
Wartos¢ importu wzrosta ponadtrzykrotnie, do blisko 17 mld USD. Przez wiek-
szos$¢ analizowanego okresu saldo Polski w handlu metalami nieszlachetnymi
i wyrobami z nich z UE bylo ujemne i dopiero w 2011 r. Polsce udalo si¢ osiagnaé
nadwyzke.

Znaczenie w polskim eksporcie do UE ,tworzyw sztucznych i wyrobéw
znich” roslo przez wiekszo$¢ analizowanego okresu, z nieco ponad 5% w 2003 r.
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do okolo 7% w 2014 r. W imporcie ich udzial byl nieco wyzszy i wzrdst w tym okre-
sie 2 9,5% do 10,5%. W latach 2003-2014 wartos¢ eksportu tworzyw sztucznych
i wyrobéw z nich zwigkszyla si¢ ponadpigciokrotnie, przekraczajac 12 mld USD.
Mniej, bo trzykrotnie, wzrosla warto$¢ polskiego importu tych produktéw, do
ponad 13 mld USD w 2014 r. W calym analizowanym okresie Polska notowala de-
ficyt w handlu tworzywami sztucznymi i wyrobami z nich z UE.

Znaczenie grupy ,produkty przemystu chemicznego” w polskim eksporcie
do UE bylo podobne jak ,tworzyw sztucznych i wyrobéw z nich”. Jej udziat w la-
tach 20032014 zwiekszy! sie z 4,4% do 6,6%. Udzial produktéw przemystu che-
micznego w polskim imporcie z UE wahat si¢ natomiast w granicach 11-13%.
W latach 2003-2014 wartos¢ eksportu produktow przemystu chemicznego zwiek-
szyla sie prawie szesSciokrotnie, siegajac w 2014 r. blisko 11 mld USD. Z kolei war-
tos¢ ich importu wzrosta prawie trzykrotnie, do ponad 16 mld USD. W analizowa-
nym okresie Polska notowatla trwaly deficyt w handlu produktami przemystu
chemicznego z UE.

,Produkty mineralne” odgrywaly wazng role przede wszystkim w polskim
eksporcie do UE. W 2014 r. ich udzial wyniést 4,5%, czyli o 0,6 p.p. wiecej niz na
poczatku badanego okresu. W imporcie z UE udzial produktéw mineralnych byt
nieco nizszy i w 2014 r. wyniést 3,2%. Wartos¢ obu strumieni handlu w analizowanym
okresie wzrosta odpowiednio ponad trzy- i trzyipdtkrotnie, eksport —do 7,3 mld USD,
aimport—do 4,0 mld USD. Polska caly czas notowala nadwyzke w handlu produk-
tami mineralnymi z UE.

Kolejna stosunkowo wazng grupa towarowgq byly ,materialy i wyroby widkien-
nicze”. Ich udzial w eksporcie do UE zmalal jednak z 6,7% w2003 r. do 3,6% w 2014 r.,
a w imporcie z UE — odpowiednio z 5,9% do 3,2%. Warto$¢ obu strumieni handlu
wzrosla dwu- i péttorakrotnie, odpowiednio do 5,9 mld USDi4,1 mld USD. W la-
tach 2004-2007 w handlu tymi produktami z UE Polska odnotowywala deficyt,
a poczawszy od 2008 r. — nadwyzke.

Podsumowujac te cze$¢ materiatu, mozna stwierdzi¢, ze produkty zywnoscio-
we nalezg do najwazniejszych grup towarowych w polskim handlu zagranicz-
nym z UE, zaréwno w eksporcie, jak i imporcie. Wiekszy udzial w eksporcie maja
jedynie maszyny i urzadzenia, a w imporcie — oprécz maszyn i urzadzen, takze
sprzet transportowy, metale nieszlachetne oraz produkty przemystu chemiczne-
go. W latach 2003-2014 dynamika wzrostu obrotéw handlowych produktami
zywnoéciowymi byla przy tym znacznie wyzsza niz pozostalymi grupami towa-
rowymi. W handlu zywno$cia Polska osiggata wysoka i szybko rosnaca nadwyzke
(wyzsze saldo generowal jedynie handel maszynami i urzadzeniami), ktéra ko-
rzystnie oddzialywala na krajowy bilans handlowy.
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3. Ocena specjalizacji Polski w eksporcie do Unii Europejskiej

3.1. Wskaznik specjalizacji eksportowej (SI)

Zastosowany w badaniu wskaznik specjalizacji eksportowej (SI) pozwala na
poréwnanie udziatu danej grupy produktéw w eksporcie danego kraju na okres-
lony rynek z udziatem tej grupy produktéw w eksporcie ogétem badanego kraju
[Ambroziak, Szczepaniak, 2013]. Wskaznik ten mozna wyrazi¢ wzorem:

Sl =i 1]

gdzie:

Sl - wskaznik specjalizacji w polskim eksporcie i-tej grupy produktéw na j-ty
rynek,

Xj  — polski eksport i-tej grupy produktow na j-ty rynek,

X — polski eksport i-tej grupy produktéw na rynek Swiatowy,
N — liczba grup produktéw (tutaj: caly eksport).

Wartos¢ wskaznika SI wyzsza niz 1 informuje o specjalizowaniu sie kraju
w eksporcie danej grupy produktéw na konkretny rynek. Jezeli wartos¢ wskazni-
ka Sl jest nizsza niz 1, oznacza to, ze kraj ten nie posiada takiej specjalizacji, a co za
tym idzie satysfakcjonujacej konkurencyjnosci.

W opracowaniu wskaznik specjalizacji wykorzystano do poréwnania struktury
polskiego eksportu produktéw zywnosciowych do UE ze struktura eksportu pro-
duktéw zywnosciowych Polski ogélem. Analogiczny wskaznik zastosowano do
analizy eksportu poszczegélnych grup produktéw niezywnosciowych (wedlug
sekcji HS) do UE.

W latach 2003-2014 wskaznik specjalizacji SI w polskim eksporcie produktéw
zywnosciowych do UE szybko wzrastal, w calym tym okresie az 0 0,18 pkt (tab. 2).
Poczawszy od 2007 r., udziat produktéw zywnosciowych w dostawach na rynek
UE byl wyzszy niz ich udziat w eksporcie na rynek $wiatowy, a wskaznik SI byt
wyzszy niz 1 (w 2014 r. wyniést 1,03). Polska posiadala zatem wyrazna specjaliza-
cje w eksporcie zywnosci do panstw UE. Wobec tego, ze udzial UE w obrotach
handlowych zywnoscia jest dominujacy, specjalizacja i konkurencyjno$¢ w hand-
lu tymi produktami na rynku UE maja kluczowe znaczenie dla tego sektora, a po-
$rednio takze dla calej gospodarki. Sposréd czterech sekcji HS obejmujacych
produkty zywnosciowe Polska nie posiadata specjalizacji jedynie w eksporcie
produktéw pochodzenia roslinnego (w 2014 r. wskaznik SI wyniést 0,90). W pozo-
stalych sekcjach, a zwlaszcza w grupie ttuszczow i olejow, wskazniki specjalizacji
byly wysokie i w analizowanym okresie zwiekszaly sie. Na sekcje te przypadalo
11,1% polskiego eksportu do UE.
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W 2014 r. w eksporcie produktéw niezywnosciowych do panstw UE Polska
posiadala specjalizacje w 7 z 17 sekcji HS, na ktére przypadato Iacznie 26,3% eks-
portu Polski na te rynki. Byly wérdéd nich dziaty o r6znym znaczeniu w polskim
eksporcie, chociaz z reguly o stosunkowo niskim poziomie zaawansowania tech-
nologicznego. Najwyzszy wskaznik specjalizacji eksportowej SI cechowal
nastepujace sekcje: drewno i wyroby z drewna (1,13), materialy i wyroby widkien-
nicze (1,11), r6znorodne wyroby przemyslowe oraz tworzywa sztuczne i wyroby.
Ich faczny udzial w polskim eksporcie do UE siegat 19,7%. Wsréd trzech sekcji
o najwyzszym udziale w polskim eksporcie do UE w dwéch (maszyny i urzadze-
nia oraz sprzet transportowy) wskaznik SI byt nizszy niz 1, a tylko w jednej (meta-
le nieszlachetne i wyroby) byl wyzszy niz 1.

W latach 2003-2014 wskaznik specjalizacji w eksporcie produktéw niezywno-
Sciowych do UE wzrdst w 10 z 17 sekcji HS, najbardziej w przypadku broni i amu-
nicji, a nastepnie metali i kamieni szlachetnych oraz drewna i wyrobéw z drewna.
W tym samym okresie najbardziej zmniejszy! sie wskaznik specjalizacji w eksporcie
do UE skor i wyrobow oraz dziet sztuki. Sekcje te mialy jednak marginalne zna-
czenie w polskim eksporcie do UE.

3.2. Wskaznik pokrycia importu eksportem (TC)

Innym wskaznikiem, ktéry moze wskazywaé na specjalizacje danego kraju
w eksporcie, jest wskaznik pokrycia importu danej grupy produktéw ich eksportem
(TC). Okresla on, w jakim stopniu wydatki na dobra importowane sg pokrywane
z wplywéw z eksportu. Wskaznik TC wykorzystywany jest do badania relacji
eksportu i importu na poziomie calej wymiany handlowej, sektora lub towaru
[Ambroziak, Szczepaniak, 2013]. Zostal on obliczony wedlug wzoru:

X
TC, = M, -100 [2]
gdzie:
TC; - wskaznik pokrycia importu eksportem w handlu i-ta grupa towaréw z j-tym
krajem/grupa krajow,
X;i - eksport i-tej grupy towaréw do j-tego kraju/grupy krajéw,
M;; - import i-tej grupy towaréw z j-ego kraju/grupy krajow.

Wartoé¢ wskaznika TC wieksza od 100% oznacza, iz dany kraj posiada
wzgledng wewnetrzng przewage nad partnerami, gdyz wartoé¢ eksportu prze-
wyzsza warto$¢ importu.

W opracowaniu wyznaczono wskaznik TC w polskim handlu produktami
zywnosciowymi z UE. Analogiczny wskaznik zastosowano do analizy wymiany
handlowej poszczegélnymi grupami produktéw niezywnosciowych (wedlug
sekeji HS) do UE.
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W analizowanym okresie wskaznik pokrycia importu eksportem w polskim
handlu produktami zywnosciowymi z UE réwniez szybko wzrastal, ze 123,9%
w2003 r. do 167,3% w 2014 1., tj. 0 43,4 p.p. (tab. 2). W calym okresie wartosc¢ eksportu
produktéw zywnosciowych do UE znacznie przekraczata wartos¢ ich importu
z UE, co pozwalalo osiagna¢ trwalg nadwyzke w handlu tymi produktami z Unia.
Polska posiadata tym samym wzgledna wewnetrzng przewage w handlu zyw
noécia nad innymi panstwami UE. Sposéréd czterech sekcji HS obejmujacych pro-
dukty zywnosciowe, import przekraczal eksport jedynie w grupie ttuszczéw i ole-
jow —w 2014 r. wskaznik TC wynidst 83% (Polska jest strukturalnym importerem
netto tych artykuléw). W pozostatych sekcjach, a zwlaszcza w grupie przetworéw
spozywczych, wskazniki pokrycia importu eksportem byly wysokie. W latach
2003-2014 wskazniki TC w grupie zwierzat zywych i produktéw pochodzenia
zwierzgcego istotnie jednak obnizyly sig, co wynikalo z kryzysu na rynku migsa
wieprzowego. Na sekcje o wskaznikach TC przekraczajacych 100% przypadalo
13% polskiego eksportu do UE.

Tabela 2. Wskazniki specjalizacji w eksporcie SI i wskazniki pokrycia importu eksportem
TC w handlu Polski z UE w latach 2003 i 2014 wedlug sekcji HS

Wskaznik SI Wskaznik TC w %
Numer i nazwa sekgcji HS zmiana zmiana
2003 2014 w latach 2003 2014 w latach
2003-2014 2003-2014
Ogolem 1,00 1,00 0,00 929 | 131,1 38,2
Artykuly zywnosciowe 0,84 1,03 0,18 123,9 167,3 43,4
| Zywiec i produkty pocho- | o 1,05 0,25 3623 | 1695 | -192,9
dzema ZWlerzqcegO
pp, | Produkty pochodzenia 0,93 0,90 -0,03 1038 | 1292 254
roslinnego
IIL. | Ttuszcze i oleje 0,84 1,26 0,42 72 | 830 75,8
IV. | Przetwory spozywcze 0,81 1,05 0,23 107,5 200,8 93,3
Artykuly niezywnoS$ciowe 1,01 1,00 -0,02 91,2 126,8 35,6
V.| Produkty mineralne 1,09 1,03 -0,06 202,1 184,5 -17,6
yy, | Produkty przemystu 087 | 094 0,07 337 | 67,7 34,0
chemicznego
T
v, | | Woreywa sztuczne 01 | 1,06 0,05 524 | 914 39,0
i wyroby
VIIL | Skéry i wyroby 1,16 0,76 -0,40 777 | 885 10,8
IX. E;ewno fwyroby z drew- 1 1,13 0,09 3369 | 3438 6,9
x, | Scier drzewny, papier 0,91 0,97 0,05 670 | 96,0 28,9
i wyroby
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Wskaznik SI Wskaznik TC w %
Numer i nazwa sekgji HS zmiana zmiana
2003 2014 w latach 2003 2014 w latach
2003-2014 2003-2014
x1, | Materialy i wyroby 1,10 1,11 0,01 1048 | 1464 41,6
widkiennicze
XIL | Obuwie, nakrycia glowy 0,92 0,88 -0,04 1482 | 1728 245
W Kammien
xuir, | Vyroby z kamienia, 0,92 1,02 0,10 946 | 1955 | 1010

ceramiczne, szklo

Xty | Metale i kamienie szlachet- | o 0,99 0,14 3499 | 4162 66,3
ne, perly i wyroby

Metale nieszlachetne

XV. . . 1,02 1,03 0,01 94,2 107,7 13,5
i wyroby metalurgiczne
XVI. | Maszyny i urzadzenia 1,06 0,98 -0,08 87,8 145,2 57,4
XVIL | Sprzet transportowy 0,95 0,93 -0,02 96,1 132,1 36,0
xvi, | r2yrzady i aparaty 087 | 084 20,02 30 | 732 30,3
optyczne
XIX. | Brof i amunicja 0,25 0,68 0,43 4,0 72,5 68,5
X, | Roznorodne wyroby 1,06 1,09 003 | 4144 | 4863 71,9
przemysiowe
xx, | Pela sztuld i inne 031 | 012 019 | 1179 | 662 | 517

kolekcjonerskie

Zrédto: Obliczenia wlasne na podstawie danych z bazy WITS-Comtrade.

W 2014 r. w handlu produktami niezywnosciowymi z panstwami UE Polska
posiadala przewage eksportu nad importem w 10 z 17 sekcji HS, na ktére przypa-
dato tacznie 68,2% eksportu Polski na te rynki. Byty wsrdd nich dzialy o réznym
znaczeniu w polskim eksporcie, zaré6wno o stosunkowo wysokim, jak i niskim
poziomie zaawansowania technologicznego. Najwyzszy wskaznik pokrycia importu
eksportem cechowal nastepujace sekcje: r6znorodne wyroby przemystowe (486,3%),
metale i kamienie szlachetne (416,2%), drewno i wyroby z drewna (343,8%), wyroby
z kamienia (195,5%) oraz produkty mineralne (184,5%). Ich faczny udziat w pol-
skim eksporcie do UE siegal 15,9%. We wszystkich trzech sekcjach o najwyzszym
udziale w polskim eksporcie do UE (maszyny i urzadzenia, sprzet transportowy
oraz metale nieszlachetne i wyroby) wskaznik TC ksztattowal sie powyzej 100%.

W latach 2003-2014 wskaznik pokrycia importu eksportem w handlu pro-
duktami niezywnosciowymi z UE wzrést w 15 z 17 sekeji HS, najbardziej w przy-
padku wyrobéw z kamienia, a nastgpnie réznorodnych wyrobéw przemysto-
wych, broni i amunicji oraz metali i kamieni szlachetnych. W tym samym okresie
zmniejszyl sie wskaznik TC w handlu z UE dzietami sztuki i produktami mineral-
nymi.
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3.3. Ocena specjalizacji Polski w eksporcie do UE na podstawie
wskaznikéw SI'i TC w 2014 r.

Wedlug oceny na podstawie obu wskaznikéw, tj. wskaznika specjalizacji SI
i wskaznika pokrycia importu eksportem TC, w 2014 r. Polska specjalizowala sie
w eksporcie do UE (SI 1,0i TC 100%) nastepujacych grup produktow: zywiec
i produkty pochodzenia zwierzecego (sekcja I), przetwory spozywcze (IV), pro-
dukty mineralne (V), drewno i wyroby z drewna (IX), materialy i wyroby
wildkiennicze (XI), wyroby z kamienia (XIII), metale nieszlachetne i wyroby (XV)
oraz roznorodne wyroby przemyslowe (XX). Na produkty te przypadato 40,5%
polskiego eksportu do UE (w tym ponad jedna czwarta na produkty zywnoscio-
we). Nie posiadala natomiast specjalizacji (SI 1,01 TC 100%) w handlu: produkta-
mi przemysiu chemicznego (VI), skérami i wyrobami (VIII), Scierem drzewnym,
papierem i wyrobami (X), przyrzadami i aparatami optycznymi (XVIII), bronig
i amunicja (XIX) oraz dzietami sztuki (XXI). Udzial tych produktéw w polskim
eksporcie wynosit 11%. Handel produktami z pozostatych sekcji nie pozwalat na
jednoznaczna ocene zjawiska (rys. 5).
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Rysunek 5. Wskazniki SI i TC w handlu Polski z UE w 2014 r. wedlug sekcji HS
Zrédto: Obliczenia wlasne na podstawie danych z bazy WITS-Comtrade.

Analizujac wskazniki specjalizacji Polski w eksporcie poszczegdlnych grup
produktéw do UE i wskazniki pokrycia importu eksportem tych produktéw
w handlu z UE, wida¢ wyraznie, ze w 2014 r. sekcje obejmujace produkty Zzywnos-
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ciowe w wiekszosci przypadkéw wyrdznialy sie wysokimi wskazaniami wskazni-
kéw SIiTC. Uwzgledniajac ponadto znaczacy udzial produktéw zywnosciowych
w strukturze polskiego eksportu do UE i wysokie dodatnie saldo, jakie ten sektor
generuje, mozna stwierdzi¢, ze Polska posiada specjalizacje w eksporcie zywnosci
do UE.

Podsumowanie

W latach 2003-2014 wartoé¢ obrotéw handlowych Polski produktami zywnos-
ciowymi wzrosta ponadpiecioipétkrotnie, przekraczajac w 2014 r. 47 mld USD.
W tym samym okresie eksport zywnosci zwiekszyt sie ponadszesciokrotnie — do
28 mld USD, a jej import wzrdst blisko pieciokrotnie — do 19,2 mld USD. Sektor
zywnosciowy byl jednym z niewielu sektoréw gospodarki narodowej o dodatnim
saldzie wymiany handlowej. Nadwyzka Polski w handlu zywnoscig (w 2014 r.
8,8 mld USD), wobec deficytu w handlu produktami niezywno$ciowymi, korzyst-
nie wplywala na bilans handlowy Polski. Najwazniejszymi partnerami Polski
w handlu zywnoscia byty kraje UE (w 2014 r. ich udzial w eksporcie wyniést 78,5%,
a w imporcie — 68,3%). Produkty zywnosciowe nalezaly do najwazniejszych grup
towarowych w polskim handlu zagranicznym z UE, zaréwno jesli chodzi o eks-
port, jak i import (w 2014 r. ich udzial wyniést odpowiednio 13,4% i 10,5%).

Eksport Polski do UE cechowat zréznicowany poziom specjalizacji, mierzony
wskaznikiem specjalizacji eksportu SIiwskaznikiem pokrycia importu eksportem
TC. Sposréd 21 sekeji HS, w 2014 r. Polska specjalizowala sie w eksporcie do
panstw UE — wedlug wskazan obu ww. wskaznikéw — produktow z 8 sekji (2 zyw-
nosciowych i 6 niezywnosciowych). Na produkty zywnosciowe przypadato 11%
wartosci polskiego eksportu do UE, a na niezywnosciowe — 30%. Sekcje te genero-
waly nadwyzke w wysokosci odpowiednio 8,1 i 19,3 mld USD.

Rozwoj polskiego handlu zagranicznego produktami zywnosciowymi w okresie
czlonkostwa Polski w Unii Europejskiej, a takze wyrazna i rosnaca specjalizacja
w eksporcie tych produktéw do UE — wobec produktéw niezywno$ciowych —
wskazuja na poprawe konkurencyjnosci i wzrost znaczenia polskiego sektora
zywnosciowego dla gospodarki narodowej.

Podziekowania, Zrédla finansowania

Badania zostaly sfinansowane ze srodkéw Programu Wieloletniego pt. ,Rol-
nictwo polskie i UE 2020+. Wyzwania, szanse, zagrozenia, propozycje”, realizo-
wanego w Instytucie Ekonomiki Rolnictwa i Gospodarki Zywnosciowej — Pafstwo-
wym Instytucie Badawczym (IERiGZ-PIB) w latach 2015-2019 (Umowa nr Fgr.
4302-14/2015/um z dnia 27.05.2015 r. pomiedzy Ministerstwem Rolnictwa i Roz-
woju Wsi a IERIGZ-PIB).
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