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Abstract

Financial and non-financial factors motivating individual and institutional
donors to support public benefit organizations

The paper aimed to find out how PBOs’ financial data affect Polish donors choosing a public
benefit institution to support. The research let authors draw the conclusion, that Polish donors
make very limited use of PBOs’ financial statements in this process.
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Streszczenie

Celem artykutu jest odpowiedz na pytanie, czy informacje ujawniane przez organizacje po-
zytku publicznego w sprawozdaniach finansowych wplywaja na decyzje polskich darczyncow
dotyczace wyboru organizacji charytatywnej. Badania ujawnily, ze informacje finansowe
W ograniczonym stopniu sa wykorzystywane przez polskich darczyncow.

Stowa kluczowe: organizacja pozytku publicznego, darczyncy, decyzje

Wprowadzenie

Wigkszo$¢ badan w dziedzinie rachunkowosci w ostatnich latach dotyczy jako$ci
zyskow i zalezno$ci wynikow jednostek gospodarczych od wybranych zmiennych.
Badania te sa prowadzone najcz¢sciej dla duzych podmiotow gospodarczych (ze
wzgledu na tatwiejszy dostep do danych) lub tez dla matych i $rednich przedsig-
biorstw, ktorych istotno$¢ dla gospodarki narodowej zostata potwierdzona w wielu
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raportach instytucji europejskich, jednostek badawczych i badaniach naukowcow
na calym $wiecie. W ostatnich latach zaczgto prowadzi¢ t¢ dyskusje takze w od-
niesieniu do jednostek sektora finansoéw publicznych i sprawozdawczo$ci tych
jednostek. Jednostki prowadzace dziatalno$¢ dobroczynng nie naleza do zadnej
z powyzszych grup i nie sa objgte, jak wyzej wymienione, szeroko zakrojonymi
badaniami dotyczacymi oceny efektywnos$ci ich dziatania i skali tej dziatalnosci.
Ich rzeczywiste znaczenie dla gospodarki (mierzone wysokos$cia obracanych fun-
duszy) moze natomiast wskazywac na konieczno§¢ monitorowania wynikow ich
dziatalno$ci i ustalenia miernikow ich dokonan. Najwigksza organizacja pozytku
publicznego (OPP) w Polsce uzyskuje roczne przychody przekraczajace 70 min
$ i utrzymuje aktywa powyzej 30 min $, w USA najwigksze organizacje dobro-
czynne osiagaja przychody w wysokosci 18 mld § (jedna z najlepiej znanych orga-
nizacji charytatywnych w USA — United Way — uzyskuje okoto 4 mld $ przycho-
dow rocznie) (Barret, 2011). Znaczenie tych organizacji dla gospodarki podnosi
to, Ze coraz czgsciej tego typu organizacje prowadza dziatalno$¢ gospodarcza dla
realizacji swoich celow statutowych (Waniak-Michalak, 2011).

Patrzac na wyniki finansowe organizacji pozytku publicznego, mozna do-
strzec duza nieréwno$¢ osiaganych przychodow. Moze to prowadzi¢ do posta-
wienia tezy, ze darczyncy stosuja okreslone kryteria w podejmowaniu decyzji,
ktorej organizacji dobroczynnej udzieli¢ wsparcia finansowego. Kryteria te moga
mie¢ charakter finansowy (ktérych zrodlem moga by¢ sprawozdania finansowe)
badz niefinansowy (na przyktad przekonania religijne, reputacja danej organi-
zacji, reputacja osob ja prowadzacych lub wspierajacych, wlasne doswiadczenia
zyciowe czy tez przyzwyczajenie.

Celem badania jest okreslenie czynnikéw wplywajacych na wybodr przez
darczyncéw indywidualnych i instytucjonalnych danej organizacji non pro-
fit, ktéra wespra finansowo. Badaniu zostana poddane czynniki o charakterze
finansowym ze szczegélnym uwzglednieniem wptywu informacji zawartych
w sprawozdaniach finansowych na decyzje darczyncow indywidualnych i insty-
tucjonalnych dotyczace wyboru instytucji pozytku publicznego, do ktorej prze-
kaza oni $rodki finansowe. Przeprowadzone analizy i zastosowanie narzedzi
ekonometrycznych pomoga odpowiedzie¢ na pytania, czy podmioty dokonujace
darowizn i dotacji wykorzystuja sprawozdania finansowe oraz czy analizuja je
w celu powzigcia decyzji. Podjeta zostanie rowniez proba okreslenia czynnikow
niefinansowych dokonywania darowizn.

Przeglad badan empirycznych dotyczacych czynnikéw
motywujacych darczyncéw do wspierania organizacji
non profit

Problematyka badan w zakresie czynnikow motywujacych darczyncow do
wspierania organizacji pozytku publicznego jest szczegélnie przedmiotem za-
interesowania naukowcow z USA i Europy Zachodniej. Jedne z pierwszych ba-
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dan przeprowadzone przez brytyjskich naukowcdéw na grupie 130 respondentow
wskazaty, ze zarowno wyniki finansowe, jak i niefinansowe byty istotne dla inte-
resariuszy organizacji pozytku publicznego [Hyndman, 1991: 69-82].

Wiele badan naukowych potwierdza, ze darczyncy sa bardziej sktonni do
przeznaczania sum pieni¢znych dla organizacji, o ktérych posiadaja wiedzg, i je-
zeli otrzymali oni wezesniej informacje o misji i celach organizacji oraz najwaz-
niejsze dane finansowe podmiotu [Gordon, Greenlee, Nitterhouse, 1999; Parsons,
2007]. Parsons [2003] sugeruje, ze efektywnos¢ i stabilno$¢ organizacji non pro-
fit sanajwazniejszymi czynnikami sktaniajacymi podmioty do przekazania §rod-
koéw pienigznych okreslonej organizacji. Efektywnos¢ jest przez nia definiowana
jako stopien, w jakim organizacja pozytku publicznego wykorzystuje posiadane
przez siebie zasoby do realizacji zatozonych celow. Ten wskaznik mierzy $rednio,
jaka czes$¢ otrzymanych darowizn trafia bezposrednio do beneficjentow danej or-
ganizacji. Takze Hyndman [1991] oraz Khumawala i Gordon [1997] potwierdza-
ja, ze darczyncy cenia informacj¢ o udziale kosztow statutowych w catkowitych
kosztach organizacji i chetniej wspieraja organizacje charakteryzujace sig jak
najwyzszym takim wskaznikiem. Najczesciej w literaturze przedmiotu poziom
efektywnosci organizacji pozytku publicznego mierzony jest przez zmienne po-
chodzace ze sprawozdan finansowych, migdzy innymi takie jak: udziat kosz-
tow przeznaczanych przez organizacj¢ na realizacj¢ swoich celow w catkowitych
kosztach organizacji [Posnett, Sandle, 1989; Callen, 1994; Tinkelman, 199§],
relacja catkowitych kosztow organizacji i kosztéw przeznaczonych na realiza-
cje programow, badania [Roberts, Smith, Taranto, 2006] oraz wielko$¢ kosztow
administracyjnych organizacji non profit w catkowitych kosztach organizacji.
[Frumkin, Kim, 2001].

Stabilnos$¢ organizacji non profit wedtug Parsons (2003) to zdolno$¢ do kon-
tynuacji dziatalno$ci nawet w przypadku zmniejszenia si¢ posiadanych zasobow.
Parson i Trussel [2008] potwierdzaja w swoich badaniach, ze cecha ta jest powia-
zana z wielko$cia otrzymywanych darowizn. Darczyncy chgtniej bowiem ofiaru-
ja srodki pienig¢zne tym organizacjom, ktore maja perspektywy dziatania, takze
w przypadku wystapienia chwilowych problemow z dostepem do $rodkow finan-
sowych. Do najcze¢sciej wykorzystywanych miar stabilno$ci organizacji pozytku
publicznego naleza: wskaznik udziatu aktywow netto w catkowitych przycho-
dach organizacji [Trussel, Greenlee, 2004], wskaznik koncentracji przychodow
bedacy relacja przychodow z tytutu darowizn i dotacji w catosci przychodéw
organizacji [Parsons, Trussel, 2008] oraz wskaznik podobny do wskaznika mar-
zy brutto wykorzystywanego przez przedsigbiorstwa.

Dla potencjalnych darczyncow istotna jest rowniez reputacja organizacji.
W badaniach przyjeto, ze jakos¢ i dobre imi¢ moga by¢ mierzone na przyktad
wiekiem organizacji [Trussel, Parsons, 2008], wartoscia aktywow [Tinkelman,
1998] badz wielkoscia dotacji 1 grantow otrzymywanych przez organizacje po-
zytku publicznego dla wielu indywidualnych [ Tinkelman, 1998].
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Wyniki badan ilosciowych

Celem badania jest okreslenie czynnikow finansowych i niefinansowych wpty-
wajacych na wybor przez darczyncow danej organizacji non profit, ktora wespra
finansowo. Przeprowadzone w pracy badanie wykorzystujace model ekonome-
tryczny ma oceni¢ wptyw informacji zawartych w sprawozdaniach finansowych
na decyzje darczyncdéw indywidualnych i instytucjonalnych odnosnie do wy-
boru instytucji pozytku publicznego, do ktérej przekaza oni $srodki finansowe.
Przeprowadzone analizy maja odpowiedzie¢ na pytanie, czy podmioty dokonuja-
ce darowizn wykorzystuja sprawozdania finansowe oraz czy analizuja je w celu
podjecia decyzji. Zebrane dane statystyczne daja rowniez mozliwo$¢ zbadania
pozostalych czynnikéw motywujacych do dokonania darowizny. Czynniki fi-
nansowe reprezentowane sa w modelu ekonometrycznym przez zmienne pocho-
dzace ze sprawozdan finansowych, niefinansowe za$ przez zmienne zero-jedyn-
kowe i nie obejma wszystkich przyczyn, dla ktorych dokonywane sa darowizny.
W duzym bowiem stopniu darowizny zaleza od czynnikéw emocjonalnych, ta-
kich jak przekonania religijne, wlasne do§wiadczenia zyciowe. Przeprowadzona
wsérod darczyncéw indywidualnych ankieta pozwoli odpowiedzie¢ na pytanie,
w jakim stopniu te czynniki wptywaja na decyzje darczyncow.

Wykonane badanie obejmuje okres 2006—2010 i koncentruje si¢ na 84 orga-
nizacjach pozytku publicznego w Polsce. Zostato ono rozpoczgte w 2010 roku
1 w kolejnych latach byto uzupetnione przez autorki nowymi, dostgpnymi dany-
mi, a takze nowymi zmiennymi objasniajacymi — w celu identyfikacji czynni-
kéw motywujacych darczyncow do wspierania organizacji non profit. W arty-
kule przedstawiono wyniki estymacji rownan zawierajacych dane statystyczne
z 2010 roku, gdyz rezultaty obejmujace lata 20062009 prezentowano we wczes-
niejszych pracach. Nalezy podkresli¢, ze wyniki uzyskane w 2010 roku sa spojne
z uzyskanymi w latach 2006-2009. Liczba organizacji tego typu w Polsce jest
znacznie wigksza, cz¢$¢ z nich jednakze otrzymuje darowizny i dotacje o bar-
dzo matej wartosci. Estymacji réwnan dokonano za pomoca programu Eviews.
Postawione hipotezy maja pomoc zdefiniowaé czynniki majace wptyw na decy-
zje dotyczace dokonywanych darowizn. Dla kazdej z hipotez zostaly wskazane
zmienne objasniajace, ktore definiujg dany czynnik. Waznym elementem row-
nania regresji jest wspotczynnik regresji, ktory mowi nam, o ile zmieni si¢ dana
zmienna obja$niana pod wptywem modyfikacji okreslonej zmiennej niezalezne;.
Rownie istotny jest kierunek zalezno$ci migdzy tymi zmiennymi wyrazony zna-
kiem stojacym przy danym wspotczynniku regres;ji.

Pierwsza hipoteza badawcza (hipoteza 1) zostata oparta na badaniu Trussela
1 Parsons [2008], w ktorym autorzy dokonuja analizy wptywu wielu zmien-
nych o charakterze finansowym na wielko$¢ dotacji otrzymanych przez ponad
4000 organizacji pozytku publicznego w USA. Badanie to jest podsumowaniem
dotychczasowych prob oceny wptywu sprawozdan finansowych na decyzje
darczyncéw w sprawie wielkosci darowizn i dokonuje tej oceny jednoczesnie
w czterech perspektywach: efektywnosci, stabilnosci, reputacji badanych insty-
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tucji oraz informacji otrzymywanych z tych instytucji. Hipoteza 1 ma na celu
zbadanie, czy darczyncy, podejmujac decyzje o darowiznie, biora pod uwage
informacje pochodzace ze sprawozdan finansowych badz wskazniki liczone na
tej podstawie. Hipoteza 1 ma nastgpujaca postac:

Hipoteza 1. Catkowita wielko$¢ darowizn finansowych i dotacji otrzymywanych
przez organizacje pozytku publicznego zalezy od okreslonych informacji zawar-
tych w sprawozdaniu finansowych podmiotu.

W celu weryfikacji postawionej hipotezy dokonano wielokrotnej estymacji
réwnania, w ktorym zmienna objasniang byta catkowita wielko$¢ darowizn fi-
nansowych 1 dotacji otrzymywanych przez dana organizacje pozytku publicz-
nego w danym roku (DAR_DOT Y). Zmienne objasniajace zostaty wybrane na
podstawie wspomnianego wczes$niej badania [Trussel, Parsons, 2008] i miaty re-
prezentowa¢ czynniki wplywajace na wielko$¢ darowizn z czterech perspektyw:
efektywnos¢, stabilnos¢, reputacja badanych instytucji 1 informacje otrzymywa-
ne od tych instytucji.

Efektywno$¢ byla reprezentowana w przeprowadzonym badaniu przez naste-
pujace zmienne objasniajace:

— udzial kosztow przeznaczanych przez organizacje na realizacj¢ swoich
celow w caltkowitych kosztach organizacji (nazwa zmiennej w modelu —
PROG), oczekiwany jest dodatni znak wspotczynnika regresji, gdyz dar-
czyncy wybieraja organizacje non profit, ktore charakteryzuja si¢ wyz-
szym udziatlem kosztéw ponoszonych w zwiazku z realizacja okreslonych
programoéw pomocowych w catosci kosztow;

— wielko$¢ kosztoéw administracyjnych organizacji non profit w catkowitych
kosztach organizacji (nazwa zmiennej w modelu — ADMIN), oczekiwa-
ny jest uyjemny znak wspodtczynnika regresji, gdyz darczyncy niechgtnie
wspieraja finansowo organizacje, ktore charakteryzuja si¢ duzym udzia-
tem kosztéw administracyjnych w catkowitej wielkosci kosztow.

Stabilnos¢ zostala objasniona w badaniu przez nast¢pujace zmienne:

— wskaznik udziatu aktywow netto w catkowitych przychodach organizacji
(nazwa zmiennej w modelu — EQUITY), oczekiwany jest dodatni znak
wspotczynnika regresji, gdyz darczyncy preferuja organizacje ,,zabez-
pieczone” wlasnymi aktywami przed spadkiem przychodoéw; w sytuacji
krytycznej bowiem organizacja moze otrzymac kredyt badZ pozbywac si¢
aktywow w celu kontynuacji dziatalnosci;

— wskaznik marzy brutto (nazwa zmiennej w modelu — MARGIN), oczeki-
wany jest dodatni znak wspolczynnika regresji, gdyz organizacje pozytku
publicznego charakteryzujace si¢ wyzszym wskaznikiem marzy brutto sa
oceniane przez darczyncow jako lepiej dziatajace i stabilne.

Reputacja badanych instytucji jest mierzona za pomoca zmiennych objasnia-

jacych:

— warto$¢ aktywow brutto (nazwa zmiennej w modelu — ASSETS), oczeki-
wany jest dodatni znak wspotczynnika regres;ji, gdyz wielko$¢ organizacji
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mierzona w ten sposob §wiadczy o jej zdolnosci do realizacji swoich celow
1 mozliwosciach dziatania;

wielko$¢ dotacji 1 grantéw otrzymywanych przez organizacje pozytku
publicznego (nazwa zmiennej w modelu — GRANTS), oczekiwany jest
dodatni znak wspolczynnika regresji, gdyz dla wielu indywidualnych dar-
czyncodw wsparcie finansowe od organizacji rzadowych jest sygnatem, ze
instytucja jest godna zaufania.

Do pomiaru poziomu wiedzy darczyncéw stosowana jest zmienna:
— wielko$¢ kosztow na reklamg, promocj¢ ponoszonych przez organiza-

cje pozytku publicznego w celu pozyskania datkéw i darowizn (nazwa
zmiennej w modelu — FUND), oczekiwany jest dodatni znak wspotczyn-
nika regresji, gdyz reklama organizacji charytatywnych kreuje pozytyw-
ny wizerunek i przyciaga nowych darczyncow.

Wszystkie zmienne objasniajace stosowane w badaniu to zmienne opoéznione,

poniewaz w roku dokonywania darowizny badz otrzymywania dotacji dostepne
jest sprawozdanie z roku poprzedniego i to na jego podstawie darczyncy doko-
nuja oceny danej organizacji i podejmuja decyzje o wyborze organizacji, ktora
wespra finansowo.

W celu zbadania hipotezy 1 poddano estymacji nastepujace rownanie:

Roéwnanie 1:

DAR DOT Y = C(1) + C(2)*ASSETS + C(3)*GRANTS + C(4)*MARGIN +
C(5)*PROG + C(6)*FUND + C(7)*ADMIN,

gdzie:

zmienna objasniana:

DAR_DOT Y - catkowita wielko$¢ darowizn finansowych i dotacji otrzy-
mywanych przez dana organizacjg pozytku publicznego w danym roku;

zmienne objasniajace:

ADMIN — wskaznik wielkosci kosztow administracyjnych organizacji
non profit w catkowitych kosztach organizacji;

PROG - udziat kosztéw przeznaczanych przez organizacj¢ na realizacje
swoich celow statutowych w catkowitych kosztach organizacji;
MARGIN - stopa marzy brutto;

FUND — wielko$¢ kosztéw na reklamg, promocje¢ ponoszonych przez or-
ganizacj¢ pozytku publicznego;

GRANTS — wielko$¢ dotacji i grantdw otrzymywanych przez organizacje
pozytku publicznego;

ASSETS — warto$¢ aktywow.

Otrzymane wyniki estymacji rownania 1 zawierajacego wymienione powy-

zej zmienne za okres 2006—2010 sa poprawne z merytorycznego punktu widze-
nia (oceny parametrow strukturalnych rownania odpowiadaja postawionym za-
tozeniom). Nie sa jednak zadowalajace ze statystycznego punktu widzenia, gdyz
oceny statystyk z-studenta wskazuja, ze ocena wszystkich parametrow struktu-
ralnych, z wyjatkiem zmiennych warto$¢ aktywow (ASSETYS), i wielko$¢ dotacji
1 grantdw otrzymywanych przez organizacj¢ pozytku publicznego (GRANTS)
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nie sq istotne ze statystycznego punktu widzenia'. Oznacza to, ze stabilnos¢,
efektywnos$¢ 1 informacje finansowe przekazywane przez organizacje pozytku
publicznego w niewielkim stopniu wptywaja na decyzje darczyncow o wsparciu
finansowym danego podmiotu. Wskazniki finansowe prezentowane w sprawo-
zdaniu finansowym i reprezentujace trzy wymienione perspektywy (efektyw-
nosci, stabilnos$ci oraz informacje) nie sg czynnikiem wptywajacym na wielko$§¢
otrzymywanych darowizn i dotacji.

Chociaz wyniki estymacji zmiennych MARGIN, FUND, EQUITY, PROG,
ADMIN nie wypadly zadowalajaco ze wzglgdu na niska istotno$¢ zmiennych,
estymacja rownan pozwolita zwroci¢ uwage na wptyw wielko$ci otrzymywa-
nych dotacji w roku poprzednim (GRANTS) oraz wielkosci aktywow organiza-
¢ji pozytku publicznego na catkowita wielko$¢ pozyskiwanych darowizn finan-
sowych i dotacji w roku biezacym (ASSETS). Zmienne te uznawane sa przez
Tinkelmana (1998) oraz Trussela i Parsons [2008] jako reprezentujace reputacje
organizacji. W zwiazku z tym postawiono hipotezg 2:

Hipoteza 2. Reputacja organizacji pozytku publicznego jest czynnikiem moty-
wujacym darczyncow do wsparcia finansowego danej organizacji.

Rownanie, za pomoca ktérego dokonano weryfikacji postawionej hipotezy,
ma nastepujaca postac:

Roéwnanie 2:

DAR _DOT Y = C(1) + C(2)*ASSETS + C(3)*GRANTS,

gdzie:

zmienna objasniana:

DAR _DOT Y - calkowita wielkos¢ darowizn finansowych i dotacji
otrzymywanych przez dang organizacj¢ pozytku publicznego w danym
roku w PLN;

zmienne objasniajace:

GRANTS — wielko$¢ dotacji i grantéw otrzymywanych przez organizacje
pozytku publicznego w PLN;
ASSETS — wartos¢ aktywow w PLN.

Wyniki estymacji rownan wykorzystywanych do zbadania hipotezy 2 przed-
stawiono w tabeli 1.

Otrzymane wyniki estymacji sq poprawne z merytorycznego punktu widze-
nia (oceny parametrow strukturalnych rownania odpowiadaja postawionym za-
tozeniom) oraz sa zadowalajace rowniez ze statystycznego punktu widzenia.

Na podstawie oszacowanego rownania mozna stwierdzié, ze zwigkszenie
warto$ci aktywow organizacji pozytku publicznego (zmienna ASSETS) zache-
ca darczyncéw do dokonywania darowizn finansowych i dotacji, a wigc tak jak
przewidywata hipoteza 2. Dodatkowym czynnikiem zachgcajacym do wsparcia

! Szczegolowe wyniki estymacji rownania 1 weryfikujacego hipotezg 1 mozna znalez¢
w: Waniak-Michalak, Zarzycka, 2011.
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finansowego organizacji pozytku publicznego jest wielko$¢ dotacji otrzymywa-
nych w roku poprzednim (zmienna GRANTS).

Na podstawie wynikéw statystycznych rownan badajacych druga hipoteze
mozna stwierdzi¢, ze cechuja si¢ one stosunkowo wysokim stopniem objasnie-
nia, gdyz wspotczynnik determinacji (R-squared) wynosi 0,48 dla 2010 roku.
Takze oceny statystyk z-studenta (z-stat) dowodza, ze ocena parametréw struk-
turalnych GRANTS 1 ASSETS jest istotna ze statystycznego punktu widzenia
(wskazuja na to miary prawdopodobienstwa przedstawione w kolumnie tabeli
oznaczonej f-Statistic). RoOwniez ocena statystyki Fishera-Snedecora (F-statistic
=29,1 w 2010 roku) pokazuje, ze na poziomie istotnosci 0,001 (Prob (F-statistic)
= 0,001) nalezy odrzuci¢ hipotezg zerowa na rzecz hipotezy alternatywnej mo-
wiacej, ze laczny wpltyw wszystkich zmiennych objasniajacych wyrdznionych
w zaprezentowanych rownaniach na zmienna endogeniczna jest statystycz-
nie istotny. Podsumowujac, otrzymane wyniki estymacji rownan potwierdzity
shusznos¢ postawionej hipotezy 2.

Estymacja réwnania 2 udowodnita, Ze reputacja organizacji pozytku publicz-
nego jest istotnym czynnikiem motywujacym darczyncéw do wsparcia finan-
sowego danej instytucji. Nie odpowiedziata ona jednak na pytanie, dla jakiego
typu darczyncow odgrywa ona istotng rolg. Kolejnym krokiem w poznawaniu
czynnikéw determinujacych wysoko$¢ dotacji i darowizn jest weryfikacja, czy
reputacja jest czynnikiem istotnym dla darczyncéw indywidualnych i instytu-
cjonalnych. Bedzie to mozliwe dzigki zebraniu danych o wielko$ci darowizn fi-
nansowych pochodzacych od darczyncéw indywidualnych i wielkosci grantow
i dotacji od darczyncéw instytucjonalnych.

W celu zbadania wptywu zmiennych reprezentujacych reputacje na wielkosé
darowizn finansowych pochodzacych od darczyncow indywidualnych zostanie
przeprowadzona estymacja rownania 3, w ktérym zmienna objasniana bgdzie
wielko$¢ darowizn finansowych otrzymywanych od darczyncow indywidual-
nych przez dang organizacj¢ pozytku publicznego w danym roku (FINDON_Y),
zmiennymi za$ objasniajacymi bgda, jak dotychczas, zmienne reprezentujace re-
putacje: wielko$¢ dotacji 1 grantow otrzymywanych przez organizacj¢ pozytku
publicznego (GRANTYS) oraz warto$¢ aktywow (ASSETS).

Poszukiwania pozostatych czynnikéw motywujacych darczyncow indywi-
dualnych do wsparcia danej organizacji pozytku publicznego sktonity autorki
do podjecia proby weryfikacji hipotezy, ze darczyncy sa przywiazani do danej
organizacji 1 wielko$¢ darowizn finansowych zalezy od darowizn otrzymanych
w roku poprzednim. W zwiazku z tym do réwnania 3 wprowadzono zmienna
objasniajaca FINDON X — wielko§¢ darowizn finansowych otrzymywanych
od darczyncow indywidualnych przez dana organizacj¢ pozytku publicznego
w roku poprzednim w PLN. Stosujac réwnanie 3, weryfikowano nastepujaca hi-
potezg:

Hipoteza 2a. Reputacja organizacji pozytku publicznego jest czynnikiem mo-
tywujacym darczyncéw indywidualnych do wsparcia finansowego danej orga-
nizacji. Udzielenie darowizn w roku poprzednim jest czynnikiem zachgcajacym
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darczyncéw indywidualnych do wsparcia danej organizacji rowniez w roku na-
stgpnym.

Roéwnanie 3:

FINDON Y = C(1) + C)*ASSETS + C(3)*GRANTS + C(4)*FINDON X,

gdzie:

zmienna obja$niana:

FINDON_Y — wielko$¢ darowizn finansowych otrzymywanych od dar-
czyncow indywidualnych przez dana organizacje pozytku publicznego
w danym roku w PLN;

zmienne objasniajace:

GRANTS — wielkos$¢ dotacji i grantéw otrzymywanych przez organizacje
pozytku publicznego w roku poprzednim w PLN;

ASSETS — warto$¢ aktywow w PLN;

FINDON_X — wielko$¢ darowizn finansowych otrzymywanych od dar-
czyncow indywidualnych przez dana organizacje pozytku publicznego
w roku poprzednim w PLN.

Otrzymane wyniki estymacji sa poprawne z merytorycznego punktu wi-
dzenia (oceny parametréw strukturalnych réwnania odpowiadaja postawio-
nym zatozeniom). Oceny statystyk #-studenta (f-stat) wskazuja, ze ocena para-
metréw strukturalnych GRANTS i ASSETS nie jest istotna ze statystycznego
punktu widzenia, ocena za$§ parametru strukturalnego FINDON_X jest istotna
ze statystycznego punktu widzenia (wskazuja na to miary prawdopodobienstwa
przedstawione w kolumnie tabeli oznaczonej ¢-Statistic). Na podstawie oszaco-
wanego roOwnania mozna stwierdzi¢, ze zwigkszenie wartosci darowizn finan-
sowych otrzymywanych od darczyncoéw indywidualnych w roku poprzednim
(zmienna FINDON _X) powoduje zwigkszenie darowizn finansowych w danym
roku. Czynnikiem zachgcajacym darczyncéw indywidualnych do wsparcia fi-
nansowego w formie darowizny finansowej organizacji pozytku publicznego
jest wige wielkos$¢ darowizn finansowych otrzymywanych w roku poprzednim.
Oszacowane rownanie nie pozwala natomiast na stwierdzenie, ze zwigkszenie
warto$ci aktywow organizacji pozytku publicznego (zmienna ASSETS) badz
wielko$¢ dotacji otrzymywanych w roku poprzednim (zmienna GRANTS) za-
chegcaja darczyncoéw indywidualnych do dokonywania darowizn finansowych.
Reputacja organizacji mierzona wartoscia aktywow organizacji pozytku pub-
licznego badz wielkoscia dotacji otrzymywanych w roku poprzednim nie jest
czynnikiem istotnym dla darczyncow indywidualnych.

Na podstawie wynikoéw statystycznych rownania 3 badajacego druga hipote-
z¢ mozna stwierdzié¢, ze cechuje si¢ ono stosunkowo wysokim stopniem objas-
nienia, gdyz wspotczynnik determinacji (R-squared) wynosi 0,98 dla 2010 roku.
Podsumowujac, otrzymane wyniki estymacji rownan potwierdzity tylko w czg-
$ci hipotezg 2a.

Nalezy rowniez dodaé, ze w przeprowadzonym badaniu podjgto takze pro-
be okreslenia motywoéw dokonywania darowizn, wprowadzajac zmienne zero-
-jedynkowe. Zmienne te miaty migdzy innymi na celu sprawdzenie wpltywu
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czynnikéw o charakterze emocjonalnym na decyzje podejmowane przez dar-
czyncow indywidualnych. Za pomoca zmiennej zero-jedynkowej zbadano, czy
istnieje zwigzek migdzy wielkoscia pozyskiwanych darowizn od darczyncow
indywidualnych a tym, czy dana fundacja zajmuje si¢ pomoca dla dzieci, gdyz
przyjeto hipoteze, ze darczyncy chetniej oferuja wsparcie finansowe dla organi-
zacji pomagajacym dzieciom niz na przyktad zwierzgtom lub osobom starszym.
Zweryfikowano takze relacje migdzy wielkos$cia pozyskiwanych darowizn a tym,
czy dana fundacja zostata zatozona lub jest prowadzona przez znana osobe (ak-
tora, biznesmena czy innych). Ta zmienna zero-jedynkowa wynika z postawio-
nej hipotezy, ze chgtniej wspierane sa organizacje reprezentowane przez osoby
publiczne, ktore swoim autorytetem firmuja dang organizacjg, sa znane i lubiane.
Trzecia zmienna zero-jedynkowa moéwila o tym, czy dziatalno$¢ danej organi-
zacji dotyczy osob chorych na raka badz niepetnosprawnych. Wprowadzenie
tej zmiennej mialo na celu zweryfikowanie hipotezy, ze tego typu organizacje
pozyskuja wigksze $rodki finansowe dla swojej dzialalnosci. Otrzymane wy-
niki estymacji rownania zawierajacego zmienne zero-jedynkowe sa poprawne
z merytorycznego punktu widzenia (oceny parametrow strukturalnych rownania
odpowiadaja postawionym zatozeniom). Nie sa jednak zadowalajace ze staty-
stycznego punktu widzenia, gdyz oceny statystyk #-studenta wskazuja, ze oceny
parametrow strukturalnych nie sa istotne ze statystycznego punktu widzenia.
Dlatego tez w tym opracowaniu nie sa szerzej omawiane i przedstawiane wyniki
tych estymacji.

W celu zbadania wptywu zmiennych o charakterze finansowym na wielkosci
dotacji i grantow pochodzacych od darczyncow instytucjonalnych zostata prze-
prowadzona estymacja rownania 4, w ktorym zmienna objasniana jest wielko$¢
dotacji i grantow otrzymywanych od darczyncoéw instytucjonalnych przez dana
organizacj¢ pozytku publicznego w danym roku (GRANTS_Y), zmiennymi ob-
jasniajacymi za$ sa: wartos¢ aktywow organizacji (ASSETS), wielko$¢ dotacji
1 grantow otrzymywanych przez organizacj¢ pozytku publicznego w roku po-
przednim (GRANTS), warto$¢ funduszu wlasnego organizacji pozytku publicz-
nego (FUND) oraz wskaznik dynamiki przychodéw celowych (DY N).

Dobor zmiennych ASSETS i GRANTS wynika z weryfikacji hipotezy
o wptywie reputacji na wielko$¢ wsparcia finansowego uzyskanego przez orga-
nizacje¢ pozytku publicznego od darczyncéw instytucjonalnych. Wprowadzenie
do réwnania 4 zmiennych objasniajacych FUND i DYN zostato podyktowane
tym, ze dysponent pienigdzy okresla warunki przyznania dotacji badz grantu
oraz rodzaj zadan do wykonania. Wéréd warunkow najczesciej wskazywanych
przez dysponentdéw jest wymog posiadania srodkow niezbednych do realizacji
danego zadania, tzw. wktadu wtasnego. Fundusze wtasne organizacji pozytku
publicznego 1 wzrastajace przychody celowe moga by¢ sygnatem dla dysponen-
tow przygotowania danego podmiotu do wykonania zleconych zadan w zamian
za wsparcie finansowe. Dlatego tez oczekiwany jest dodatni znak wspotczynnika
regresji przy kazdej z objasniajacych zmiennych w réwnaniu 4. Rownanie 4 ma
nastgpujaca postac:
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Roéwnanie 4:

GRANTS Y =C(1) + C(2)*ASSETS + C(3)*FUND + C@)*DYN + C(5)

*GRANTS,

gdzie:

zmienna objasniana:

GRANTS Y — wielko$¢ dotacji i grantéw otrzymywanych przez organi-
zacj¢ pozytku publicznego w danym roku w PLN;

zmienne objasniajace:

ASSETS — warto$¢ aktywow organizacji pozytku publicznego w PLN;
FUND — warto$¢ funduszu wlasnego organizacji pozytku publicznego
w PLN;

DY N — wskaznik dynamiki przychodow celowych;

GRANTS — wielko$¢ dotacji i grantéw otrzymywanych przez organizacje
pozytku publicznego w roku poprzednim w PLN.

Otrzymane wyniki estymacji sa zadowalajace rowniez ze statystycznego
punktu widzenia. Oceny parametrow strukturalnych réwnania tylko w przypad-
ku zmiennych ASSETS, GRANTS oraz DY N odpowiadaja postawionym zaloze-
niom. Na podstawie oszacowanego réwnania mozna stwierdzi¢, ze zwigkszenie
warto$ci aktywow organizacji pozytku publicznego (zmienna ASSETS) zacheca
darczyncéw instytucjonalnych do dokonywania dotacji i przyznawania grantow.
Dodatkowym czynnikiem motywujacym do wsparcia finansowego organizacji
pozytku publicznego jest wielko$¢ dotacji 1 grantow otrzymywanych w roku po-
przednim (zmienna GRANTS) oraz zwigkszajaca si¢ kwota przychodoéw celo-
wych (DYN). Przeprowadzona estymacja wskazuje, ze mniejsza warto$¢ fundu-
szy wlasnych przyczynia si¢ do pozyskiwania wigkszych kwot dotacji i grantow.
Moze to wynika¢ z tego, ze darczyncy publiczni nie mierza przygotowania da-
nej organizacji pozytku publicznego do realizacji danego zadania wielkoscia jej
funduszy wtasnych. Poza tym to wlasnie niewielka warto$¢ funduszy wtasnych
sktania organizacje pozytku publicznego do poszukiwania zrodet finansowania,
jakimi sa dotacje i granty.

Na podstawie wynikow statystycznych rownan badajacych druga hipote-
z¢ mozna stwierdzié, ze cechuja si¢ one wysokim stopniem objasnienia, gdyz
wspoélczynnik determinacji (R-squared) wynosi 0,94 dla 2010 roku?. Takze oce-
ny statystyk z-studenta (¢-stat) wskazuja, ze ocena parametréw strukturalnych
GRANTS, ASSETS, FUND i DYN jest istotna ze statystycznego punktu widze-
nia (obrazuja to miary prawdopodobienstwa przedstawione w kolumnie tabeli
oznaczonej ¢-Statistic). Rowniez ocena statystyki Fishera-Snedecora (F-statistic
=208,5 w 2010 roku) wskazuje, ze na poziomie istotnosci 0,001 (Prob (F-statistic)
= 0,001) nalezy odrzuci¢ hipotez¢ zerowa na rzecz hipotezy alternatywnej mo-
wiacej, ze taczny wplyw wszystkich zmiennych objasniajacych wyréznionych
w zaprezentowanych rownaniach na zmienna endogeniczng jest statystycznie
istotny.

2 Takze wspolczynnik Adjusted R-squared — skorygowany wspotczynnik determinacji —
jest stosunkowo wysoki.
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W tabeli 1 przedstawiono podsumowanie dotyczace badanych czynnikow fi-
nansowych i niefinansowych motywujacych darczyncéw do wspierania organi-
zacji pozytku publicznego.

Tabela 1

Podsumowanie dotyczace badanych czynnikoéw finansowych i niefinansowych motywuja-
cych darczyncow do wspierania organizacji pozytku publicznego

Rodzaj wsparcia . Rodzaj
k Wpt
finansowego Czynni czynnika plyw
Wielkosci kosztow administracyjnych . ..
. N F Nieistot;
OPP w calkowitych kosztach organizacji 1nansowy 1eisioty
Udziat kosztow przeznaczanych
przez OPP na realizacjg swoich celow Finansowy Nieistotny
Catkowita wielkosé statutowych w catkowitych kosztach OPP
darowizn finansowych | Stopa marzy brutto Finansowy Nieistotny
i dotacji Wielko$¢ kosztow na reklamg, promocje Finansow Nieistotn
ponoszonych przez OPP y y
Wartos$¢ aktywow Finansowy Istotny
Wielko$¢ dotacji 1 grantow Finansow Istotn
otrzymywanych przez OPP y Y
Warto$¢ aktywow Finansowy Istotny
Wielkos$¢ dotacji i grantow Finansow Istotn
otrzymywanych przez OPP Y Y
Darowizny finansowe Przywiazanie do danej organizacji
otrzymywane reprezentowane przez wielko$¢ darowizn Nicfinansow Istotn
od darczyncow finansowych otrzymanych w roku Y Y
indywidualnych poprzednim
Fundacja pomaga dzieciom Niefinansowy Nieistotny
Fundacja jest prowadzona/wspierana Niefinansow Nieistotn
przez osobg znang Y Y
Warto$¢ aktywow organizacji Finansowy Istotny
. Warto$¢ funduszu wiasnego OPP Finansowy Istotny
Dotacje i granty ok d - Hodg
otrzymywane przez Wskaznik dynamiki przychodow Finansowy Istotny
OPP od darczyncow celowych
instytucjonalnych Wielko$¢ dotacji 1 grantow
otrzymywanych przez OPP w roku Finansowy Istotny
poprzednim

Zrddto: opracowanie wiasne.

Podsumowanie

Przeprowadzone badanie ma na celu okre$lenie czynnikow wptywajacych na
wybor przez darczyncoéw indywidualnych i instytucjonalnych okreslonej organi-
zacji non profit, ktora wespra finansowo. Analiza rezultatow uzyskanych w wy-
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niku estymacji rownan pozwala stwierdzi¢, ze podmioty dokonujace darowizn
w Polsce wykorzystuja sprawozdania finansowe organizacji pozytku publicznego
w niewielkim jeszcze stopniu. Moze to wynikaé z tego, ze oceniaja oni uzytecz-
no$¢ sprawozdan finansowych jako bardzo niska ze wzgledu na brak istotnych
informacji do podejmowania decyzji lub tez zbg¢dne ich zaggszczenie. Wymaga
to jednak przeprowadzenia dalszych badan w tym obszarze.

Analiza pokazata takze, iz dla darczyncow indywidualnych reputacja orga-
nizacji mierzona za pomoca wartosci aktywow organizacji pozytku publicznego
badz wielkos$¢ dotacji otrzymywanych w roku poprzednim nie jest czynnikiem
istotnym.

Na podkreslenie zastuguje, ze darczyncy indywidualni w Polsce przyzwycza-
jeni sa do przyjetych schematéw dokonywania darowizn. Wsparcie otrzymane
w latach ubiegtych w duzym stopniu gwarantuje otrzymanie darowizn w latach
nastepnych, co potwierdzone zostalo estymacja rownan.

W przypadku za$§ darczyncoéw instytucjonalnych zwigkszenie wartosci ak-
tywow organizacji pozytku publicznego, wielko$¢ dotacji i grantéw otrzymy-
wanych w roku poprzednim oraz wysoko$¢ przychodow celowych sa czynnika-
mi zach¢cajacymi do dokonywania dotacji 1 przyznawania grantéw. Estymacja
réwnania 4 wskazuje takze, ze mniejsza warto$¢ funduszy wilasnych przyczynia
si¢ do pozyskiwania wigkszych kwot dotacji 1 grantow, poniewaz to wilasnie or-
ganizacje o niskim poziomie funduszy wlasnych zmuszone sa do poszukiwania
alternatywnych zrédet finansowania swojej dziatalno$ci.

Swiadomo$é¢ darczyncow w Polsce wzrasta jednak z kazdym rokiem i coraz
wigkszego znaczenia beda nabieraty sprawozdania finansowe oraz inne informa-
cje generowane przez organizacje pozytku publicznego. Coraz czg$ciej podmio-
ty wspierajace beda zainteresowane efektywno$cig wykorzystania powierzonych
srodkow finansowych, stabilno$cia organizacji i realizacja jej celow statuto-
wych. Dlatego tez planowane jest kontynuowanie badan dotyczacych czynnikéw
uwzglednianych przez darczyncow przy podejmowaniu decyzji o dokonaniu da-
rowizny badz dotacji oraz motywoéw wyboru danej instytucji. Przede wszystkim
préba badania iloSciowego zostanie uaktualniona, uzupetniona najnowszymi
danymi statystycznymi oraz do modelu zostana wprowadzone nowe zmienne.
Jednoczesnie beda kontynuowane badania ankietowe.
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