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Kazimierz Starzyk
Wy¿sza Szko³a Bankowa w Poznaniu

Gospodarki wschodz¹ce jako element
przemian struktury gospodarki œwiatowej

Celem artyku³u jest okreœlenie genezy gospodarek wschodz¹cych oraz mechanizmu ich rozwoju.
Na tym tle przedstawiona zostanie ich rosn¹ca rola w gospodarce œwiatowej, z wyraŸnym pod-
kreœleniem, ¿e wiele z nich dogania kraje wysoko rozwiniête, osi¹gaj¹c w niejednej dziedzinie
przewagê komparatywn¹. W nastêpstwie œwiatowego kryzysu finansowego ich perspektywy
rozwojowe mog¹ siê jednak pogorszyæ, co mo¿e nieœæ ze sob¹ powa¿ne nastêpstwa dla podsta-
wowych procesów gospodarki œwiatowej, tj. globalizacji, regionalizacji oraz transformacji rynko-
wej. Na tym tle przedstawiono argumenty dotycz¹ce sprawczej roli nadwy¿kowych gospodarek
wschodz¹cych w za³amaniu miêdzynarodowej równowagi p³atniczej, przyjmuj¹c, ¿e stanowi to
jedn¹ z wa¿niejszych przyczyn œwiatowego kryzysu finansowego. £agodzenia skutków tego
za³amania upatruje siê w realizacji za³o¿eñ TTIP w dziedzinie wzrostu obrotów handlowych miê-
dzy krajami UE a Stanami Zjednoczonymi, generowanymi przez efekt kreacji handlu oraz prze-
suniêcia, w czym istotne znaczenie bêdzie mieæ równie¿ znoszenie ograniczeñ pozataryfowych.
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Emerging economies as an element of the changes
in the world economy structure

The aim of the article is to define the genesis of the emerging economies and their development
mechanism. In this light, their increasing role in the world economy will be shown, highlighting
that a number of these economies is catching up with developed nations, in many areas reaching
a comparative advantage. However, in the aftermath of the world financial crisis, the develop-
ment perspectives of the emerging economies may worsen, which in turn could cause a signifi-
cant impact on the basic processes undergone by the world economy, such as globalisation,
regionalisation, and market transformation. In this light, arguments have been presented point-
ing towards the surplus emerging economies as the source of the collapse of the international
payment equilibrium. Further, it is assumed that this is one of the most important reasons behind
the world financial crisis. The TTIP is thought to mitigate the international disequilibrium as it
seeks to increase the international exchange between Western Europe and the United States of
America by boosting trade flows thanks to trade creation and diversion effects which should be
significantly affected by the abolishment of non-tariff trade barriers.
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Wprowadzenie

Cech¹ charakterystyczn¹ przemian zachodz¹cych we wspó³czesnej gospodar-
ce œwiatowej jest wzrost roli gospodarek wschodz¹cych w procesach globalizacji,
regionalizacji oraz transformacji rynkowej. Towarzyszy temu przenoszenie bie-
gunów rozwoju ze œwiata transatlantyckiego do gospodarek wschodz¹cych, zw³asz-
cza Azji Wschodniej.

W konsekwencji, Ÿród³em zachodz¹cych przemian podmiotowych w gospo-
darce œwiatowej sta³ siê dynamizm gospodarczy tzw. krajów nowo uprzemys³o-
wionych (KNU), zw³aszcza Azji Po³udniowo-Wschodniej, którego wyrazem jest
utrzymuj¹ce siê przez ponad trzy ostatnie dekady wysokie, czêsto dwucyfrowe,
tempo wzrostu PKB tych ostatnich; towarzyszy temu wzrost ich konkurencyjnoœci
miêdzynarodowej, a w rezultacie umocnienie siê ich pozycji w miêdzynarodo-
wym podziale pracy, decyduj¹c o roli grupy gospodarek wschodz¹cych w gospo-
darce œwiatowej.

Celem artyku³u jest okreœlenie genezy gospodarek wschodz¹cych oraz przed-
stawienie mechanizmu ich rozwoju. Na tym tle ukazano ich pozycjê w gospodar-
ce œwiatowej w nastêpstwie œwiatowego kryzysu finansowego, podkreœlaj¹c, ¿e
w ci¹gu ostatnich trzydziestu lat zachodzi ich dynamiczny rozwój spo³eczno-
-ekonomiczny. Towarzyszy temu trwa³a poprawa ich pozycji w gospodarce œwia-
towej, a czêœæ z nich dogania kraje wysoko rozwiniête, osi¹gaj¹c w wielu dziedzi-
nach przewagê komparatywn¹. W nastêpstwie œwiatowego kryzysu finansowego
ich perspektywy rozwojowe ulegaj¹ jednak pogorszeniu, co mo¿e nieœæ ze sob¹
powa¿ne skutki dla gospodarki œwiatowej. Na tym tle przedstawiono argumenty
dotycz¹ce sprawczej roli tych gospodarek w za³amaniu miêdzynarodowej rów-
nowagi p³atniczej, przyjmuj¹c, ¿e stanowi ono jedn¹ z g³ównych przyczyn œwia-
towego kryzysu finansowego. £agodzenia skutków tego za³amania upatruje siê
w realizacji za³o¿eñ negocjowanego obecnie Transatlantyckiego Partnerstwa
w dziedzinie Handlu i Inwestycji (TTIP), odnosz¹cych siê zarówno do przewidy-
wanego wzrostu obrotów towarowych i us³ugowych, jak równie¿ kapita³u i tech-
nologii, w nastêpstwie liberalizacji wzajemnego dostêpu do rynku UE i USA.

Na powy¿szym tle podjêto próbê okreœlenia metodologicznych aspektów
awansu gospodarek wschodz¹cych w gospodarce œwiatowej, maj¹c na uwadze,
¿e czêœæ z nich wywodzi siê z grupy krajów rozwijaj¹cych siê o gospodarce rynko-
wej (KNU), a pozosta³e to by³e kraje socjalistyczne o gospodarce planowej, g³ów-
nie nowi cz³onkowie UE. Powstaje w zwi¹zku z tym pytanie, czy problem
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gospodarek wschodz¹cych wymaga odrêbnego ujêcia metodologicznego, maj¹c
na uwadze ekonomiê rozwoju oraz ekonomiê transformacji jako podstawê przed-
miotowych rozwa¿añ.

1. Geneza gospodarek wschodz¹cych w œwietle podmiotowych
przemian gospodarki œwiatowej

W okresie tradycyjnej gospodarki œwiatowej, tj. do II wojny œwiatowej, bada-
nia struktury podmiotowej gospodarki œwiatowej koncentrowa³y siê g³ównie
wokó³ gospodarek przemys³owych, nazywanych wówczas tak¿e krajami metro-
polii. Reszta krajów tworzy³a grupê krajów surowcowo-rolniczych, okreœlanych
jako kraje peryferii [Deszczyñski, 2010]1. W ramach takiego tradycyjnego miê-
dzynarodowego podzia³u pracy nastêpowa³ rozwój specjalizacji miêdzyga³êzio-
wej, odzwierciedlaj¹cej ówczesn¹ strukturê gospodarki œwiatowej: z jednej
strony kraje rozwiniête, specjalizuj¹ce siê w produkcji przemys³owej, z drugiej –
kraje s³abo rozwiniête, specjalizuj¹ce siê w produkcji surowcowej i rolniczej. Pro-
wadzi³o to do narastania dysproporcji w poziomie rozwoju gospodarczego tych
dwóch grup krajów, które ulegaj¹ pog³êbieniu wraz z nastaniem wspó³czesnego
miêdzynarodowego podzia³u pracy, którego kierunki wyznacza specjalizacja
o charakterze wewn¹trzga³êziowym. Towarzyszy temu rozwój nauki i skokowy
wzrost nak³adów na badania naukowe, zw³aszcza badania stosowane, jako waru-
nek sine qua non zachodz¹cych przemian technologicznych. Tym wyzwaniom nie
by³y w stanie sprostaæ kraje s³abo rozwiniête. Jednak¿e ju¿ w drugiej po³owie lat
szeœædziesi¹tych XX w. kilka krajów Azji Wschodniej (póŸniejsze KNU) zaczê³o
stopniowo spe³niaæ wymogi wspó³czesnego miêdzynarodowego podzia³u pracy,
tworz¹c zaczyn dla póŸniejszego powstania grupy gospodarek wschodz¹cych.
Pocz¹tkowo nale¿a³y do nich Hongkong, Singapur, Tajwan i Korea Po³udniowa,
okreœlane jako tzw. tygrysy azjatyckie.

Powy¿szym zjawiskom towarzyszy przyspieszenie badañ naukowych wokó³
problemów krajów s³abo rozwiniêtych Azji, Afryki i Ameryki £aciñskiej. Pocz¹t-
kowo dominowa³y wœród nich badania politologiczne, ale od drugiej po³owy lat
piêædziesi¹tych roœnie tak¿e znaczenie ekonomicznych, stopniowo uzupe³nia-
nych przez inne obszary badañ spo³ecznych. Z czasem przedmiotowe badania
doprowadzi³y do wykszta³cenia nowej subdyscypliny ekonomii, ekonomii roz-
woju (Economics of Development). Jej rdzeñ tworzy dorobek lat piêædziesi¹tych
i szeœædziesi¹tych w obszarze ekonomicznych, spo³ecznych oraz politycznych
problemów krajów okreœlanych póŸniej tak¿e jako „Po³udnie”.
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1 Wychodz¹c od pojêcia „kraje peryferii”, dochodzimy do pojêcia „kraje s³abo rozwiniête” jako
synonimu dla krajów rozwijaj¹cych siê, okreœlanych tak¿e jako kraje mniej rozwiniête, zacofane itp.
[por. Deszczyñski, 2010, s. 16].



W latach piêædziesi¹tych, ze wzglêdu na ówczesn¹ geopolityczn¹ strukturê
gospodarki œwiatowej, rozwinê³y siê dwa nurty badañ wokó³ problemów rozwoju
krajów s³abo rozwiniêtych – pierwszy dotyczy krajów o orientacji prorynkowej,
drugi – o orientacji prosocjalistycznej – wi¹¿e siê z powstaniem tzw. œwiatowego
systemu socjalistycznego2.

Kluczowe znaczenie pod tym wzglêdem maj¹ badania dotycz¹ce gospodarek
o orientacji prorynkowej, prowadzone w ramach za³o¿eñ ekonomii rozwoju3,
postrzeganej wówczas jako nauka o problemach ekonomicznych i spo³ecznych
krajów rozwijaj¹cych siê Azji, Afryki i Ameryki £aciñskiej oraz o sposobach roz-
wi¹zywania tych problemów. Rozwa¿ania poœwiêcono g³ównie temu, jak¹ strategiê
rozwoju powinny one obraæ, by prze³amaæ zacofanie gospodarcze i podwy¿szyæ
poziom ¿ycia spo³eczeñstwa w warunkach trwa³ego rozwoju gospodarczego.

W latach piêædziesi¹tych i szeœædziesi¹tych przedmiotowe badania dotyczy³y
g³ównie Ameryki £aciñskiej (w szczególnoœci Brazylii, Argentyny i Meksyku) oraz
Azji Po³udniowo-Wschodniej (pocz¹tkowo Hongkongu, a nastêpnie Singapuru,
Korei Po³udniowej oraz Tajwanu), które jako pierwsze w grupie krajów nowo
uprzemys³owionych (KNU) poœród krajów rozwijaj¹cych siê zaczê³y wychodziæ
z zacofania gospodarczego. Istotne miejsce w tych koncepcjach zajmowa³a rola
uprzemys³owienia w rozwoju spo³eczno-gospodarczym.

Kluczowe znaczenie mia³y wówczas dwie teoretyczne koncepcje, odnosz¹ce
siê odpowiednio do strategii substytucji importu, preferuj¹cej wewnêtrzne czyn-
niki rozwoju, oraz do strategii rozwoju otwartego, opowiadaj¹cej siê za szerokim
wykorzystaniem czynników zewnêtrznych. Pierwsz¹ drog¹ posz³y kraje Ameryki
£aciñskiej, okaza³o siê jednak, ¿e strategia ta hamowa³a ich rozwój gospodarczy
[Starzyk, 2013]. Drug¹ drogê wybra³y na prze³omie lat piêædziesi¹tych i szeœædzie-
si¹tych wspomniane wy¿ej cztery gospodarki Azji Po³udniowo-Wschodniej.
W latach siedemdziesi¹tych do³¹czy³y do nich m.in. Indonezja i Tajlandia,
a w po³owie lat osiemdziesi¹tych Chiny i Wietnam. W rezultacie Azja Wschodnia
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2 Nale¿y podkreœliæ, ¿e powstanie œwiatowego systemu socjalistycznego wi¹¿e siê z geopolitycz-
nymi nastêpstwami II wojny œwiatowej, które doprowadzi³y do powstania trójbiegunowej struktury
gospodarki œwiatowej Wschód – Zachód – Po³udnie (Wschód – kraje RWPG, w tym trzy pozaeuropej-
skie: Mongolia, Kuba i Wietnam; Zachód – kraje OECD; Po³udnie – kraje rozwijaj¹ce siê Azji,
Afryki i Ameryki £aciñskiej). Wówczas europejskie pañstwa tzw. demokracji ludowej, zdominowane
przez Zwi¹zek Radziecki, zaczê³y wspólnie z nim realizowaæ cele polityczne i ekonomiczne o wymia-
rze globalnym. Do³¹czy³o do nich kilka pozaeuropejskich krajów s³abo rozwiniêtych, które, wybieraj¹c
socjalistyczn¹ drogê rozwoju, stawa³y siê podmiotami œwiatowego systemu socjalistycznego. By³y to
przede wszystkim Chiny, Korea Pó³nocna, Kambod¿a i Laos. Do podmiotów tego systemu, w ró¿nych
okresach jego istnienia, zalicza siê równie¿ Afganistan, Angolê, Etiopiê i Mozambik, które, jako kraje roz-
wijaj¹ce siê, zadeklarowa³y wybór tzw. niekapitalistycznej drogi rozwoju (drogi prosocjalistycznej).

3 Warto zauwa¿yæ, ¿e pojawienie siê pojêcia ekonomii rozwoju w tytu³ach podrêczników po-
œwiêconych krajom rozwijaj¹cym siê nast¹pi³o stosunkowo niedawno, np. pierwsze wydanie (1972 r.)
znanego w œwiecie podrêcznika Anthony’ego Thirlwalla Economics of Development nosi³o pocz¹tkowo
tytu³ Growth and Development. With Special Reference to Developing Economies. Zmiana tytu³u nast¹pi³a
w 2011 r. [Thirlwall, 2011].



ju¿ wówczas zaczê³a wp³ywaæ na kierunki rozwoju ca³ego kontynentu, a od
prze³omu wieków gospodarki œwiatowej. Tym samym teoretycznie i praktycznie
rozstrzygniêty zosta³ dylemat strategii substytucji importu versus strategii rozwoju
otwartego na korzyœæ ostatniego. Pomocne pod tym wzglêdem s¹ badania doty-
cz¹ce strategii rozwoju gospodarczego Hongkongu, który rozwija³ siê dynamicz-
nie ju¿ od prze³omu lat czterdziestych i piêædziesi¹tych, staj¹c siê przyk³adem dla
innych gospodarek Azji Wschodniej. Kluczowy wk³ad w wytyczaniu tej strategii
wnosi Edward Szczepanik, g³ównie dziêki pracy The Economic Growth of Hong
Kong4. Ex post, przedmiotowy wk³ad mo¿na przedstawiæ w formie nastêpuj¹cych
zale¿noœci: Hongkong � tygrysy azjatyckie � inne KNU � gospodarki
wschodz¹ce.

Wspomniane dzie³o daje nowatorski podk³ad dla strategii uprzemys³owienia
jako drogi rozwoju kraju s³abo rozwiniêtego. Autor definiuje politykê gospo-
darcz¹, która zak³ada proces wi¹zania kierunków rozwoju gospodarki Hongkon-
gu z gospodark¹ œwiatow¹ w celu podwy¿szenia efektywnoœci gospodarowania,
znajduj¹cej wyraz we wzroœcie PKB, postêpie technicznym, wzroœcie konku-
rencyjnoœci, a w konsekwencji wzroœcie dobrobytu. W warstwie teoretycznej
dzie³o zawiera wiêc naukowe uzasadnienie dla strategii rozwoju gospodarczego
opartej na uprzemys³owieniu, która zak³ada równoleg³e wykorzystanie czynni-
ków rozwoju zarówno zewnêtrznych, w szczególnoœci handlu zagranicznego (ale
Szczepanik podkreœla równie¿ rolê kapita³u zagranicznego), jak i wewnêtrznych,
g³ównie kwalifikowanej si³y roboczej jako czynnika wzrostu wydajnoœci pracy,
a w konsekwencji wzrostu gospodarczego. Podkreœla on równie¿ wagê edukacji
i elementu kulturowego w rozwoju gospodarczym.

Przedmowê do tego dzie³a napisa³ Frederic Benham, profesor London School
of Economics, autor sztandarowego podrêcznika ekonomii, powszechnie u¿ywa-
nego w Europie do lat piêædziesi¹tych ubieg³ego wieku. Podkreœla w niej oryginal-
noœæ zastosowanej przez Szczepanika metody analizy gospodarki Hongkongu
oraz jego nowatorski model prze³amania zacofania gospodarczego5.
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4 Symbolicznie przypomina nam o tym tak¿e ocena jego dorobku – wspomnieniom poœmiertnym
nadano tytu³ Professor Edward Szczepanik. The first economist to chart the growth of Hong Kong („South Chi-
na Morning Post”, 19.10.2005). Prace Edwarda Szczepanika znalaz³y szeroki oddŸwiêk w œwiecie.
Dzie³o The Economic Growth of Hong Kong, na podstawie którego autor otrzyma³ tytu³ doktora na Univer-
sity of London w 1959 r. za nowatorskie ujêcie modelu wzrostu gospodarczego, zosta³o wydane dwu-
krotnie przez Oxford University Press (w latach 1958 i 1960). Ksi¹¿ka znajduje siê w 46 renomowanych
bibliotekach œwiata, w tym w Bibliotece Kongresu USA i siedemnastu czo³owych uniwersytetach ame-
rykañskich [Starzyk, 2015].

5 Benham formu³uje o tym dziele nastêpuj¹c¹ opiniê: „This spectacular development, which has
enabled Hong Kong to achieve standards of living much higher than in most Asian countries, must be
of great interest to all who are concerned with problems of economic growth and industrialization.
What forms did it take? What conditions made it possible and what forces brought it about? What are
the limitations, if any, on further expansion? These and allied questions are answered by Mr. Szczepa-
nik, a first-class economist who has studied the subject on the spot for four years. His detailed surveys
and illuminating analysis make his little book a valuable contribution” [Szczepanik, 1959].



Wspó³czeœnie dynamizm gospodarczy gospodarek wschodz¹cych Azji
Wschodniej niesie za sob¹ istotne zmiany podmiotowej struktury gospodarki
œwiatowej w du¿ym stopniu dziêki przyjêtej przez nie strategii rozwoju otwarte-
go, u której podstaw le¿y dyskontowanie korzyœci p³yn¹cych z miêdzynarodowej
specjalizacji produkcji i ekspansji eksportowej, bêd¹cych podstawowym Ÿród³em
ich wzrostu gospodarczego. Nastêpuje to g³ównie w wyniku nap³ywu kapita³u
zagranicznego do ich gospodarek oraz budowy z jego udzia³em potencja³u ekspor-
towego, stanowi¹cego si³ê sprawcz¹ ich dynamizmu gospodarczego. St¹d pod-
kreœlenie, ¿e mechanizm awansu ekonomicznego gospodarek Azji Wschodniej
wi¹¿e siê œciœle z zewnêtrznymi czynnikami rozwoju; kontynuacja tego modelu
rozwoju lub jego dyskontynuacja w œwietle nastêpstw œwiatowego kryzysu finan-
sowego to obecnie dla ekonomisty wa¿ne wyzwanie badawcze.

Ewentualna dyskontynuacja strategii rozwoju otwartego, a wiêc zwrot w kie-
runku rynku wewnêtrznego, w nastêpstwie œwiatowego kryzysu finansowego
wywrze negatywny wp³yw na dalszy rozwój tych gospodarek Azji Wschodniej,
które siê na ni¹ zdecyduj¹; przejawy takiego zwrotu od pocz¹tków obecnej dekady
obserwujemy w chiñskiej gospodarce. Autor zak³ada, ¿e czynniki zewnêtrzne na-
dal bêd¹ odgrywaæ kluczow¹ rolê w pobudzaniu wzrostu gospodarek Azji
Wschodniej, a ewentualny zwrot w kierunku rynku wewnêtrznego, kosztem
zmniejszenia roli eksportu, nie bêdzie mia³ w œrednim okresie wiêkszego znacze-
nia, tak¿e w Chinach. Nadal wiêc czynniki zewnêtrzne, które w wyniku wymiany
handlowej oraz wspó³pracy produkcyjnej (zw³aszcza w formie inwestycji bez-
poœrednich) i naukowo-technicznej warunkuj¹ transfer technologii do gospodarki,
bêd¹ determinowaæ podwy¿szenie efektywnoœci gospodarowania w gospodar-
kach Azji Wschodniej oraz wzrost ich miêdzynarodowej konkurencyjnoœci. Bêdzie
to oznaczaæ tak¿e dalszy wzrost ich PKB, postêp techniczny, równowagê
wewnêtrzn¹ i zewnêtrzn¹, a w rezultacie wzrost dobrobytu; te wspó³zale¿ne re-
zultaty strategii rozwoju otwartego bêd¹ prowadziæ nadal do wzrostu znaczenia
Azji Wschodniej w gospodarce œwiatowej opartej na kontynuacji ekspansji ekspo-
rtowej. Mo¿e to jednak oznaczaæ pog³êbianie obecnej nierównowagi p³atniczej
i prowadziæ do kolejnej fazy œwiatowego kryzysu finansowego.

2. Gospodarki wschodz¹ce a za³amanie miêdzynarodowej
równowagi p³atniczej

Obserwowane od prze³omu wieków narastanie miêdzynarodowej nierówno-
wagi p³atniczej6 stanowi pochodn¹ strukturalnych przemian zachodz¹cych w gos-
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6 Pojêcie miêdzynarodowej równowagi p³atniczej bêdziemy wi¹zaæ z rzeczywist¹ równowag¹
bilansów obrotów bie¿¹cych gospodarek odgrywaj¹cych kluczow¹ rolê w gospodarce œwiatowej,



podarce œwiatowej. Jednym z ich kluczowych przejawów jest przesuwanie biegu-
nów jej rozwoju z krajów wysoko rozwiniêtych, zw³aszcza Stanów Zjednoczonych
i Europy Zachodniej, do gospodarek wschodz¹cych Azji, g³ównie Wschodniej
[Brzeziñski, 2008]. Dotyczy to w szczególnoœci Hongkongu, Singapuru, Korei
Po³udniowej i Tajwanu; w latach dziewiêædziesi¹tych do³¹czy³y do nich Chiny,
a nieco wczeœniej Malezja, Indonezja i Tajlandia.

Sta³o siê to mo¿liwe, niezale¿nie od efektywnego wykorzystania wewnêtrz-
nych czynników rozwoju, dziêki realizowanej przez nie strategii rozwoju gospo-
darczego opartej na modelu proeksportowym prowadz¹cym do systematycznego
uzyskiwania nadwy¿ki eksportowej bêd¹cej Ÿród³em rosn¹cych rezerw waluto-
wych. To klasyfikuje je w grupie tzw. gospodarek nadwy¿kowych. W rezultacie
od po³owy ubieg³ej dekady najpowa¿niejszym problemem rozliczeñ miêdzyna-
rodowych staje siê coraz g³êbszy brak równowagi p³atniczej w trójstronnych rela-
cjach handlowych i kapita³owych: Stany Zjednoczone – Azja Wschodnia –
Europa Zachodnia.

Zjawisku dynamicznego wzrostu gospodarek Azji Wschodniej towarzyszy
relatywnie wolniejsza aktywnoœæ gospodarek wysoce rozwiniêtych, zw³aszcza
Stanów Zjednoczonych i Europy Zachodniej, oraz rosn¹cy deficyt bilansów obro-
tów bie¿¹cych w nastêpstwie wiêkszego ich importu z krajów Azji Wschodniej
ni¿ ich eksportu na te rynki. Ta sytuacja, pog³êbiaj¹c siê od prze³omu wieków,
prowadzi w konsekwencji do za³amania miêdzynarodowej równowagi p³atni-
czej, by nastêpnie staæ siê Ÿród³em globalnej nierównowagi i œwiatowego kryzysu
finansowego, a w rezultacie œwiatowego kryzysu gospodarczego. Powrót do glo-
balnej równowagi wi¹¿e siê zatem ze wzrostem konkurencyjnoœci gospodarek
wysoko rozwiniêtych, zw³aszcza Stanów Zjednoczonych i Europy Zachodniej,
a konsekwentne d¹¿enie do miêdzynarodowej równowagi p³atniczej to warunek
zahamowania rysuj¹cej siê drugiej fazy œwiatowego kryzysu finansowego.

Z³o¿onoœæ obecnego za³amania miêdzynarodowej równowagi p³atniczej
i zwi¹zanego z tym œwiatowego kryzysu finansowego polega tak¿e na tym, ¿e
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a miêdzynarodow¹ nierównowagê p³atnicz¹ bêdziemy rozpatrywaæ jako pochodn¹ ich niezrów-
nowa¿onych w d³ugim okresie bilansów obrotów bie¿¹cych. Zjawisko niezrównowa¿onych bilansów
obrotów bie¿¹cych, jako Ÿród³o za³amania miêdzynarodowej równowagi p³atniczej, odnosi siê zarów-
no do gospodarek deficytowych, tj. o ujemnym saldzie bilansu obrotów bie¿¹cych, jak i do gospodarek
nadwy¿kowych, tj. z saldem dodatnim tego bilansu. Tê znan¹ zale¿noœæ warto podkreœliæ dlatego, ¿e
te ostatnie bardziej ni¿ kiedykolwiek s¹ obecnie wspó³odpowiedzialne za za³amanie miêdzynarodo-
wej równowagi p³atniczej. Poniewa¿ podzia³u na gospodarki deficytowe i nadwy¿kowe dokonujemy
de facto w oparciu o obroty towarowe i us³ugowe, to tym samym przyjmujemy, ¿e Ÿród³em miêdzy-
narodowej nierównowagi p³atniczej jest trwa³e, tj. wystêpuj¹ce w d³ugim okresie, naruszenie równo-
wagi bilansu handlowego obu tych grup krajów, niezale¿nie od tego, czy ich bilans handlowy jest
ujemny, czy dodatni. Istotne jest zatem podkreœlenie, ¿e za miêdzynarodow¹ nierównowagê p³at-
nicz¹ odpowiadaj¹ du¿e gospodarki, zarówno nadwy¿kowe, jak i deficytowe, aczkolwiek rola tych
ostatnich jest relatywnie wiêksza ni¿ gospodarek ma³ych, bo wywo³uje i determinuje fazy miêdzy-
narodowej nierównowagi p³atniczej [Starzyk, 2012].



g³ównymi jego sprawcami s¹ deficytowe gospodarki wysoko rozwiniête, history-
cznie stanowi¹ce krêgos³up i uk³ad nerwowy gospodarki œwiatowej, co w sytuacji
braku w po³owie ubieg³ej dekady adekwatnej reakcji ich rz¹dów, ale tak¿e organi-
zacji miêdzynarodowych, doprowadzi³o do œwiatowego kryzysu finansowego.
Utrzymuj¹c dominuj¹c¹ pozycjê w miêdzynarodowym transferze towarów
i us³ug oraz czynników produkcji, gospodarki te odgrywaj¹ równoczeœnie klu-
czow¹ rolê w pog³êbianiu miêdzynarodowej wspó³zale¿noœci ekonomicznej i od-
powiadaj¹ za procesy globalizacji i regionalizacji zachodz¹ce w gospodarce
œwiatowej.

Kiedy zachwianie miêdzynarodowej równowagi p³atniczej zaczyna wycho-
dziæ poza œredni okres, z czym mamy do czynienia od prze³omu wieków, nastê-
puje naruszenie miêdzynarodowej równowagi p³atniczej. Stanowi to zaczyn do
krzy¿owania siê wzajemnych interesów gospodarek deficytowych i nadwy¿ko-
wych w dziedzinie obrotów towarowych i us³ugowych oraz finansowych. Przyj-
mujemy, ¿e nast¹pi³o to w po³owie ubieg³ej dekady, a odpowiadaj¹ za to g³ównie
Stany Zjednoczone, których deficyt bilansu obrotów bie¿¹cych w 2005 r. wyniós³
oko³o 800 mld USD (stanowi³o to wówczas oko³o 7% PKB tego kraju oraz ponad
2% œwiatowego PKB). Brak wówczas adekwatnej reakcji organizacji miêdzynaro-
dowych, zw³aszcza IFM, oraz rz¹dów dotkniêtych t¹ sytuacj¹ krajów powodowa³
przejœcie z fazy zachwiania miêdzynarodowej równowagi p³atniczej do jej
za³amania. Nast¹pi³o wówczas przyspieszenie transmisji do ró¿nych regionów
gospodarki œwiatowej, zw³aszcza tych, które decyduj¹ o kierunkach jej rozwoju.

3. Transmisja kryzysu finansowego do Azji Wschodniej

W œwietle teorii mechanizm transmisji kryzysu finansowego do Azji Wschod-
niej, podobnie jak i innych odleg³ych od Stanów Zjednoczonych regionów kuli
ziemskiej, wi¹¿e siê z umiêdzynarodowieniem handlu, produkcji i technologii,
dla którego g³ówn¹ si³¹ sprawcz¹ jest rosn¹ca mobilnoœæ kapita³u w skali globalnej
oraz towarzysz¹ca temu liberalizacja miêdzynarodowych obrotów gospodar-
czych, zarówno w dziedzinie towarów i us³ug, jak i czynników produkcji. W aspek-
cie przedmiotowym nastêpuje to w ramach miêdzynarodowej wspó³pracy go-
spodarczej, której kierunek nadaje wymiana handlowa, przejawiaj¹ca siê w miê-
dzynarodowym transferze towarów i us³ug oraz wspó³praca produkcyjna
i naukowo-techniczna, w której przedmiotem transferu miêdzynarodowego jest
kapita³, si³a robocza i technologia. Te zale¿noœci wyraŸnie wystêpuj¹ w gospodar-
ce Chin [Starzyk, 2009].

Transmisja kryzysu z USA do Azji Wschodniej nast¹pi³a trzema kana³ami –

jednym o charakterze bezpoœrednim, a dwoma o charakterze poœrednim. Pierwszy
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to dwustronne powi¹zania USA z gospodarkami Azji Wschodniej. Drugi wynika
z powi¹zañ gospodarczych Azji Wschodniej z Europ¹ Zachodni¹, do której wczeœ-
niej przeniós³ siê kryzys z USA, a to negatywnie odbi³o siê tak¿e na stosunkach
gospodarczych Europa Zachodnia – Azja Wschodnia, znajduj¹c wyraz w spadku
obrotów towarowych i us³ugowych oraz obrotach kapita³owych. Trzeci kana³
transmisji kryzysu z USA do Azji Wschodniej, chocia¿ poœredni, to bezpoœrednie
powi¹zania ekonomiczne USA z Chinami, Japoni¹ i Indiami. Obni¿enie tych bila-
teralnych obrotów towarowych i kapita³owych powoduje tak¿e obni¿enie wzajem-
nych obrotów pozosta³ych krajów Azji Wschodniej, poniewa¿ kraje okreœlane
przez nas jako „pozosta³e”, g³ównie Korea, Tajwan i Singapur, s¹ dostawcami ele-
mentów kooperacyjnych do tych trzech krajów, zw³aszcza Chin, co przy spadku
ich obrotów z USA oznacza tak¿e spadek ich eksportu, zw³aszcza kooperacyjne-
go, opartego na wewn¹trzga³êziowym podziale pracy.

Czynnikiem, który niew¹tpliwie wp³ynie na kszta³towanie siê obrotów
handlowych Stanów Zjednoczonych i krajów UE z Azj¹ Wschodni¹, jest nego-
cjowana obecnie umowa Transatlantyckie Partnerstwo w dziedzinie Handlu i In-
westycji (TTIP).

4. Gospodarki wschodz¹ce a TTIP

Transatlantic Trade and Investment Partnership to jedna z wielu inicjatyw
w obszarze tworzenia stref wolnego handlu, na tle dotychczasowych jednak naj-
wa¿niejsza, poniewa¿ dotyczy krajów decyduj¹cych o kierunkach rozwoju gospo-
darki œwiatowej. W po³¹czeniu z innymi procesami integracyjnymi, w których
bior¹ udzia³ UE i USA (w szczególnoœci negocjacje w sprawie utworzenia strefy
wolnego handlu UE – Japonia oraz Partnerstwo Transpacyficzne, w którym uczest-
niczy 12 gospodarek basenu Oceanu Spokojnego, w tym USA), TTIP mo¿e dopro-
wadziæ do istotnych przesuniêæ strumieni handlu miêdzynarodowego na rzecz
Stanów Zjednoczonych i Unii Europejskiej.

Korzyœci z zawarcia TTIP mo¿emy podzieliæ na dotycz¹ce partnerów TTIP,
a wiêc Stanów Zjednoczonych i poszczególnych krajów UE (efekt bilateralny),
i krajów trzecich (efekt zewnêtrzny). Towarzyszy temu efekt globalny, który
mo¿e prowadziæ do przemian podmiotowej struktury gospodarki œwiatowej [sze-
rzej: Dunin-W¹sowicz, Jarczewska, 2015].

W œwietle teorii integracji i w nawi¹zaniu do efektu kreacji handlu osi¹gniêcie
znacz¹cych korzyœci przez kraje UE i Stany Zjednoczone jest oczywiste, zwa¿yw-
szy na ich potencja³ ekonomiczny oraz pozycjê w handlu œwiatowym. Na tej pod-
stawie mo¿na tak¿e zak³adaæ wzrost korzyœci globalnych jako efektu zewnêtrzne-
go oddzia³ywania TTIP na wzrost handlu miêdzynarodowego. Tak postrzegane
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korzyœci nie zwalniaj¹ jednak od pytania o wp³yw, jaki TTIP mo¿e faktycznie wy-
wrzeæ w zwi¹zku z efektem przesuniêcia handlu na kraje trzecie, zw³aszcza gos-
podarki wschodz¹ce, a w konsekwencji na podmiotow¹ strukturê gospodarki
œwiatowej [Starzyk, 2014].

Wed³ug Komisji Europejskiej TTIP mo¿e przyczyniæ siê do wzrostu handlu
z krajami trzecimi o 33 mld EUR. W rezultacie wzrostu bilateralnych obrotów han-
dlowych i us³ugowych oraz handlu z krajami trzecimi mo¿na oczekiwaæ przy-
rostu eksportu UE o 6%, a USA o 8%, co przek³ada siê na dodatkowe 220 mld EUR,
a ³¹cznie z 240 mld EUR wp³ywów odpowiednio dla eksporterów europejskich
i amerykañskich z tytu³u obrotów bilateralnych mo¿e, wed³ug CEPR, oznaczaæ
zwiêkszenie obrotów handlu œwiatowego o 460 mld EUR.

Czy rzeczywiœcie w nastêpstwie TTIP nast¹pi oczekiwany wzrost handlu
z krajami trzecimi? To pytanie podstawowe z punktu widzenia przysz³oœci handlu
miêdzynarodowego, a tym samym podmiotowych przemian gospodarki œwiato-
wej. Otwarte w tym kontekœcie pozostaje tak¿e pytanie o skutki TTIP dla handlu
œwiatowego, zw³aszcza w przypadku, gdy efekt przesuniêcia handlu oka¿e siê sil-
niejszy ni¿ przewidywany, a jest to wielce prawdopodobne.

Podkreœlmy, ¿e wp³yw TTIP na kraje trzecie zale¿eæ bêdzie od efektów obni-
¿enia w ramach TTIP stawek celnych i barier pozataryfowych i wzrostu t¹ drog¹
bilateralnych obrotów UE – USA. O ile za realne w œrednim okresie mo¿na uznaæ
prawie ca³kowit¹ likwidacjê barier taryfowych, o tyle pe³na likwidacja barier
pozataryfowych raczej wykracza poza œredniookresowy horyzont czasowy.
Faktyczny negatywny wp³yw TTIP na kraje trzecie, zwi¹zany z efektem przesu-
niêcia handlu w œrednim okresie, mo¿e siê wiêc okazaæ niewielki. Nie zmienia to
jednak faktu, ¿e TTIP, zapowiadaj¹ce siê jako porozumienie o trwa³ym charakte-
rze, w d³ugim okresie mo¿e w istotny sposób ograniczyæ eksport krajów trzecich,
w tym nadwy¿kowych gospodarek wschodz¹cych, zw³aszcza Chin. W konsek-
wencji mo¿e wp³ywaæ na zmniejszenie miêdzynarodowej nierównowagi p³atni-
czej, co wi¹¿e siê z problemem gospodarek deficytowych i nadwy¿kowych,
zw³aszcza gospodarek wschodz¹cych, a Azji Wschodniej w szczególnoœci [Sta-
rzyk, 2012].

Wynika to st¹d, ¿e dynamicznemu wzrostowi gospodarek Azji Wschodniej
towarzyszy relatywnie wolniejsza aktywnoœæ gospodarek wysoko rozwiniêtych,
zw³aszcza Stanów Zjednoczonych i Europy Zachodniej, oraz rosn¹cy deficyt bi-
lansów obrotów bie¿¹cych w nastêpstwie wiêkszego ich importu z krajów Azji
Wschodniej ani¿eli ich eksportu na te rynki. Ta sytuacja, pog³êbiaj¹c siê od
prze³omu wieków, prowadzi do za³amania miêdzynarodowej równowagi p³atni-
czej, by nastêpnie staæ siê Ÿród³em globalnej nierównowagi p³atniczej, a w rezulta-
cie tak¿e jedn¹ z wa¿niejszych przyczyn œwiatowego kryzysu finansowego.
Powrót do globalnej równowagi p³atniczej wi¹¿e siê zatem ze wzrostem konku-
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rencyjnoœci gospodarek wysoko rozwiniêtych, zw³aszcza Stanów Zjednoczonych
i Europy Zachodniej. W tym procesie istotn¹ rolê mo¿e odegraæ TTIP. Jednak¿e
konsekwencj¹ takiego procesu mo¿e byæ obni¿enie handlu z krajami trzecimi,
zw³aszcza gospodarkami wschodz¹cymi Azji Wschodniej, a nastêpnie spadek ich
udzia³u w handlu miêdzynarodowym, po czym spowolnienie ich rosn¹cego
udzia³u w gospodarce œwiatowej.

Podsumowanie

Rozwa¿ania wokó³ fenomenu gospodarek wschodz¹cych rodz¹ zarówno dy-
lematy natury metodologicznej, jak i praktycznej wynikaj¹ce z ich specyfiki jako
ekonomicznie i politycznie niejednorodnego subsystemu gospodarki œwiatowej.
Wi¹¿e siê to m.in. z faktem, ¿e grupê gospodarek wschodz¹cych tworz¹, z jednej
strony, gospodarki klasyfikowane jako rozwijaj¹ce siê, a z drugiej gospodarki
by³ych krajów socjalistycznych, g³ównie Europy Œrodkowej oraz Chiny i Wiet-
nam. £¹czy je dynamizm gospodarczy, pobudzany zarówno przez czynniki
wewnêtrzne, jak i zewnêtrzne (w tym handel zagraniczny oraz import kapita³u
i technologii). Znajduje to wyraz w realizowanej przez nie strategii rozwoju otwar-
tego, zak³adaj¹cej przejœcie od autarkicznego modelu rozwoju do modelu otwar-
tego z myœl¹ o korzyœciach miêdzynarodowej specjalizacji, dzisiaj rozwijanej
g³ównie w ramach wewn¹trzga³êziowego podzia³u pracy. Dzieli je natomiast
przesz³oœæ polityczna i spo³eczno-ekonomiczna. Pierwsza grupa to gospodarki
w zasadzie o orientacji rynkowej, na ogó³ respektuj¹ce w³asnoœæ prywatn¹,
a w wielu przypadkach tak¿e pluralizm polityczny, a druga to gospodarki, o któ-
rych rozwoju do prze³omu lat osiemdziesi¹tych i dziewiêædziesi¹tych decydowa³
system planowy, a cechowa³a je doktrynalnie dominuj¹ca w³asnoœæ pañstwowa
i monopartyjny system sprawowania w³adzy (przyjmuj¹c wiêc powy¿sze kryte-
ria, Chiny zaliczamy do drugiej grupy, choæ one same na pocz¹tku lat siedemdzie-
si¹tych zadeklarowa³y swoj¹ przynale¿noœæ do krajów rozwijaj¹cych siê).

Specyfika gospodarek wschodz¹cych rodzi zatem nastêpuj¹cy dylemat natu-
ry metodologicznej: na ile teoretyczne wyjaœnienie mechanizmu ich rozwoju
mo¿e nastêpowaæ w ramach ekonomii rozwoju, a na ile w ramach ekonomii trans-
formacji. Wydaje siê, ¿e kiedy rozwa¿amy dotychczasowe kierunki ich rozwoju
(ujêcie retrospektywne), zasadne jest podejœcie dychotomiczne, uwzglêdniaj¹ce
w odniesieniu do poszczególnych krajów odpowiednio ekonomiê rozwoju i eko-
nomiê transformacji. Powstaje jednak rzeczowe pytanie, jak w aspekcie meto-
dologicznym okreœlaæ perspektywy rozwoju gospodarek wschodz¹cych (ujêcie
prospektywne), zwa¿ywszy na zanikanie miêdzy nimi ró¿nic charakterystycz-
nych dla nich w przesz³oœci. Czy istniej¹ przes³anki metodologiczne do tworzenia
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nowej eklektycznej teorii przy oparciu siê na dorobku ekonomii transformacji, po-
wsta³ej w zwi¹zku z rynkow¹ transformacj¹ gospodarki, oraz powsta³ej w latach
szeœædziesi¹tych – z licz¹cym siê w œwiecie wk³adem polskiej myœli ekonomicznej
– ekonomii rozwoju?
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